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Către: 
BURSA DE VALORI BUCUREȘTI SA 
AUTORITATEA DE SUPRAVEGHERE FINANCIARA    

 
 

RAPORT CURENT NR. 8/2026 
 

                                                          
întocmit în conformitate cu Legea nr. 24/2017 privind emitenții de instrumente financiare și operațiuni de piață, 
republicată, Regulamentul ASF nr. 5/2018 privind emitenții de instrumente financiare si operațiuni de piața, cu 

modificările și completările ulterioare și/sau Codul Bursei de Valori București. 

Data raportului 21.05.2026 

Denumirea societății CHROMOSOME DYNAMICS SA 

Sediu social     
B-dul Iuliu Maniu nr. 7, corp A, et. 2, Birou A23, 
Sector 6, București 

Telefon 0732.467.823   

E-mail    contact@chrd.ro 

Nr. Reg.Com.   J2020001800401 

Cod unic de înregistrare RO42234198 

Capital social subscris și vărsat   158.664 LEI   

Număr de acțiuni    793.320 

Simbol    CHRD 

Piața de tranzacționare Bursa de Valori București, Piața AeRO – SMT 
 

Evenimente importante de raportat:  

 

Extinderea activității companiei Chromosome Dynamics în sectorul produselor industriale, soluțiilor 
profesionale de curățare și dezvoltării platformei B2B / White Label / Private Label  

Chromosome Dynamics informează investitorii, partenerii comerciali și toate părțile interesate cu privire la 
demararea unui amplu proces de diversificare strategică a activității companiei, prin extinderea operațiunilor  



CHROMOSOME DYNAMICS SA, CUI RO42234198,  
J2020001800401, B-dul Iuliu Maniu nr. 7, corp A, et. 2, birou A23, Sector 6, București,  

contact@chrd.ro, (Tel.) +40 732.467.823   
      

 

2   
   

 

 

către segmentul produselor industriale și profesionale de curățare, degresare, întreținere și tratare tehnică, 
inclusiv dezvoltarea unei divizii dedicate producției în sistem White Label și Private Label. 

Noua direcție strategică reprezintă un pas important în consolidarea modelului de business al companiei și are ca 
obiectiv principal reducerea dependenței de sezonalitatea specifică sectorului agricol, crearea unor fluxuri 
constante de venituri recurente și dezvoltarea unor noi linii de profit cu adresabilitate largă atât pe piața internă, 
cât și pe piețele externe. 

În prezent, compania se află în etapa de dezvoltare, testare și standardizare a unui portofoliu extins de aproximativ 
320 de rețete și formule comerciale, acoperind o gamă largă de aplicații industriale și profesionale. Printre acestea 
se regăsesc degresanți industriali, soluții pentru îndepărtarea depunerilor de calcar și rugină, detartranți 
profesionali, soluții pentru instalații și circuite tehnice, produse pentru întreținerea suprafețelor industriale, soluții 
pentru HoReCa, produse destinate spălătoriilor profesionale, soluții tehnice pentru instalații de irigații și 
mentenanță industrială, precum și game dedicate sectorului retail și casnic. 

Compania dezvoltă în paralel o infrastructură proprie destinată producției și comercializării produselor în regim 
B2B, White Label și Private Label, adresată companiilor care doresc lansarea rapidă a unor game proprii de 
produse fără investiții semnificative în cercetare, formulare, infrastructură industrială sau autorizări operaționale. 
Platforma aflată în dezvoltare va permite partenerilor accesul la formule existente, personalizarea produselor, 
branding propriu, configurarea ambalajelor și dezvoltarea unor game complete sub marcă proprie. 

Managementul estimează că această direcție are un potențial ridicat de scalare, având în vedere cererea tot mai 
mare existentă în piață pentru produse industriale și profesionale fabricate local, dar și interesul crescut pentru 
soluțiile White Label și Private Label, atât din partea distribuitorilor, cât și a companiilor care urmăresc dezvoltarea 
unor mărci proprii cu investiții reduse și timp scurt de implementare. 

Începerea producției comerciale pentru noua divizie este estimată pentru data de 1 iulie 2026, perioadă în care 
compania urmărește finalizarea etapelor de optimizare tehnologică, standardizare a rețetelor, stabilire a liniilor 
logistice și integrare a platformei digitale de comandă și administrare B2B. 

Această diversificare strategică este considerată de management drept una dintre cele mai importante etape de 
dezvoltare ale companiei din ultimii ani, având potențialul de a contribui semnificativ la stabilizarea fluxurilor 
financiare și la creșterea predictibilității veniturilor. Prin extinderea în segmente cu consum permanent și ciclu 
comercial continuu pe tot parcursul anului, compania urmărește diminuarea impactului sezonalității specifice 
agriculturii și construirea unui model operațional mai echilibrat și mai rezilient. 

Totodată, noua divizie poate genera un impact pozitiv asupra cash-flow-ului companiei, prin dezvoltarea unor 
produse cu rulaj constant, marje comerciale competitive și termene comerciale mai scurte comparativ cu 
segmentele agricole tradiționale. Managementul estimează că această extindere poate contribui gradual la 
consolidarea profitabilității companiei și la crearea unor noi oportunități de dezvoltare pe termen mediu și lung. 
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Prin această inițiativă, Chromosome Dynamics își reafirmă strategia de dezvoltare bazată pe inovare, diversificare 
și adaptabilitate industrială, urmărind transformarea companiei într-un grup cu activitate integrată, capabil să 
deservească simultan mai multe sectoare economice prin produse dezvoltate intern și infrastructură proprie de 
cercetare, formulare și producție. 

  

Președintele Consiliului de Administrație 

YESOD SRL, 
Reprezentata prin Ionel Mugurel Gabriel 

ANAMARIA PAVEL
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