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1. Analiza activității emitentului  

1.1 Data înființării emitentului și descrierea activității de bază  

iHunt Technology Import Export S.A. (,,Societatea”) și-a început activitatea în anul 2015 și are ca 

obiect principal de activitate ,,Comerț cu amănuntul prin intermediul caselor de comenzi sau prin 

Internet”. Codul CAEN asociat activității principale a Societății este 4791 - Comerț cu amănuntul 

prin intermediul caselor de comenzi sau prin Internet. 

Activitatea Societății are ca etapă inițială importul din China, urmată de comercializarea, sub 

marcă proprie iHunt, de telefoane mobile, gadget-uri, accesorii, produse de tip ,,smart home” și 

stații electrice de încărcare mașini. 

Anul 2019 a reprezentat pentru Societatea iHunt Technology Import Export S.A. un an de tranziție 

a afacerii dinspre etapa de penetrare, tatonare și cunoaștere a pieței, la cea de comercializare și 

promovare intensă a telefoanelor mobile sub marcă proprie – o strategie fundamentală pentru 

viabilitatea afacerii pe termen lung. Aceasta a presupus redirecționarea resurselor umane și 

financiare spre dezvoltarea și promovarea noii game de produse. Eforturile manageriale depuse 

au generat efecte pozitive asupra cifrei de afaceri și a rezultatului net, în sensul majorării acestora. 

În anul 2020, echipa iHunt, a dezvoltat o nouă generație de telefoane mobile și a completat de 

asemenea oferta cu diverse produse de tip smart-home și smart-living, precum și roboți autonomi 

de curățenie.  

Pe parcursul anului 2021, cele mai semnificative eforturi ale Societății au fost îndreptate spre 

completarea gamei de oferte cu produse de tip smart-home, dar în special asupra lansării 

aplicaţiei “iHunt Home” şi a platformei iHunt Marketplace. Aplicația “iHunt Home” reprezintă 

software-ul iHunt prin care utilizatorul poate conecta, printr-o singură aplicație, toate dispozitivele 

SMART Home actuale şi  viitoare care vor fi lansate sub brandul iHunt. Aceste evenimente au 

reprezentat o mutare strategică și un potențial aport de capital, generând un plus de valoare atât 

pentru acționarii iHunt cât și pentru dezvoltarea propriu-zisă a companiei.  

În anul 2022, an de consolidare și ramificare pe segmente de piață cu potențial, aria de 

performanță a activității iHunt a fost limitată la rigiditatea unei puteri de cumpărare în continuă 

scădere, dar și la condițiile operaționale ale partenerilor de distribuție offline, afectați în egală 

măsură de provocările pieței. Prin urmare, iHunt încheie cu un profit net de 4,5 milioane de lei 

și o cifră de afaceri de 51,2 milioane de lei.  

iHunt va continua să investească în consolidarea poziției pe piața de profil, fiind pregătită să 

deservească cu succes o piață – internă și externă – în care, pe fondul noii realități economice, 

numărul consumatorilor care vor migra de la branduri consacrate la soluțiile mai eficiente cost-

performanță va fi în creștere. 
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Politica de asigurare a stocurilor asumată de către conducerea iHunt încă de la finalul anului 

2020, reușește să mențină societatea într-o poziție avantajoasă în prezentele condiții de fragilitate 

operațională la nivel de piață. Cu toate că iHunt nu a avut întreruperi în lanțul de aprovizionare, 

societatea continuă să identifice și să analizeze oportunitatea contractării unor facilitați de 

producție și în afara Chinei, în tandem cu creșterea capacității logistice locale prin inaugurarea 

unui nou punct de lucru. 

iHunt- multiplicator al inovației la primul preț în piață. Deja cu o filosofie de business dovedită, 

chiar și într-un context dificil, strategia iHunt rămâne ancorată în misiunea de a inova și de a 

aduce sub brandul propriu și alte game, atent alese pentru nevoile și cerințele pieței specifice 

perioadei actuale şi viitoare, care să antreneze ritmuri înalte de creștere. 

VIZIUNEA:  asigurarea accesului la aparate și accesorii de telefoane mobile, dar și a unei vaste 

game de produse de uz casnic și personal, care încorporează cele mai noi tendințe în inovare 

tehnologică, la un preț accesibil pentru coșul de consum est-european. 

MISIUNEA:  confirmă segmentul principal al afacerii și presupune producerea și comercializarea 

pe scară largă de telefoane mobile si dispozitive smart home, de ultimă generație tehnologică și 

performanțe comparabile cu oferta marilor branduri, sub marca proprie iHunt.  

VALORILE:  apropierea de piață, customizare, performanță, inovare, colaborare, sinergie, 

responsabilitate, angajament, eficiență, cel mai bun raport calitate/cost, echipa unită. Toate 

acestea modelează managementul vizionar, care orientează conducerea afacerii iHunt. 

POLITICA COMPANIEI:  satisfacția clientului, prin oferirea unor produse care să acopere 

cerințele unui raport avantajos de calitate/performanță/cost/servisare.  

OBIECTIVUL STRATEGIEI:  de-a ajunge brand de referință care să ofere produse inovative la 

prețuri corecte. 

STRATEGIA: dezvoltarea extensivă a afacerii susținută de mai mulți piloni: 

 pătrunderea pe piețele europene; 

 consolidarea poziției pe piață prin promovarea și calitatea ofertei: 

 dezvoltarea și valorificarea potențialului de care dispune piața; 

 dezvoltare prin diversificare, prin integrarea de noi produse odată cu 

îmbunătățirea și extinderea gamei de produse actuale; 

 diversificarea și optimizarea serviciilor, cu accent pe servicii pre și post-

vânzare; 

 alinierea la cele mai noi tehnologii; 

 creșterea segmentului de afacere B2B; 

 creșterea și consolidarea parteneriatelor strategice. 
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1.2 Fuziuni, achiziții și/sau înstrăinări de active, pe parcursul perioadei de 

analiză 

Pe parcursul exercițiului financiar aferent anului 2022 nu au avut loc operațiuni de fuziune, 

divizare, achiziții, modificări patrimoniale sau reorganizări semnificative ale Societății. 

Pe parcursul exercițiului financiar aferent anului 2022 nu au avut loc și nu au fost înregistrate 

achiziții sau înstrăinări de active cu impact semnificativ asupra activității Societății. 

 

1.3 Principalele rezultate ale evaluării activității emitentului 

1.3.1 Elemente de evaluare generală 

Operațiunile și tranzacțiile economico-financiare derulate de Societate au fost consemnate în baza 

documentelor justificative și evidențiate în registre contabile, potrivit prevederilor legale în 

vigoare, iar rezultatele obținute la 31.12.2022 sunt: 

a) Profit net: 4.519.181 lei 

Performanța financiară a societății materializează la finalul anului un rezultat net în valoare de 

4.519.181 lei, în scădere cu 39%, ca o consecință directă a fenomenului generalizat de scădere a 

puterii de cumpărare, cu impact asupra activității de vânzare a iHunt. 

b) Cifra de afaceri netă: 51.183.552 lei 

În acord cu trendul global înregistrat la nivelul vânzărilor de telefoane mobile inteligente care, 

conform studiilor de piață publicate de IDC  (International Data Corporation), a înregistrat în 

anul 2022 cel mai redus nivel din 2013, iHunt încheie perioada de raportare cu o cifră de afaceri 

de 51,1 milioane de lei, în scădere cu 9,31% față de aceeași perioadă a anului 2021. Performanța 

sectorului în care Societatea activează a fost, într-o măsură semnificativă, influențată de 

incertitudinile economice, inflația crescută și implicit scăderea puterii de cumpărare 

c) Costuri  

O activitate operațională cu intensitate mai redusă față de anul precedent se reflectă în dinamica 

cheltuielilor din exploatare, categoriile principale de costuri fiind pe o pantă descendentă. 

Cheltuielile privind mărfurile rămân, în continuare, categoria cu ponderea cea mai semnificativă 

(80%) în totalul cheltuielilor din exploatare la 31.12.2022. 

Indicatorii performanței financiare 31.12.2021 31.12.2022 Δ2022/2021 (%) 

Cheltuieli cu materiile prime și materialele consumabile  52.975 33.693 -36,40% 

Alte cheltuieli materiale  34.349 30.294 -11,81% 

Cheltuieli privind utilitățile (cu energie și apă) 25.210 29.402 16,63% 

Cheltuieli privind mărfurile 37.981.020 35.965.986 -5,31% 
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Cheltuieli cu personalul  1.172.535 1.390.927 18,63% 

Ajustări de valoare privind imobilizările corporale și 

necorporale  
181.907 168.972 -7,11% 

Ajustări de valoare privind activele circulante 302.520 91.876 -69,63% 

Alte cheltuieli de exploatare  7.363.340 6.772.356 -8,03% 

  Cheltuieli privind prestațiile externe  6.926.642 6.469.159 -6,60% 

  Cheltuieli cu impozite, taxe și vărsăminte asimilate; ch. 

Reprezentând transferuri și contribuții datorate în baza 

unor acte speciale  

81.332 23.349 -71,29% 

  Cheltuieli cu protecția mediului înconjurător  100.311 119.469 19,10% 

  Alte cheltuieli  255.055 160.379 -37,12% 

CHELTUIELI DE EXPLOATARE  47.113.856 44.483.506 -5,58% 

 

d) Cota de piață 

Piața țintă a iHunt Technology Import Export S.A., respectiv piața românească a telefoanelor 

mobile, este abordată în măsură importantă de producători și distribuitori locali și externi, fiind 

dificil de cuantificat cota de piață a Emitentului pe acest segment de nișă. Între aceștia, iHunt 

Technology Import Export S.A. se evidențiază printr-o abordare de piață dinamică, cu o ofertă 

în continuă diversificare, atent pliată pe cele mai recente tendințe ale pieței, adresată 

consumatorilor cu bugete și exigențe medii.  

e) Indicatori de lichiditate 

Atât indicatorul lichidității generale, cât și indicatorul lichidității curente încadrează capacitatea 

societății de a-și onora obligațiile curente în limitele referinței optime. Pe de altă parte, antrenarea 

fluxurilor de trezorerie în activitatea operațională,  conform politicii societății privind cicluri 

scurte de numerar, poziționează indicatorul lichidității rapide sub nivelul de referință. 
 

Indicatori de lichiditate 
Interval 

optim 
2020 2021 2022 

Lichiditate curentă (AC/DC) >2 3,85 2,59 2,44 

Lichiditate imediată (AC-

Stocuri)/Datorii curente 
>1 1,08 0,90 0,70 

Lichiditate rapidă 

(Disponibilități/Datorii curente) 
>0,5 0,06 0,17 0,05 

 

 

g) Indicatori de solvabilitate 

Capacitatea societății de a face față tuturor obligațiilor de plată, exprimată prin intermediul 

indicatorului de solvabilitate financiară, se situează cu 0,60 p.p. peste pragul minim de referință. 
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Activele totale ale iHunt acoperă nivelul datoriilor totale de 1,60 ori. În egală măsură, indicatorul 

solvabilității patrimoniale reconfirmă trendul ascendent al bonității emitentului pe termen lung. 

Indicatori de solvabilitate 
Interval 

optim 
2020 2021 2022 

Solvabilitate financiară (TA/TD) >1 1,65 1,50 1,60 

Solvabilitate patrimonială (Cap. 

Proprii/Cap. Proprii+TD) 
>30% 39,26% 33,28% 37,47% 

 

h) Indicatorii gradului de îndatorare 

Echilibrul pe termen lung al surselor de finanțare interne și externe se menține la o valoare 

constantă și se încadrează în limitele de referință ale indicatorilor, la 31.12.2022. 

Indicatori privind gradul de 

îndatorare 

Interval 

optim 
2020 2021 2022 

Ind. Gradului de îndatorare (DTL/Cap. 

Proprii+DTL) 
<50% 47,57% 46,05% 

37,12% 

Rata de îndatorare (DT/TA)*100 <80% 60,74% 66,72% 62,53% 

 

1.3.2 Evaluarea nivelului tehnic al emitentului  

Viziunea conducerii a fost, de la bun început, axată asupra satisfacerii nevoilor clientului, 

produsele comercializate, răspunzând cerințelor unui raport avantajos de calitate / performanță 

/ cost / servisare. Volumul comenzilor în creștere, onorate cu succes, a adus un plus de imagine 

și notorietate pe piața locală, brandul cunoscând astfel o creștere sănătoasă și o dinamică rar 

întâlnită pe segmentul pieței de telefoane mobile, alimentată de înclinația spre și abilitatea de 

inovare și diversificare, în tandem cu cerințele consumatorilor. 

Oferta iHunt integrează cu succes: 

 Smartphone-uri de cea mai nouă generație, performante și accesibile care urmăresc 

facilitarea accesului la mijloace de comunicare, educare și delectare moderne pentru toți 

utilizatorii 

 Produse Smart ce pot fi controlate cu ajutorul aplicației iHunt Home 

 Stații iHunt de încărcare pentru mașini electrice 

 Primele tablete sub brand propriu: 

 Smartwatch-uri performante care vin în sprijinul clienților cu o soluție completă de 

monitorizare a principalilor indicatori de sănătate 

 

Figura 1. Principalele piețe de desfacere pe linii de produse  
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Tactica abordată de iHunt 

Technology Import Export S.A. 

reprezintă un proces care face 

legătura între managementul 

resurselor Societății și relațiile 

externe ale acesteia cu furnizorii, 

clienții și mediul economic în care 

aceasta își desfășoară activitatea.  

Avantajul competitiv al sistemului 

logistic și accelerarea comerțului 

online au stat la baza consolidării 

poziției de piață prin abordarea 

proactivă a celor mai recente 

tendințe de piața țintă. 

Diversificarea, apărută ca o evoluție firească în urma dezvoltării Societății a determinat o creștere 

sănătoasă și dinamică, mai puțin întâlnită pe segmentul de piață al telefoanelor mobile. 

Produsele noi integrate în portofoliul Companiei pe parcursul anului 2022 care susțin procesul 

de dezvoltare și diversificare sunt prezentate mai jos: 

Smartphone-uri de nouă generație: 

 iHunt Like 12 2022, a douăsprezecea generație din gama “LIKE”, cea mai vândută gamă 

din oferta iHunt; 

 iHunt Like 12 PRO 4G 2022, îmbunătățiri substanțiale, conexiune 4G și ecran 6”; 

 iHunt S22 Plus 4G 2022, chipset MTK special optimizat; 

 iHunt i10 4G, telefon clasic cu 4G; 

 iHunt S22 ULTRA 4G 2022, 32GB memorie internă de stocare, conexiune rapida 4G și 

ultima variantă Android licențiată Google, oferă performanțe excelente pentru cele mai 

populare obiceiuri de utilizare. 

 iHunt Note Ultra 4G, cel mai mare display din oferta iHunt, tehnologia Incell Punch Screen; 

  iHunt Titan P13000 2022, autonomie ridicată, rezistență la abuz, componentă a gamei 

specializate iHunt Rugged Phones;  

 iHunt Cyber Wolf 4G, atuurile unuia din cele mai de succes telefoane rezistente;  

 iHunt Cyber Shark 4G, segmentul accesibil al gamei Rugged; 

 iHunt Titan P15000 4G, varianta ,,Lite” a iHunt Titan P15000 5G Pro, cele mai de succes 

telefoane rezistente iHunt; 

 iHunt Titan P21000 PRO 256GB, noul flagship pentru gama de telefoane rugged iHunt cu 

dotări de top; 

 iHunt Fit Runner 128GB, căștile wireless depozitate și încărcate în interiorul telefonului; 
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 iHunt Cyber Dog 4G, primul preț din piață; 

Produse smart controlate prin aplicația iHunt Home 

 iHunt Smart AC Controller, managementul confortului termic; 

 iHunt Smart Window Robot 3 PRO, controlat prin aplicația iHunt Home; 

 Radiator electric inteligent iHunt Smart Space Heater PRO 2000W 

 Siguranţele automate iHunt cu WIFI şi contor integrat 

 Robot aspirare iHunt Vacuum Laser Pro 2022 cu iHunt Home App, Mop, 3-in-1 

 Termostat inteligent iHunt Smart AC Controller 

 

Smartwatch performant: 

 iHunt Watch 10 Titan, ceas inteligent, gama premium, ecran de “1.95 Full Touch” cu 

rezoluţie mare de 320x385px; 

Tabelată sub brandul propriu: 

 iHunt Strong Tablet P15000 PRO 128GB, grad de rezisetență IP68. 

 

Parteneriat cu Tuya Smart 

Din dorința de oferi clienților o aplicație care să faciliteze operarea dispozitivelor inteligente 

pentru casă, iHunt a încheiat un parteneriat cu Tuya Smart, o platformă cloud globală, cu o ofertă 

unică, all-in-one. Parteneriatul propune agregarea avantajelor și resurselor proprii pentru crearea 

unui sistem de tip ,,Smart Home” mai convenabil și mai ușor de utilizat, aducând astfel familiilor 

românești o nouă experiență.  

Instrumentele de dezvoltare loT ale Tuya și alte asistențe tehnice permit iHunt să construiască un 

set de sisteme inteligente pentru case, cu costuri reduse și eficiență ridicată. Astfel, instrumentele 

de dezvoltare hardware furnizare de Tuya ajută iHunt să dezvolte cu succes dispozitive 

inteligente de gestionare electrică.  În ceea ce privește dezvoltarea de software, prin valorificarea 

capacităților tehnice ale Tuya, iHunt poate finaliza rapid dezvoltarea aplicației iHunt Home și 

poate realiza controlul integrat a peste 310.000 de dispozitive inteligente Powered by Tuya. În 

același timp, iHunt are acces la resursele pieței globale ale Tuya Smart pentru a aduce dispozitive 

inteligente în alte regiuni din UE. 

Platforma Marketplace, proiect aflat în dezvoltare încă de la listarea iHunt pe piața AeRO, 

reprezintă pentru Societate un pas înainte spre conversia traficului de peste 500.000 de accesări 

unice lunare al site-ului iHunt.ro. Acest proiect se desfășoară în paralel cu înmulțirea și 

diversificarea parteneriatelor cu producătorii chinezi, menite să asigure relevanța, consistența, 

atractivitatea și, în consecință, traficul maxim pe platforma iHunt Marketplace.  
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Aplicația iHunt Home, punct cheie în strategia de desfacere, reprezintă un software iHunt cu 

ajutorul căruia utilizatorii pot conecta printr-o singură aplicație toate dispozitivele de tip smart 

home care sunt și vor fi lansate sub brandul iHunt. 

În ceea ce privește structura ofertei, comercializarea telefoanelor mobile, rezistente (36,90%) și 

de tip „smartphone” (44,81%), reprezintă pentru iHunt principala linie de afaceri, cumulând cea 

mai semnificativă proporție în cifra de afaceri la 31.12.2022 (81,71%). Această categorie de 

produse reprezintă un vector al revoluției inovative în comunicare, marketing și promovare fiind 

produse care se adresează unei palete largi de nevoi ale consumatorilor – comunicare, socializare 

virtuală, consum de media, navigare internet, entertainment și informare în timp real. Astfel, 

iHunt urmărește să satisfacă toate aceste necesități și nevoi ale consumatorilor prin oferirea unor 

telefoane performante care reproduc caracteristicile tehnice ale brandurilor de top, la prețuri 

accesibile pentru coșul de consum est-european. Gama telefoanelor rezistente a crescut cu 5,73% 

în anul 2022 comparativ cu anul 2021, în timp ce segmentul de telefoane de tip smartphone 

înregistrează o dinamică negativă de -26,55% în aceeași perioadă.  

La 31.12.2022, întregul volum de telefoane atât rezistente, cât și smartphone, a fost vândut sub 

brandul iHUNT. 

Tabel 1.  Structura cifrei de afaceri pe principalele tipuri de produse/activități 

 

iHunt cuprinde în portofoliul său de produse, de asemenea, o gamă largă de gadget-uri 

electronice și tehnologie nouă, de la sisteme de securitate și alarme pentru casă, sonerii, 

Distribuția CA pe principalele 
 linii de produse 2019 2020 2021 2022 

 Total CA  24.930.417 42.665.382 56.439.520 51.183.552 
din care:  

 A) CA - telefoane  22.639.877 38.530.930 49.089.400 41.822.613 
 din care:  

  - dupa tipul de telefon 
 Telefoane rezistente  8.523.689 13.855.941 17.865.005 18.888.996 

 Smartphone  14.116.188 24.674.989 31.224.395 22.933.617 

  - dupa brand  

 Telefoane iHUNT  19.408.506 36.520.183 46.527.428 41.822.613 

 Telefoane producatori chinezi  3.231.371 2.010.747 2.560.610 - 

    CA - gadgets și accesorii  1.178.271 2.251.554 3.528.675 4.142.358 

CA – produse de tip Smart Home - - 1.204.132 1.906.965 

CA - Stații de încărcare mașini electrice - - 404.706 1.590.741 

CA – Stații electrice portabile  - - -  

CA – Echipamente de protecție - - 45.482 - 

CA - Prestări servicii  1.112.269     1.687.376 2.167.125 1.720.875 
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aspiratoare robotizate, la smartwatch-uri sisteme complexe audio, camere video, camere video 

auto, videoproiectoare, video monitoare, tablete, căști audio, încărcătoare clasice și wireless, 

modulatoare FM, periuțe de dinți, aparate de ras, brelocuri multifuncționale, lămpi de veche, 

lanterne, aparate portabile de aer condiționat, decorațiuni electrice și multe alte produse de uz 

casnic și personal, cu componentă smart-IT. Prin urmare, gama de gadgets și accesorii, în pondere 

de 8,09% din cifra de afaceri la 31.12.2022, marchează o creștere de 17,39% la 31.12.2022.  

În acord cu strategia diversificării portofoliului de produse, linia de business aferentă produselor 

smart dezvoltate în sfera aplicației iHunt Home câștigă popularitate în rândul consumatorilor, 

societatea înregistrând un plus de 58% în contul acestor produse. 

Componenta strategiei pe termen mediu-lung a Societății, primele stații de încărcare pentru mașini 

electrice  marca iHunt (3,11% din CA la 31.12.2022) au deschis calea către lansarea, la începutul 

anului 2023, a unei noi linii de business, iHunt Solar Energy, menită a deservi o piață de desfacere 

cu potențial prin produse precum: 

 Acumulatorul plumb-carbon iHunt 12V 200Ah cu sistem antiincediu şi capacitate de până la 

7000 cicluri de folosință, cea mai rezistentă soluţie pentru înmagazinarea energiei produsă 

cu sisteme solare sau eoliene; 

 Stație electrică portabilă iHunt Energy BackUp PRO 2KW; 

 Solar Panel Portable 200W. 

1.3.3 Evaluarea activității de aprovizionare tehnico-materială 

  

Congruența dintre activitatea de cercetare a pieței și cea de cunoaștere a pieței furnizorilor a 

adus în oferta iHunt modele de telefoane, care au în dotare componente de la producători ce 

deservesc marile branduri: 
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 Tabel   Furnizori de componente, comuni cu brandurile de top 

 

Brand Componente comune 
Samsung Camere, senzori media, RAM și ROM 
Omnivision Camere, senzori foto 
Sony, LG, Sharp Display 
Corning Gorilla Glass, Dragontrail Glass Touch-scheen 
ATL, Bak Acumulatori  
Mediatek, Qualcomm  SoC 
FocalTech Senzori amprente 
Sursa iHunt 

 

Producția telefoanelor sub brand propriu se realizează în mai multe fabrici din China, în 

funcție de ofertele, capacitățile și serviciile acestora. Producătorii selectați se caracterizează 

prin eficiență, existența unor servicii complexe de control al calității și prin capacități adecvate 

de producție, adaptate cerințelor de pe piețele europene sau globale. De cele mai multe ori, 

aceștia produc componente, subansamble sau produse finite pentru cele mai renumite 

branduri în domeniu. 

Interesele companiei în sfera de aprovizionare sunt urmărite în permanență de către 

reprezentanții iHunt în China, aceștia având rolul: 

 de a identifica cele mai avantajoase mijloace de producție; 

 de a intermedia accesul la cele mai noi și atrăgătoare tehnologii la prețuri competitive;  

 de a asigura, prin angajații chinezi, o poziție bună în negocierile cu partenerii chinezi. 

De notat, ca avantaje derivate ale acestei decizii strategice, flexibilitatea și capacitatea ridicată 

de reacție promptă la schimbările spontane din mediul extern, respectiv capacitatea de a 

valorifica oportunitățile de moment, precum ofertele limitate sau lichidările de stoc foarte 

avantajoase, altfel imposibil de contractat. Echipa iHunt din China are o poziție strategică, 

asigurând: 

 continuitatea contractelor cu partenerii chinezi de valoare 

 păstrarea avantajelor competitive de cost; 

  posibilitatea formării unui portofoliu bogat de parteneri/furnizori, care permite selecția 

celor mai avantajoase componente la momentul contractării, organizarea asamblării 

produsului finit în China și, mai ales, un grad redus de dependență față de un furnizor. 
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Alt rol crucial al echipei iHunt în China privește asigurarea calității și conformității livrărilor 

înaintea expedierii propriu-zise. Angajații companiei au sarcina de a supraveghea și controla 

fabricarea produselor sub brand propriu, conform cu specificațiile contractuale, precum și de 

a efectua controlul calității comenzilor înaintea expedierii în România. De asemenea, în 

concordanță cu obiectivul pe termen lung de pătrundere pe piețele străine, prin prezența în 

China, echipa iHunt adună contacte în vederea încheierii de parteneriate strategice, care să 

faciliteze extinderea către distribuitori europeni și, ulterior, globali.  

 

1.3.4 Evaluarea activității de vânzare  

1. Evoluţia vânzărilor și a perspectivelor vânzărilor pe termen mediu şi lung 

Segmentul de piața cel mai relevant pentru iHunt este cel al telefoanelor mobile produse în China, 

cu un profil de performanță comparabil cu modelele populare ale producătorilor de renume și 

costuri semnificativ mai mici.  

Piața românească de telefoane mobile, pe segmentul de buget ridicat este o piață matură, însă pe 

segmentul de buget redus, pe care iHunt l-a abordat cu succes, există un potențial încă 

nevalorificat. 

În cursul anului 2022, piața telefoanelor mobile la nivel global a fost afectată puternic de cererea 

scăzută a consumatorilor, incertitudine economică, inflația, războiul și de lockdown-uri în China. 

Livrările globale de smartphone-uri au scăzut cu 18.3% în 2022 faţă de 2021, în trimestrul 4 

ajungând la 300.3 milioane de unităţi livrate. Întregul an 2022 a adus o scădere de 11% a 

livrărilor faţă de anul 2021. Anul trecut s-a încheiat cu 1.21 miliarde de unităţi livrate, cea mai 

mare scădere înregistrată vreodată, potrivit IDC. 

Tendinţa descendentă care afectează piaţa de dispozitive se va diminua în 2023, în aşteptarea 

unei perspective economice mai puţin pesimiste pe parcursul anului 2023, până la finalul său 

cheltuielile de consum şi de afaceri urmând să reia tendinţa de creştere. Un studiu Gartner 

estimează că livrările de smartphone-uri la nivel mondial vor scădea cu 4% în 2023, totalizând 

1,23 de miliarde de unităţi. 

Perspectivele rămân optimiste pentru piața telefoanelor mobile pe termen lung. Potrivit IDC, 

totalul livrărilor de telefoane mobile va crește 1.516,6 milioane de unități la nivel mondial până 

în 2027, rezultând un CAGR de 1,1% din 2022 până în 2027. 

Situaţia concurenţială în domeniul de activitate al emitentului 

 

Piața țintă a iHunt Technology Import Export S.A., respectiv piața românească a telefoanelor 

mobile, este abordată în măsură importantă de producători și distribuitori locali și externi, fiind 

dificil de cuantificat cota de piață a Emitentului pe acest segment de nișă. Între aceștia, iHunt 

https://www.mobilissimo.ro/stiri-telefoane/piata-smartphone-a-cunoscut-o-scadere-record-in-trimestrul-4-din-2022-in-ciuda-vanzarilor-de-sarbatori
https://www.economica.net/piata-globala-a-pc-urilor-tabletelor-si-telefoanelor-mobile-va-inregistra-in-acest-an-o-scadere-de-44-raport-gartner_647799.html
https://www.idc.com/getdoc.jsp?containerId=US50476323
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Technology Import Export S.A. se evidențiază printr-o abordare de piață dinamică, cu o ofertă 

în continuă diversificare, atent pliată pe cele mai recente tendințe ale pieței, adresată 

consumatorilor cu bugete și exigențe medii.  

În ceea ce privește structura ofertei, politica de marketing aplicată, strategia de preț și strategia 

de discount urmăresc, atât păstrarea avantajului competitiv al modelelor sub marca iHunt, cât și 

optimizarea volumului vânzărilor totale (produsele marca iHunt și produsele producătorilor 

parteneri).  

Dependența societății față de anumiți clienți 

Prin natura activității de comerț de retail, portofoliul de clienți al iHunt reflectă un grad de 

concentrare redus. 

Principalul canal de distribuție a produselor din oferta iHunt a rămas comerțul electronic, 

comenzile fiind plasate fie direct pe pagina de internet a firmei, fie prin intermediul 

distribuitorilor de retail cunoscuți pe piața virtuală. Pe măsură ce oferta iHunt s-a îmbogățit, 

atractivitatea unui parteneriat cu iHunt a crescut. Astfel, parteneriatul cu eMAG, din anul 2016 a 

fost urmat de contractele încheiate cu Carrefour, CEL.ro și EVOMAG la începutul anului 2017. 

Spre finalul aceluiași an, eMAG preia în oferta proprie produsele iHunt. Contracte de distribuție 

au fost încheiate și cu MediaGalaxy, Badabum, IT Galaxy, DCShop.ro, MarketOnline.ro, 

Domo.ro. 

 Intensificarea comerțului online în perioada de raportare a perimis maximizarea avantajului 

experienței și a poziției deja câștigate în comercializarea online a produselor iHunt, site-ul 

iHunt.ro înregistrând peste 500.000 de accesări unice lunare.  

O nouă abordare asupra distribuției a reprezentat-o crearea și dezvoltarea departamentului B2B, 

care a stabilit relații cu magazine de profil din toate zonele țării, prin multiplicarea conceptului 

de „magazin partener iHunt”.  

 

 

1.3.5 Evaluarea aspectelor legate de angajații/personalul emitentului  

Politica de remunerare oferă un cadru transparent și urmărește fidelizară angajaților, precum și 

întărirea unității și eficiența echipei.  

De asemenea, prin politica de recrutare, Societatea intenționează să faciliteze formarea de 

personal dedicat și identificat cu compania, criteriile de selecție fiind orientate, nu doar spre 

profilul educației, al pregătirii formale sau al experienței candidaților, ci mai ales spre valori 

precum încrederea, dorința de dezvoltare, motivația și atașamentul. Managementul Societății și 
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angajații din Departamentul IT au studii superioare, în timp ce operatorii au studii medii, iar 

tehnicienii au studii de specialitate. Odată acceptat, noul angajat trece prin toate departamentele, 

astfel încât întreg personalul înțelege afacerea, cunoaște fiecare segment din lanțul de activitate, 

își conștientizează rolul în echipa mare și este capabil să identifice modurile în care poate 

contribui la maximizarea rezultatelor și a performanței echipei. 

Conducerea societății, prin puterea exemplului propriu, a transmis întregii echipe valori precum 

punctualitate, disciplină și disponibilitate. 

La data de 31.12.2022, Societatea avea un număr de 20 angajați, distribuiți operațional după cum 

urmează: 

 

Tabel 3 Evoluția numerică și structura a personalului iHunt 

Resursa umană 2019 2020 2021 2022 
Număr total angajați 19 21 18 20 

                                  din care:   
Departament IT 3 3 1 2 
Departament TESA 2 2 1 1 
Departament Vânzări 5 5 5 6 
Departament Service 5 6 6 6 
Departament Relații cu clienții 4 5 3 3 

 

Cheltuielile cu personalul se majorează cu 18,63%, în acord cu creșterea numărului de angajați 

față de anul precedent, dar și cu tendința generalizată privind creșterile salariale pentru 

menținerea competitivității pe piață în calitate de angajator.  

Personalul nu este organizat în sindicat, raporturile între conducerea societății și angajați fiind 

reglementate de legislația muncii, contractul individual de muncă și regulamentele interne. 

Pe parcursul anului 2022, nu s-au înregistrat elemente de conflict, care să afecteze raporturile 

dintre angajator și salariați, între management și personal existând o relație bazată pe comunicare, 

încredere, susținere reciprocă, respect și autodisciplină. 

1.3.6 Evaluarea aspectelor legate de impactul activității de bază a emitentului asupra 

mediului înconjurător  

La 31 decembrie 2022, Societatea îndeplinește condițiile de funcționare prevăzute de legislația 

actuală privind protecția mediului, deținând în acest sens autorizația de mediu. 
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1.3.7 Evaluarea activității de cercetare și dezvoltare 

 iHunt Technology Import Export S.A. nu desfășoară activități de cercetare și dezvoltare de 

produs sau procese ale căror cheltuieli să se capitalizeze, respectiv să conducă la constituirea și 

înregistrarea de imobilizări necorporale reprezentând cheltuieli asociate activității de cercetare-

dezvoltare. 

1.3.8 Evaluarea activității emitentului privind managementul riscului  

Pentru Societatea iHunt Technology Import Export S.A., un jucător activ și versatil pe piața 

dinamică și înalt concurențială al terminalelor de telefonie mobilă, managementul eficient și 

proactiv al riscurilor este cel puțin la fel de important ca cel (i) al centrării eforturilor 

organizaționale pe atingerea obiectivului strategic și (ii) al valorificării oportunităților și 

alternativelor strategice. 

Interesul pentru identificarea și managementul riscurilor este impus de însuși modelul de afacere, 

a cărui ansamblu de tendințe favorizează apariția unor vulnerabilități multiple. Conducerea 

Societății se preocupă atât de monitorizarea procesului logistic, operațional și mecanismele 

interne de finanțare cât și de mediul extern, potențial generator de riscuri în amonte (piața 

furnizorilor), în aval (piața țintă) sau sistemice, cu scopul de a identifica în timp util potențialele 

riscuri și de a evalua impactul acestora în vederea pregătirii unor răspunsuri adecvate prin soluții 

anticipative. 

(1) Riscul de piață 

Riscul de piață, care cuprinde conform literaturii de specialitate riscul valutar, riscul dobânzii și 

riscul de preț se referă la evoluțiile în sectorul specific de activitate cu potențiale efecte negative 

asupra rezultatelor financiare ale Societății. 

a) Riscul valutar 

Activitatea iHunt implică derularea, în mod constant, a activităților preponderente de import și 

a celor de export. Acest specific expune Societatea la un risc al deprecierii monedei naționale față 

de valutele contractelor încheiate, preponderent în Euro și USD (creșterea parității leu/valută). În 

perioada de raportare, paritatea leu/euro și leu/dolar a înregistrat fluctuații ridicate, tendința 

generală fiind cea de depreciere a monedei naționale în raport cu valuta de referință.  

b) Riscul rate dobânzii 

Riscul de rată a dobânzii reprezintă probabilitatea de a înregistra o pierdere sau o nerealizare a 

profiturilor prognozate din cauza variației ratei dobânzii pe piață într-un sens nefavorabil 

Societății. În vederea gestionării acestei variații, conducerea Societății a luat în considerare 

reorientarea managementului către emisiunea de obligațiuni (HUNT26, HUNT25) ca mijloc 

complementar de finanțare a activității, în defavoarea creditelor bancare. Această abordare 
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prezintă, pe de o parte, avantajul temporizării presiunii datoriei fiscale pe fluxurile de numerar, 

iar pe de altă parte, cheltuieli fixe, previzibile cu dobânda.  

c) Riscul de preț 

Prin intermediul strategiei de diversificare a portofoliului furnizorilor și de păstrare la un nivel 

minim a ratei de concentrare a clienților în condițiile unei cereri diseminate, Societatea nu este 

expusă la riscul variației de preț pe piața furnizorilor sau pe piața consumatorilor influențate de 

unul sau mai mulți actori. Conducerea Societății a luat măsuri de precauție pentru a asigura un 

nivel ridicat de reziliență la modificări singulare ale prețului la furnizori prin îndreptarea către 

alți furnizori chinezi, datorită prezenței active și apropiate a echipei pe piața furnizorilor. iHunt 

rămâne influențată doar de variația de preț sistemică generată de evoluțiile macroeconomice de 

la nivel global care pot genera riscuri pe care Societatea nu le poate anticipa. În vederea gestionării 

acestora, Societatea încheie contracte cu clauze de preț pe termen lung la nivelul aprovizionării, 

precum și pune la dispoziția clienților o ofertă de produse care să acopere un interval mare de 

prețuri, astfel încât aceștia să aibă alternative mai acceptabile în cazul modificării prețurilor.  

(2) Riscul de credit  

Riscul de credit a devenit o prioritate pentru conducerea Societății o dată cu lansarea vânzărilor 

în mediul off-line prin magazinele partenere iHunt. Componenta de credit comercial acordat 

partenerilor distribuitori, inerentă acestui model de afacere, a impactat fluxul de numerar și a 

impus soluții de finanțare suplimentară a deficitului de cashflow. reflectate prin obținerea de 

credite furnizor, creșterea datoriilor pe termen lung și, respectiv, pe termen scurt care contribuie 

de altfel și la asigurarea stocurilor necesare susținerii distribuției prin retaileri off-line.  

Conducerea iHunt gestionează acest risc prin prevenirea situațiilor de neplată pe baza unei atente 

analize de risc precontractuale a partenerilor, prin intermediul clauzelor contractuale specifice și 

prin monitorizarea depășirilor termenelor de încasare, exercitând tolerană minimă față de clienții 

rău-platnici. Gestionarea eficientă a acestui risc este proiectată în valoarea nesemnificativă a 

cheltuielilor cu deprecierea creanțelor. 

 

(3) Riscul de lichiditate 

Riscul de lichiditate presupune probabilitatea ca Societatea să nu fie în măsură să își onoreze 

obligațiile curente prin valorificarea activelor disponibile, ca urmare a dificultăților de încasare a 

creanțelor, a uzurii morale a stocurilor sau a variațiilor de preț nefavorabil pe piața furnizorilor 

în raport cu piața de desfacere. Prin abordarea unei strategi de produs bazată pe o foarte bună 

cunoaștere anticipativă a pieței țintă, prin instrumentele de gestiune a riscului de preț și de credit, 

dar și prin monitorizarea atentă a previziunilor privind necesarul de lichidități, conducerea 
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Societății urmărește să asigure existența unui disponibil suficient pentru a răspunde cerințelor 

operaționale, astfel încât Societatea să își poată onora obligațiile curente față de creditorii săi.  

(4) Riscul de concurență 

Riscul de concurență derivă in viteza cu care potențialul avans înregistrat de concurență 

estompează evoluția favorabilă marcată de indicatorii financiari ai Societății. iHunt și-a construit 

avantaje competitive importunate în ceea ce privește conexiunea strânsă la piața furnizorilor, 

dezvoltarea canalului propriu de distribuție etc.  

 

(6) Riscuri operaționale 

Poziția pe piață a firmei, veniturile și rezultatele financiare se sprijină pe fidelizarea clienților 

existenți și creșterea bazei de clienți pentru produsele iHunt. Aceasta depinde, în mod direct, pe 

de o parte, de calitatea produselor în sine și, pe de cealaltă parte, de calitatea serviciilor asociate 

vânzării. Calitatea produselor, timpul de livrare, serviciile de retur, politica de garanție și timpii 

de servisare reprezintă, de altfel, zonele cele mai vulnerabile pentru manifestarea riscurilor 

operaționale. 

Printre aceste riscuri operaționale care se evidențiază pentru activitatea iHunt menționăm: 

a) Riscuri de logistică în aprovizionare. Aprovizionarea stocului de mărfuri și onorarea 

comenzilor în termenul așteptat de client depinde de transportul maritim, supus la rândul său 

multiplelor riscuri de logistică, de condiții meteo etc. 

Societatea gestionează acest risc prin programarea anticipată atentă a comenzilor față de furnizori 

pe de o parte, precum și prin serviciul de relații directe cu clienții. 

b) Riscuri de blocaje sau disfuncționalități în colaborarea dintre departamentele de aprovizionare 

– stocuri – vânzări. Unul dintre elementele cheie pentru succesul afacerii iHunt este nivelul ridicat 

de congruență dintre echipa de marketing – de prospectare continuă a pieței, ehipa de gestiune a 

stocurilor și echipa iHunt de pe piața furnizorilor. 

Pentru managementul Societății, comunicarea și colaborarea de calitate și în timp real între aceste 

echipe dar și între aprovizionare / marketing și piețele aferente reprezintă o prioritate 

permanentă. 

c) Riscuri tehnice. Activitatea iHunt se desfășoară aproape în totalitate prin intermediul 

mijloacelor IT. Disfuncționalități la nivelul platformelor de vânzare, de comunicare cu clienții 

actuali și potențiali, a serverelor proprii, a sistemelor IT interne, precum și breșe de securitate 

privind bazele de date personale pot prejudicia în mod semnificativ activitatea și rezultatele 

Societății. 

(7) Riscuri legate de resursele umane 
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Aceste riscuri presupun, de regulă, probabilitatea ca Societatea să înregistreze o fluctuație ridicată 

de personal calificat, respectiv înregistrarea unui deficit de personal în condiții de dezvoltare a 

activității. În ceea ce privește iHunt, politicile de resurse umane (recrutarea, promovarea, 

formarea, stimularea și salarizarea angajaților), valorile organizaționale și stilul de conducere 

sunt construite astfel încât să fidelizeze angajații și să diminueze riscul fluctuației ridicate a 

personalului. Riscuri mai importante derivă din dependența potențială de persoane cheie, care ar 

putea deține cvasi-exclusiv cunoștințele, competențele și instrumentele necesare mai ales în ceea 

ce privește cunoașterea pieței interne și a pieței furnizorilor – riscuri abordate de către conducere 

prin implicarea consistentă, activă și consecventă a managementului firmei în aceste activități, 

precum și prin formarea permanentă a personalului și rotația interdepartamentală. 

(8) Riscuri sistematice  

Riscurile menționate anterior, în majoritatea lor, sunt interdependente și condiționate în măsuri 

importantă, de evoluțiile economice, politice și sociale, la nivel național și, mai ales, internațional. 

1.3.9 Elemente de perspectivă privind activitatea emitentului 

 Tendințe, elemente, evenimente sau factori de incertitudine cu impact semnificativ asupra 

lichidității și veniturilor emitentului 

După un an 2022 în care provocările nu s-au lăsat așteptate, iHunt încheie exercițiul financiar mai 

puternică, dovedindu-și nu doar agilitatea și versatilitatea, ci și temelia robustă a evoluției de 

până în prezent, alături de o bună orientare strategică.  

În anul 2022, an de consolidare și ramificare pe segmente de piață cu potențial, aria de 

performanță a activității iHunt a fost limitată la rigiditatea unei puterii de cumpărare în continuă 

scădere, dar și la condițiile operaționale ale partenerilor de distribuție offline, afectați în egală 

măsură de provocările pieței. Prin urmare, iHunt încheie cu un profit net de 4,5 milioane de lei 

și o cifră de afaceri de 51,2 milioane de lei.  

iHunt va continua să investească în consolidarea poziției pe piața de profil, fiind pregătită să 

deservească cu succes o piață – internă și externă – în care, pe fondul noii realități economice, 

numărul consumatorilor care vor migra de la branduri consacrate la soluțiile mai eficiente cost-

performanță va fi în creștere. 

Politica de asigurare a stocurilor asumată de către conducerea iHunt încă de la finalul anului 

2020, reușește să mențină societatea într-o poziție avantajoasă în prezentele condiții de fragilitate 

operațională la nivel de piață. Cu toate că iHunt nu a avut întreruperi în lanțul de aprovizionare, 

societatea continuă să identifice și să analizeze oportunitatea contractării unor facilitați de 

producție și în afara Chinei, în tandem cu creșterea capacității logistice locale prin inaugurarea 

unui nou punct de lucru. 

iHunt- multiplicator al inovației la primul preț în piață. Deja cu o filosofie de business dovedită, 

chiar și într-un context dificil, strategia iHunt rămâne ancorată în misiunea de a inova și de a 
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aduce sub brandul propriu și alte game, atent alese pentru nevoile și cerințele pieței specifice 

perioadei actuale şi viitoare, care să antreneze ritmuri înalte de creștere. 

Factori de incertitudine 

Având în vedere starea de război din Ucraina generată de conflictul armat dintre Federația Rusa 

și statul Ucraina, precum  și măsurile restrictive impuse Rusiei și Belarus de către UE, se consideră 

următorii factori de incertitudine care pot influența situația financiară a Emitentului în exercițiul 

financiar curent: 

 Creșterea generalizată a inflației și scăderea puterii de cumpărare 

 Creșterea prețurilor cu energia electrică 

 Creșterea costurilor cu transportul 

 Creșterea cursului valutar 

 

Cheltuielile de capital  

În perioada de raportare 2022, nu au fost înregistrate cheltuieli de capital semnificative și nu se 

previzionează investiții majore în perioada următoare.  

Tranzacții semnificative 

Emitentul iHuny Technology Import Export S.A. nu a derulat tranzacții semnificative cu părți 

afiliate în perioada de raportare.  

2. Activele corporale ale emitentului  

Valoarea netă contabilă a imobilizărilor corporale la 31.12.2022 este de 166.737 lei, cu 82.687 lei 

peste valoarea aferentă anului 2021, consecință directă a capitalizării cheltuielilor cu amenajarea 

noului punct de lucru al iHunt, reflectate la nivel bilanțier prin creșterea valorică a imobilizărilor 

în curs de execuție. 

La 31.12.2022, ponderea activelor corporale în totalul activelor imobilizate era de 33%, iar în 

totalul activelor Societății de 0,29%. 

 

 

Tabel 4. Componența imobilizărilor corporale 

Imobilizări corporale 2021 2022 
Variația 

relativă 

% în Active 

imobilizate 

Echipamente tehnologie și mașini 78.553 56.669 -27,86% 11,26% 

Alte imobilizări corporale 5.497 6.768 23,12% 1,34% 
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Imobilizări corporale în curs  103.300  20,53% 

Avansuri pentru imobilizări     

TOTAL IMOBILIZĂRI CORPORALE 84.050 166.737 98,38% 33,13% 

 

Metoda de amortizare folosită pentru toate mijloacele fixe din evidență este amortizarea liniară, 

iar ratele de amortizare sunt calculate în funcție de durata normală de utilizare prevăzută de HG 

2139/2004. 

Societatea a analizat valoarea contabila neta inregistrata  la data bilantului pentru imobilizarile 

corporale depreciabile, pentru a evalua posibilitatea existentei unei deprecieri a acestora, ce ar 

putea atrage inregistrarea unei ajustari  pentru depreciere. Luand in considerare gradul de 

utilizare a capacitatilor de productie pe parcursul anului 2022, Societatea a decis ca nu este 

necesar sa inregistreze  la data bilantului vreo ajustare pentru deprecierea echipamentelor de 

productie. Schimbarile tehnologice din domeniu nu afecteaza capacitatea societatii. 

Adaptabilitatea ei este imediata. 

 

3. Piața valorilor mobiliare emise de emitent  

Acțiunile iHunt Technology Import Export S.A. sunt disponibile la tranzacționare pe Piața AeRo 

a Bursei de Valori București S.A., segmentul SMT, categoria AeRO Premium, începând cu data 

de 9 iulie 2019, sub simbolul HUNT. 

La 31.12.2022, iHunt Technology Import Export S.A. avea următoarea structură a acționariatului: 

Actionar Actiuni Procent 

STROE CEZAR CATALIN 38.466.412 51,1521 % 

Pers.Fizice 32.442.894 43,1421 % 

Pers.Juridice 4.290.694 5,7057 % 

TOTAL 75.200.000 100 % 

 

 

Politica privind dividendele  

Societatea recunoaște drepturile acționarilor de a fi remunerați prin dividende, ca formă de 

participare la profiturile nete acumulate din exploatare, precum și ca expresie a remunerării 

capitalului investit în Societate.  

În vederea stabilirii propunerii privind distribuirea profitului net realizat în cursul unui exercițiu 

financiar, Consiliul de Administrație are în vedere o distribuire echitabilă și echilibrată a 
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profitului net, între partea cuvenită acționarilor, sub formă de dividende și partea reținută la 

dispoziția Societății pentru investiții, în acord cu principiile unei administrări prudente, în scopul 

asigurării unei dezvoltări durabile pe termen mediu și lung. Totodată, propunerea Consiliului de 

Administrație în ceea ce privește distribuirea de dividend ține cont de capitalizarea Societății și 

situația economico-financiară a acesteia.  

Dividendele acordate de către societate în ultimii 3 sunt după cum urmează: 

 

Tabel 6. Profitul net al anilor precedenți, repartizat sub formă de dividende și acțiuni gratuite 

 2019 2020 2021 2022 

Profitul net  630.901 6.157.748 7.446.384,09 4.519.181 

Dividende acordate 296.951 - 3.511.693,14 - 

Capitalizare și utilizare pentru acordarea de acțiuni 

gratuite către acționari, prin majorare de capital 

social 

- 5.640.000 - - 

 

Achiziționarea propriilor acțiuni 

În perioada de raportare, Societatea nu a desfășurat programe de răscumpărare sau oferte publice 

de cumpărare a propriilor acțiuni. 

Filiale și dețineri ale acestora  

Societatea iHunt Technology Import Export S.A. nu are societăți afiliate, nu face parte dintr-un 

grup și nu are participații în alte entități.   

Achitarea obligațiilor față de deținătorii de obligațiuni  

Obligațiunile emise de iHunt Technology Import Export S.A. sunt tranzacționate în cadrul 

Sistemului Multilateral de Tranzacționare administrat de Bursa de Valori București, începând cu 

data de 12 februarie 2021, sub simbolul HUNT23, respectiv din data de 01 aprilie 2021, sub 

simbolul HUNT25.  Cele doua runde de emisiuni au o valoare de 7 milioane lei fiecare.  

Plățile în ceea ce privește obligațiunile emise de Societate se efectuează la data de plată a 

cuponului și/sau la data scadenței, după caz, prin intermediul Depozitarului Central și al 

Agentului de Plată către deținătorii de obligațiuni înregistrați în Registru Deținătorilor de 

Obligațiuni la data de referință aplicabilă fiecărei emisiuni. 

Plățile cupoanelor și principalului, după caz, se efectuează semestrial către deținătorii de 

obligațiuni înregistrați la fiecare dată de referință, în termen de 10 (zece) zile lucrătoare de la data 

de referință. Agentul de Plată desemnat de către Societate este ING Bank N.V. 
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Având în vedere maturitatea obligațiunilor HUNT23 la data de 04.11.2023, împrumutul obligatar 

a fost reclasificat din datorii pe termen lung în datorii pe termen scurt la 31.12.2022. 

Conducerea societăţii nu întrevede nicio dificultate în rambursarea obligațiunilor la scadență, în 

baza previziunilor de vânzări și încasări pentru prima parte a anului 2023. De asemenea, 

Consiliului de Administrație a supus spre aprobarea AGA din 28.04.2023 distribuirea profitului 

fără dividende, special pentru a rambursa obligaţiunile la sfârşitul anului 2023 şi pentru nu a 

pune presiune pe capitalul companiei. 

4. Conducerea emitentului  

Societatea iHunt Technology Import Export S.A. este organizată sub formă de Societate pe acțiuni 

administrată în sistem unitar. Este condusă de un Consiliu de Administrație format din 3 membrii 

numiți prin vot secret de Adunarea Generală Ordinară a Acționarilor Societății, cu mandat de 4 

ani, care se subordonează Adunării Generale a Acționarilor și care deleagă competențe de 

conducere executivă directorilor Societății, dintre aceștia unul fiind numit Director General. 

4.1 Consiliul de Administrație 

Pe parcursul exercițiului financiar 2022, conducerea societății a fost asigurată de Consiliul de 

Administrație (CA)  format din: 

 Domnul Stroe Cezar Cătălin, în calitate de Președinte al Consiliului de Administrație; 

 Domnul Stroe Liviu Corneliu, în calitate de membru al Consiliului de Administrație și 

consilier de risc, membru ne-executiv; 

 Domnul Onacă Marius-Grigore, în calitate de membru independent al Consiliului de 

Administrație. 

Domnul Cezar Cătălin Stroe a fost numit Președinte al Consiliului de Administrație la data de 

13.12.2018, mandatul acestuia fiind prelungit la data de 19.01.2021, pana la data de 19.01.2025. 

Acesta deține la 31.12.2022, 51,1521% din capitalul social al Societății. 

Domnul Cezar Cătălin Stroe, Președinte al Consiliului de Administrație este economist de 

profesie și antreprenor ca vocație. Pentru că identifică oportunitatea antreprenorială pe piața 

telefoanelor mobile și a produselor electronice, o piață foarte dinamică, cu costuri de penetrare 

relativ ridicate și provocatoare, în primăvara anului 2015 înființează firma iHunt, cu scopul de a 

crea un brand românesc de top pe piața de profil.  

Înainte de a înființa compania iHunt, domnul Cezar Cătălin Stroe a dezvoltat cu succes, timp de 

6 ani, o altă inițiativă antreprenorială în sectorul publicațiilor. Rolul de antreprenor s-a relevat în 

anul 2008 când, după patru ani de activitate ca broker pe piața de capital, înființează și conduce 

pentru următorii 4 ani și jumătate, trei agenții de servicii de investiții financiare, în Ploiești, 

Câmpina și Mizil. Cu o experiență de peste 9 ani, atât pe piața de capital, cât și ca om de afaceri, 
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domnul Stroe evidențiază un profil, în care se întâlnesc, pe de o parte spiritul antreprenorial, 

capacitatea de a intui și de a valorifica oportunități și abilitățile manageriale, iar pe de altă parte 

viziunea, mentalitatea și atitudinea investitorului. 

Domnul Liviu Corneliu Stroe, inginer de formare, a acumulat o experiență considerabilă, atât ca 

antreprenor, cât și pe poziții manageriale provocatoare. După 7 ani de activitate cu 

responsabilitate ministerială, domnul Stroe Liviu petrece următorii 25 de ani ca administrator de 

societăți cu activități în sectorul de comerț de retail. Se alătură echipei iHunt încă de la înființarea 

ei, unde ocupă funcția de specialist control risc și consilier pentru dezvoltare cu competențe pe 

risc. 

Domnul Liviu Corneliu Stroe a fost numit Membru al Consiliului de Administrație la data de 

13.12.2018, mandatul acestuia fiind prelungit la data de 19.01.2021, pana la data de 19.01.2025.  

Domnul Onacă Marius-Grigore a fost numit Membru al Consiliului de Administrație la data de 

28.04.2022, cu un mandat pana la data de 19.01.2025.  

Calificat profesional ca inginer la Universitatea Tehnică din Cluj-Napoca și ca economist la 

Universitatea Babeș Bolyai Cluj-Napoca, Domnul Onacă Marius-Grigore a fost Country Manager 

la 3INEURAL - SISTEMAS DE CONTAGENS, LDA în perioada 2006-2009, apoi și-a început 

activitatea ca investitor pe piețele de capital (Acțiuni, obligațiuni, CFD, FOREX), în prezent, fiind 

investitor full-time. 

În conformitate cu principiile de guvernanță corporativă agreate de BVB, Consiliul de 

Administrație informează persoanele interesate că, în cursul mandatului, niciunul din 

administratori nu a declarat angajamente profesionale în alte societăți. Societatea nu are 

cunoștință de existența unor litigii sau proceduri administrative împotriva membrilor Consiliului 

de Administrație sau conducerii executive, în legătură cu activitatea acestora în cadrul Societății 

sau care privesc capacitatea respectivei persoane de a-și îndeplini atribuțiile în cadrul acesteia. 

 

4.2 Conducerea executivă  

Conducerea executivă este numită de către Consiliul de Administrație al Societății și are rolul de 

a informa Consiliul de Administrație cu privire la activitatea desfășurată între ședințele periodice 

ale acestuia. Conducerea executivă a Societății iHunt Technology Import Export S.A. este 

împuternicită să conducă și să coordoneze activitatea zilnică a Societății, fiind asigurată de: 

 Domnul Hristea Vlad Mihai, în funcția de Director General.  

 Domnul Stroe Cezar Cătălin, în funcția de Director Strategii de dezvoltare a afacerii; 

 Doamna Costache Gabriela, în funcția de manager de operațiuni.  

Membrii conducerii executive au competențe și răspunderi conform fișei postului. Toate 

persoanele care fac parte din conducerea executivă a Societății sunt angajate cu contract, 
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pe perioade nedeterminate. Persoanele care fac parte din conducerea executivă sau din 

Consiliul de Administrație nu au fost implicate în litigii sau proceduri administrative în 

legătură cu activitatea acestora în cadrul Emitentului și nu au niciun acord, înțelegere sau 

legătură de familie cu o altă persoană cu atribuții decizionale din Societate. 

4.3 Litigii  

Conducerea iHunt estimează că nu există litigii în curs de desfășurare care să aibă efect 

semnificativ asupra rezultatelor sau poziției financiare a Societății. Din aceste considerente 

Societatea nu a constituit provizioane pentru riscuri și cheltuieli. 

 

5. Situația economico-financiară  

Analiza performanței financiare 

Indicatorii performanței financiare 31.12.2021 31.12.2022 
Δ2022/2021 

(%) 

Cifra de afaceri netă  56.439.520 51.183.552 -9,31% 

  Producția vândută  2.168.487 1.720.875 -20,64% 

  Venituri din vânzarea mărfurilor  54.272.395 49.467.913 -8,85% 

  Reduceri comerciale acordate 1.362 5.236 284,43% 

Alte venituri din exploatare  169.789 63.049 -62.87% 

VENITURI DIN EXPLOATARE  56.609.309 51.246.601 -9,47% 

Cheltuieli cu materiile prime și materialele consumabile  52.975 33.693 -36,40% 

Alte cheltuieli materiale  34.349 30.294 -11,81% 

Cheltuieli privind utilitățile (cu energie și apă) 25.210 29.402 16,63% 

Cheltuieli privind mărfurile 37.981.020 35.965.986 -5,31% 

Cheltuieli cu personalul  1.172.535 1.390.927 18,63% 

Ajustări de valoare privind imobilizările corporale și 

necorporale  
181.907 168.972 -7,11% 

Ajustări de valoare privind activele circulante 302.520 91.876 -69,63% 

Alte cheltuieli de exploatare  7.363.340 6.772.356 -8,03% 

  Cheltuieli privind prestațiile externe  6.926.642 6.469.159 -6,60% 

  Cheltuieli cu impozite, taxe și vărsăminte asimilate; ch. 

Reprezentând transferuri și contribuții datorate în baza unor 

acte speciale  

81.332 23.349 -71,29% 

  Cheltuieli cu protecția mediului înconjurător  100.311 119.469 19,10% 

  Alte cheltuieli  255.055 160.379 -37,12% 

CHELTUIELI DE EXPLOATARE  47.113.856 44.483.506 -5,58% 

PROFITUL SAU PIERDEREA DIN EXPLOATARE 9.495.453 6.763.095 -28,87% 

Venituri din dobânzi  182 61 - 

Alte venituri financiare  2.040.910 1.412.397 -30,80% 



iHunt Technology Import Export S.A.                                  Rezultate Financiare Anuale 2022   

 

25 
 

VENITURI FINANCIARE  2.041.092 1.412.458 -30,80% 

Cheltuieli privind dobânzile  1.246.962 1.443.011 15,72% 

Alte cheltuieli financiare  1.829.627 1.641.524 -10,28% 

CHELTUIELI FINANCIARE 3.076.589 3.084.535 0,26% 

PIERDEREA FINANCIARĂ -1.035.497 -1.672.077 -61,00% 

VENITURI TOTALE  58.650.401 52.659.059 -10,22% 

CHELTUIELI TOTALE 50.190.445 47.568.041 -5,22% 

PROFITUL BRUT 8.459.956 5.091.018 -39,82% 

Impozitul pe profit  1.013.572 571.837 -43,58% 

PROFITUL NET 7.446.384 4.519.181 -39,31% 

 

În acord cu trendul global înregistrat la nivelul 

vânzărilor de telefoane mobile inteligente care, 

conform studiilor de piață publicate de IDC1 

(International Data Corporation), a înregistrat în anul 

2022 cel mai redus nivel din 2013, iHunt încheie 

perioada de raportare cu o cifră de afaceri de 51,1 

milioane de lei, în scădere cu 9,31% față de aceeași 

perioadă a anului 2021. Performanța sectorului în care 

Societatea activează a fost, într-o măsură semnificativă, influențată de incertitudinile economice, 

inflația crescută și implicit scăderea puterii de cumpărare.  

Pe fondul contextului dificil al anului 2022, reflectat în diminuarea cereri pentru telefoane mobile, 

Societatea a venit în întâmpinarea clienților cu oferte și promoții generoase care să impulsioneze 

apetitul acestora pentru telefoane si gadgeturi de ultimă generație. Astfel, reducerile comerciale 

acordate au înregistrat o creștere de peste 250%, comparativ cu aceeași perioadă a anului trecut, 

atingând valoarea de 5,2 mii lei.  

Generate în proporție de 96% de activitatea specifică Societății, respectiv comercializarea 

mărfurilor, veniturile din exploatare înregistrează la finalul anului 2022 o valoare de 51,2 

milioane de lei, în scădere cu 9,5% față de perioada de referință.   

Încetinirea activității operaționale, pe parcursul anului 2022, a determinat scăderi și în rândul 

cheltuielilor din exploatare. Cele mai semnificative ponderi în totalul acestor cheltuieli sunt 

reprezentate de cheltuielile privind mărfurile (81%), care marchează o scădere de 5%, urmate de 

alte cheltuielile din exploatare (15%), în scădere cu 8%, și cheltuielile cu personalul (3%)  în 

creștere cu 19% față de aceeași perioadă a anului 2021. La rândul său, categoria altor cheltuieli din 

exploatare, înglobează în proporție de 96% cheltuieli privind prestațiile externe, cheltuieli cu 

protecția mediului înconjurător 2% și alte cheltuieli 2%.  

                                                           
1 www.idc.com/getdoc.jsp?containerId=prUS50146623 

http://www.idc.com/getdoc.jsp?containerId=prUS50146623
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Cheltuielile privind prestațiile externe însumează cheltuieli din chirii (3%) aferente noului spațiu 

de lucru care urmează să fie inaugurat, cheltuieli cu colaboratorii (7%), cheltuieli cu reclame și 

publicitate (21%), cheltuieli cu transportul bunurilor (24%) și alte cheltuieli cu serviciile executate 

de terți (44%). 

În fața semnelor de încetinire a activității operaționale, a îngrijorărilor globale cu privire la 

deciziile consumatorilor, dar și a unei pieței aparent saturate, societatea iHunt rămâne focusată 

pe dezvoltarea unor noi linii de business și privește situația actuală ca un îndemn spre continuă 

diversificare și inovare. 

Rezultatul din exploatare înregistrează 6,76 milioane de lei, la finalul perioadei de raportare, în 

scădere cu 29% față de perioada de referință.  

Veniturile provenite din activitatea financiară ating 1,4 milioane lei, fiind generate din câștiguri 

din investiții financiare (12%) și venituri din diferențe favorabile de curs valutar (84%). Pe de altă 

parte, puse pe seama cheltuielilor privind dobânzile (47%), diferențelor nefavorabile de curs 

valutar (27%) și pierderi din investiții pe termen scurt (17%), antrenate de marcarea pierderilor 

din investiții pe termen scurt, cheltuielile financiare înregistrate conduc la o pierdere financiară 

de 1,67 milioane de lei. Inițiativa închiderii pozițiilor de investiții pe termen scurt reflectă decizia 

conducerii societății de concentrarea exclusivă asupra brandului propriu. 

Astfel, rezultatul net se ridică la 4,5 milioane de lei, în scădere cu 39%, ca urmare a decelerării 

vânzărilor, în linie cu revizuirea bugetară din cel de-al treilea trimestru al anului 2022 (estimările 

cifrei de afaceri și a profitului ridicându-se la 52 milioane de lei, respectiv 5 milioane de lei). Marja 

netă a profitului, la finalul perioadei de raportare, este de 8,83%, în scădere cu 33%, venită ca o 

consecință directă a deciziei de a menține un nivel competitiv al prețurilor care să stimuleze 

interesul clienților și să se încadreze în bugetul acestora.  
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Analiza poziției financiare 

Indicatorii poziției financiare  31.12.2020 31.12.2021 31.12.2022 Δ2022/2021 (%) 

Imobilizări necorporale 217.671 326.999 189.656 -42,00% 

Imobilizări corporale 91.258 84.050 166.737 98,38% 

Imobilizări financiare 395.750 125.750 146.883 16,81% 

ACTIVE IMOBILIZATE 704.679 536.799 503.276 -6,24% 

Stocuri   14.849.528 39.233.137 40.170.450 2,39% 

Creanțe  5.473.001 14.508.991 14.832.701 2,23% 

Investiții pe termen scurt 0 2.463.098 161.200 -93,46% 

Casa și conturi la bănci 326.187 4.071.087 1.037.620 -74,51% 

ACTIVE CIRCULANTE  20.648.716 60.276.313 56.201.971 -6,76% 

Cheltuieli în avans 212 130 102.969 79106,92% 

TOTAL ACTIV 21.353.607 60.813.242 56.808.216 -6,59% 

Datorii pe termen scurt 5.363.499 23.296.068 22.958.794 -1,45% 

Datorii pe termen lung 7.606.026 17.277.167 12.565.091 -27,27% 

TOTAL DATORII 12.969.525 40.573.235 35.523.885 -12,45% 

Capital, din care 1.410.000 7.520.000 7.520.000 0,00% 

Capital subscris vărsat  1.410.000 7.108.015 7.520.000 5,80% 

Capital subscris neversat  0 411.985 0 -100,00% 

Prime de capital 0 3.939.540 3.986.200 1,18% 

Rezerve 282.000 704.998 959.549 36,11% 

Profit reportat 708.836 1.052.083 4.553.952 332,85% 

PROFITUL EXERCIȚIULUI FINANCIAR 6.157.748 7.446.384 4.519.181 -39,31% 

Repartizarea profitului  174.502 422.998 254.551 -39,92% 

TOTAL CAPITALURI PROPRII 8.384.082 20.240.007 21.284.331 5,16% 

TOTAL PASIV 21.353.607 60.813.242 56.808.216 -6,59% 

După anul 2021, cel mai aglomerat din punct de vedere operațional, la sfârșitul anului 2022, 

activul total al afacerii iHunt se poziționează cu 6,59% sub nivelul înregistrat la 31.12.2021, pe 

seama diminuării activelor circulante. Reducerea marginală a activelor curente (-6,76%) 

sugerează o relaxare a intensității politicii de aprovizionare, în condițiile păstrării avantajelor 

logistice între prioritățile strategice ale managementului. Prin urmare, în timp ce nivelul 

stocurilor, categoria cea mai importantă din clasa activelor curente, se menține la un nivel relativ 

contant față de anul 2021 (+2,39%), scăderea disponibilităților bănești (-74,51%) și a investițiilor 

pe termen scurt (-93,46%) conchid tonul descendent al întregii clase de active circulante. 

Soldul investițiilor pe termen scurt reflectă reducerea expunerii în capitalul social al Agroland 

Business System S.A., așa cum a fost raportat în T3 2022 (de la 1.672.952 lei la 30.09.2022, 

echivalentul a 880.000 acțiuni, respectiv 0,99% din capitalul social și drepturile de vot, la 161.200 

lei la 31.12.2022). 

Reprezentând cea de-a doua categorie după importanță în totalul activelor curente (26,39%), 

creanțele înregistrează o dinamică ușor ascendentă comparativ cu finele anului 2021 (+2.23%). 



iHunt Technology Import Export S.A.                                  Rezultate Financiare Anuale 2022   

 

28 
 

Structural, creanțele cuprind creanțe comerciale (51,85%)  cu o apreciere procentuală de 14%, 

respectiv creanțe față de bugetul statului reflectate prin TVA de recuperat (45,61%), cu un plus 

de 80%. 

Stocurile rămân catalizatorul afacerii iHunt. Dacă în perioada 2020-2021 supra-stocurile au fost 

menite să prevină crize de materii prime, componente și probleme logistice, în perioada 

următoare se mizează pe deal-uri importante și cursuri valutare avantajoase. Prin urmare, rotația 

aparent mai lentă a stocurilor este o consecință asumată, în urma măsurilor de protecție adoptate 

începând cu situația generată de pandemie și continuată până în prezent. Ponderea principală în 

total stocuri revine astfel mărfurilor (71%), urmate de mărfuri în curs de aprovizionare (25%). 

La nivelul activelor imobilizate se înregistrează o rată de scădere de 6,24%, indusă de evoluția 

imobilizărilor necorporale (-42%). Consecință directă a capitalizării cheltuielilor cu amenajarea 

noului punct de lucru al iHunt, reflectate la nivel bilanțier prin creșterea valorică a imobilizărilor 

în curs de execuție, categoria activelor corporale marchează o majorare cu 98,38% față de 

31.12.2021. Imobilizările financiare (garanții la credite) se poziționează cu 17% peste nivelul 

înregistrat în aceeași perioadă a anului precedent, în acord cu direcțiile de finanțare ale societății. 

Deși dinamica de la o perioadă la alta este una favorabilă (-12%), datoriile totale reprezentă 

62,53% din structura de finanțare a activității societății.   

Având în vedere maturitatea împrumutului obligatar în valoare de 7 mil. lei la data de 04.11.2023, 

reclasificarea împrumutului din datorii pe termen lung în datorii pe termen scurt echivalează cu 

o diminuare cu 27% a datoriilor cu termen de exigibilitate peste 1 an la 31.12.2022. Pe de altă 

parte, creditele bancare pe termen lung se majorează cu 2.288 mii lei la sfârșitul anului 2022 

comparativ cu aceeași perioadă a anului precedent. 

Conducerea societăţii nu întrevede nicio dificultate în rambursarea obligațiunilor la scadență, în 

baza previziunilor de vânzări și încasări pentru prima parte a anului 2023. 

În acord cu relaxarea politicii de aprovizionare pentru asigurarea necesarului de stocuri și 

reorientarea eforturilor către acoperirea nevoilor curente de finanțare a dezvoltării afacerii, 

datoriile pe termen scurt, care, la 31.12.2022, reprezentau 64% din cuantumul datoriilor totale, 

consecință a încadrării împrumutului obligatar la datorii pe termen scurt, se reduc cu 1,45% față 

de anul 2021. Prin urmare, cele mai reprezentative elemente de structură sunt, în esență, 

împrumuturi din emisiunea de obligațiuni, în pondere de 30%, datoriile către acționari și asociați, 

în pondere de 54%, creditori diverși reprezentând 5% și datoriile comerciale față de furnizori, 

cumulând 3% din valoarea agregată a obligațiilor de plată curente.  

Variația valorii capitalurilor proprii la finalul exercițiului financiar 2022 reflectă efectele 

rezultatelor pozitive reportate (+333%) și ale capitalizării profitului perioadei. 
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Situația fluxurilor de numerar  

 

Fluxuri de trezorerie din activitati de exploatare  31.12.2022 

Profitul din exploatare inainte de impozitare  6763095 

Ajustari pentru elemente nemonetare si alte elemente incluse la 

activitatile de investitii sau de finantare 
  

        Amortizarea aferenta imobilizarilor corporale 31537 

        Amortizarea aferenta imobilizarilor necorporale 137435 

        Profit din subventii de exploatare   

       Ajustari pentru depreciere active circulante 91876 

Numerar din exploatare inaintea modificarii capitalului 

circulant 
7023943 

Modificarile capitalului circulant   

       Crestere de creante -4188955 

       Crestere stocuri -937313 

       Crestere datorii  -3154525 

Numerar generat din exploatare -8280793 

       Impozit pe profit achitat 804616 

Trezorerie neta din activitati de exploatare -2061466 

    

       Achizitii de active necorporale 92 

       Achizitii de active corporale si financiare 135357 

Trezorerie neta din activitati de investitii 3464452 

Fluxuri de trezorerie din activitatile de finantare   

       Dobanzi platite 1443011 

       Dobanzi incasate 61 

       Rambursari de imprumuturi 8961233 

       Imprumuturi primite 7038815 

      Incasari din capital social si prime emisiune 3865245 

       Dividende brute platite 3511648 

       Altele- -156817 

Trezorerie neta din activitati de finantare -3168588 

Efectul variatiilor cursurilor monedelor straine 354848 

Investitii pe termen scurt 0 

Castiguri din investitii  

 

                                                   -408943 

Cresterea/reducerea neta a trezoreriei si echivalentelor de 

trezorerie 
-5335365 

Numerar si echivalente de numerar la inceputul perioadei 6534185 

Numerar si echivalente de numerar la sfarsitul perioadei 1198820 
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6. Guvernanță Corporativă 

În ceea ce privește Guvernanța Corporativă, la nivelul Societății au fost implantate principiile 

relevante de Guvernanță Corporativă cuprinse în ghidul emis în vederea sprijinirii societăților 

listate pe piața AeRO, și anume ,,Principii de Guvernanță Corporativă pentru AeRO – piața de 

acțiuni a BVB”. 

 

Tabel 8. Declarația privind alinierea la Codul de Guvernanță Corporativă agreat de BVB 

Cod Prevederi de îndeplinit 
Respectă 

integral 

Respectă 

parțial/ 

Nu respectă 

Motivul 

pentru 

neconformitate 

Secțiunea A. Responsabilitățile Consiliului de Administrație 

A1 

Emitentul are un regulament intern al Consiliului 

care include termeni de referința cu privire la 

Consiliu și la funcțiile de conducere cheie ale 

societății. Administrarea conflictului de interese la 

nivelul Consiliului este tratata, de asemenea, in 

regulamentul Consiliului. 

   

A2 

Orice alte angajamente profesionale ale membrilor 

Consiliului, inclusiv poziția de membru executiv sau 

neexecutiv al Consiliului in alte societăți (excluzând 

filiale ale societății) si instituții non-profit, sunt aduse 

la cunoștința Consiliului înainte de numire si pe 

perioada mandatului. 

   

A3 

Fiecare membru al Consiliului informează Consiliul 

cu privire la orice legătura cu un acționar, care deține 

direct sau indirect acțiuni reprezentând nu mai puțin 

de 5% din numărul total de drepturi de vot. Aceasta 

obligație are in vedere orice fel de legătura care poate 

afecta poziția membrului respectiv pe aspecte ce țin 

de decizii ale Consiliului. 

   

A4 

Raportul anual informează daca a avut loc o evaluare 

a Consiliului, sub conducerea președintelui, care va 

conține si numărul de ședințe ale acestuia. 

   

A5 

Procedura privind cooperarea cu Consultantul 

Autorizat pentru perioada in care aceasta cooperare 

este aplicabila va conține cel puțin următoarele: 

   

A5.1 Persoana de legătura cu Consultantul Autorizat;    

A5.2 
Frecventa întâlnirilor cu Consultantul Autorizat, care 

va fi cel puțin o data pe luna si ori de cate ori 
   
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evenimente sau informații noi implica transmiterea 

de rapoarte curente sau periodice, astfel încă 

Consultantul Autorizat sa poată fi consultat: 

A5.3 

Obligația de a furniza Consultantului Autorizat toate 

informațiile relevante si orice informație pe care in 

mod rezonabil o solicita Consultantul Autorizat sau 

este necesara Consultantului Autorizat pentru 

îndeplinirea responsabilităților ce-i revin; 

   

A5.4 

Obligația de a informa Bursa de Valori București cu 

privire la orice disfuncționalitate apărută în cadrul 

cooperării cu Consultantul Autorizat, sau schimbarea 

Consultantului Autorizat. 

   

Secțiunea B. Sistemul de Control intern 

B1 

Consiliul adopta o politica astfel încât orice tranzacție 

a societății cu o filiala reprezentând 5% sau mai mult 

din activele nete ale societății, conform celei mai 

recente raportări financiare, sa fie aprobata de 

Consiliu. 

   

B2 

Auditul intern este realizat de către o structura 

organizatorica separata (departamentul de audit 

intern) din cadrul societății sau prin serviciile unei 

terțe parți independente, care raportează Consiliului, 

iar, in cadrul societății, ii va raporta direct 

Directorului General. 

  
În curs de 

implementare 

Secțiunea C. Recompense echitabile și motivare 

C1 

Societatea publica in raportul anual o secțiune care 

include veniturile totale ale membrilor Consiliului si 

ale directorului general aferente anului financiar 

respectiv si valoarea totala a tuturor bonusurilor sau 

a oricăror compensații variabile si, de asemenea, 

ipotezele cheie si principiile pentru calcularea 

veniturilor menționate mai sus. 

   

Secțiunea D. Construind valoare prin relația cu investitorii 

D1 

Pagina de web a Emitentului conține o secțiune 

dedicata Relației cu Investitorii, atât in limba romana, 

cat si in limba engleza, cu toate informațiile relevante 

de interes pentru investitori, incluzând: 

   

D1.1 

Principalele reglementari ale Emitentului, in special 

Actul Constitutiv si regulamentele interne ale 

organelor statutare 

   

D1.2 CV-urile membrilor CA si executiv    

D1.3 Rapoartele curente si rapoartele periodice    
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D1.4 

Informații cu privire la adunările generale ale 

acționarilor: ordinea de zi si materialele aferente; 

hotărârile adunărilor generale 

   

D1.5 

Informații cu privire la evenimente corporative, 

precum plata dividendelor sau alte evenimente care 

au ca rezultat obținerea sau limitări cu privire la 

drepturile unui acționar, incluzând termenele limita 

si principiile unor astfel de operațiuni. 

   

D1.6 

Alte informații de natura extraordinara care se fac 

publice: anularea/ modificarea/inițierea cooperării cu 

un Consultant Autorizat; semnarea/reînnoirea/ 

terminarea unui acord cu un Market Maker. 

   

D1.7 

Societatea are o funcție de Relații cu Investitorii si 

include in secțiunea dedicata acestei funcții, pe 

pagina de internet a societății, numele si datele de 

contact ale unei persoane care are capacitatea de a 

furniza, la cerere, informațiile corespunzătoare. 

   

D2 

Emitentul are adoptata o politica de dividend a 

societății, ca un set de direcții referitoare la 

repartizarea profitului net, pe care o respecta. 

Principiile politicii de dividend sunt publicate pe 

pagina de web a acestuia. 

   

D3 

Emitentul are adoptata o politica cu privire la 

prognoze si daca acestea sunt furnizate sau nu. 

Prognozele reprezintă concluziile cuantificate ale 

studiilor care vizează determinarea impactului total 

al unei liste de factori referitori la o perioada viitoare 

(așa-numitele ipoteze). Politica prevede frecventa, 

perioada avuta in vedere și conținutul prognozelor. 

Prognozele, daca sunt publicate, sunt parte a 

rapoartelor anuale, semestriale sau trimestriale. 

Politica cu privire la prognoze este publicata pe 

pagina de web a Emitentului. 

  
În curs de 

implementare 

D4 

Emitentul stabilește data si locul unei adunări 

generale astfel încât sa permită participarea unui 

număr cat mai mare de acționari. 

   

D5 

Rapoartele financiare includ informații atât in 

romana, cat si in engleza, cu privire la principalii 

factori care influențează schimbări la nivelul 

vânzărilor, profitului operațional, profitului net sau 

orice alt indicator financiar relevant. 

  

Societatea are 

în vederea 

asigurarea 

rapoartelor 

financiare în 

limba engleză 
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D6 

Emitentul organizează cel puțin o 

întâlnire/conferința telefonica cu analiști si 

investitori, in fiecare an. Informațiile prezentate cu 

aceste ocazii sunt publicate in secțiunea Relații cu 

Investitorii de pe pagina de web a Emitentului, la 

momentul respectivei întâlniri/conferințe telefonice. 

   

 

Alte aspecte referitoare la Guvernanța Corporativă sunt redare în cuprinsul Regulamentului de 

Guvernanță Corporativă al Societății, publicat pe pagina de internet a acesteia. 

 

7. Declarația conducerii 

Prin prezenta, subsemnatul Cezar Cătălin Stroe, în calitate de președinte al Consiliului de 

administrație al IHUNT TECHNOLOGY IMPORT-EXPORT S.A. și în numele acesteia, declar că, 

după cunoștințele mele, situaţiile financiare anuale ale societăţii IHUNT TECHNOLOGY 

IMPORT-EXPORT S.A., prezentate pentru data de raportare 31.12.2022, întocmite în conformitate 

cu standardele contabile aplicabile, reflectă o imagine corectă şi conformă cu realitatea a activelor, 

obligațiilor, poziției financiare, a veniturilor şi cheltuielilor societăţii, iar raportul anual întocmit 

la data de 28.04.2023 cuprinde o analiză corectă a dezvoltării şi performanţelor emitentului, 

precum şi o descriere a principalelor riscuri şi incertitudini specifice activităţii desfăşurate. 

 

 

 

 

PREȘEDINTELE CONSILIULUI DE ADMINISTRAȚIE 

CEZAR CĂTĂLIN STROE 
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