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Scrisoare catre actionari

Dragi actionari,

Primul semestru al anului 2026 marcheaza pentru iHunt o crestere puternica a activitatii si o etapa
importanta de transformare. Dezvoltam simultan portofoliul de produse, reteaua de magazine fizice
si infrastructura proprie iHunt EV, cu obiectivul de a construi o companie mai diversificata, mai
apropiata de clienti si capabila sa genereze valoare durabila pentru actionari.

In primele sase luni ale anului, cifra de afaceri a ajuns la 36,27 milioane lei, cu 74,91% peste nivelul
de 20,74 milioane lei din S1 2025. Profitul net semestrial este de 968.681 lei, comparativ cu 271.135
lei in perioada similara a anului trecut, reprezentand o crestere de 257,27%. Aceste rezultate arata
un avans semnificativ fatd de anul anterior, inclusiv intr-o perioada in care sustinem costurile
extinderii.’

Crestere comerciala si presiune asupra profitabilitatii trimestriale

In trimestrul al doilea, cifra de afaceri a fost de 18,68 milioane lei, cu 6,23% peste primul trimestru.
In acelasi timp, rezultatul trimestrial a fost negativ, de aproximativ 491 mii lei, reducand profitul
acumulat in primele trei luni. Vreau sa abordez direct aceasta evolutie: vanzarile au continuat sa
creasca, dar acest avans nu s-a transformat intr-o contributie pozitiva la profit in T2.2

Printre factorii care au pus presiune asupra rezultatului se afla cheltuielile aferente pregatirii si lansarii
magazinelor, extinderea echipei si costurile recunoscute in perioada de dezvoltare a locatiilor EV
proprii. Sustinem acum resursele necesare unor activitati a caror contributie comerciala se formeaza
treptat.

Aceasta etapa este in continuitatea directiei comunicate in raportul T1: dezvoltarea companiei
ramane prioritara, chiar daca presupune variatii ale rezultatelor trimestriale. Aceasta nu inseamna ca
profitabilitatea trece in plan secund. Responsabilitatea noastra este sa transformam investitiile in
vanzari, marje si fluxuri de numerar care sa justifice capitalul alocat.

Magazinele fizice si noile produse: o dezvoltare complementara

La data acestui mesaj, primele trei magazine fizice iHunt sunt deja deschise, iar obiectivul de cinci
magazine pana la sfarsitul anului 2026 ramane in grafic. O parte din cheltuielile de pregatire silansare
a acestei retele s-a reflectat deja in rezultatele S1, inainte ca magazinele sa poata contribui printr-o
perioada completa de functionare.

Pentru noi, magazinele reprezinta mai mult decat un canal suplimentar de vanzare. Ele le ofera
clientilor posibilitatea de a descoperi si testa produsele, de a primi explicatii si de a interactiona direct
cu brandul. Urmarim ca aceasta apropiere de client sa sustina atat vanzarile din magazine, cat si
activitatea online.

ViHunt, Raport S1 2025, pag. 6-7, pentru baza de comparatie.
2 jHunt, Raport T1 2026, pag. 5-6; rezultatul T2 este calculat ca diferentd intre S1 si T1.
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Extinderea echipei aduce costuri recurente suplimentare, dar si capacitatea de a sustine un volum
mai mare de activitate. Ma astept ca, pe parcursul urmatoarelor luni, cresterea vanzarilor si
maturizarea magazinelor sa absoarba treptat aceasta presiune. Obiectivul este ca magazinele sa isi
acopere costurile curente de functionare si apoi sa contribuie pozitiv la rezultatul companiei; aceasta
este 0 asteptare de management, nu un rezultat deja realizat.

In paralel, pregatim lansarea a patru modele noi de telefoane si a peste 30 de alte produse iHunt,
inclusiv electrocasnice. Conform planului de lansari, vizam o extindere de aproximativ 40% a gamei
actuale. O ofertda mai bogata sustine atractivitatea magazinelor, iar magazinele ne ofera spatiul
necesar pentru a prezenta mai bine utilitatea noilor produse.

Consider ca aceasta combinatie poate schimba dinamica comerciala a iHunt. Pentru ultima parte a
anului, urmarim accelerarea vanzarilor si o contributie pozitiva la profit, pe masura ce noile lansari
intra in vanzare si magazinele isi consolideaza activitatea. Realizarea acestui obiectiv depinde de
cerere, de marjele obtinute si de disciplina cu care gestionam costurile.

Pentru 2027, reperul de baza ramane atingerea unei retele de aproximativ 15 magazine, prin zece
deschideri suplimentare. Avem in vedere posibilitatea de a accelera la 15 deschideri noi in acel an,
daca performanta primelor unitati si resursele disponibile o justifica. Pe un orizont de 36 de luni de la
data acestui mesaj, ambitia noastra este sa ajungem la 40 de magazine fizice. Vom urmairi o retea
sustenabila economic, nu doar un numar de deschideri.

In trimestrul al doilea, o parte dintre locatiile de mare putere dezvoltate in reteaua iHunt EV au fost
realizate cu infrastructura detinutd de companie. Pentru aceste proiecte, iHunt a sustinut
echipamentele, instalarea si punerea in functiune. Efortul financiar cuprinde atat investitii in active,
cat si cheltuieli recunoscute in rezultatul perioadei; nu trebuie confundata valoarea totala investita cu
impactul imediat asupra profitului.

Din perspectiva mea, dezvoltarea infrastructurii proprii consolideaza baza pe care construim valoarea
economica a iHunt. Nu dezvoltam doar o retea operata pentru parteneri, ci si active proprii, cu
potential de venituri recurente din incarcare. Intentionam sa acordam o pondere tot mai importanta
acestor locatii, complementar colaborarilor cu partenerii, selectand proiectele dupa potentialul
comercial si randamentul capitalului investit.

Valoarea unei locatii nu este data doar de puterea instalata. Ea trebuie confirmata prin utilizare,
calitatea serviciului si fluxurile de numerar generate dupa acoperirea costurilor de operare,
mentenanta si finantare. Aceasta este logica in care privim extinderea infrastructurii proprii.

Potentialul pietei trebuie pus si In context. Potrivit datelor Eurostat pentru sfarsitul anului 2025,
autoturismele integral electrice reprezentau aproximativ 0,7% din parcul de autoturisme al Romaniei,
fata de aproximativ 2,9% in Uniunea Europeana. Unele piete europene sunt mult mai avansate:
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aproximativ 8,6% in Suedia si 17,9% in Danemarca. Vorbim despre ponderea in parcul total, nu
despre ponderea in vanzarile de masini noi.?

Pentru mine, o Romanie in care autoturismele integral electrice ar depasi 5% din parc reprezinta un
reper al maturizarii pietei. Intr-un asemenea context, consider ca relevanta infrastructurii construite
astazi si potentialul diviziei iHunt EV ar putea deveni mult mai vizibile. Transformarea acestui potential
in valoare depinde insa de capacitatea noastra de a atrage si pastra utilizatori si de a opera profitabil,
nu doar de cresterea numarului de vehicule electrice.

Cred ca, pe masura ce aceste rezultate se vor materializa, investitorii vor avea motive suplimentare
sa priveasca iHunt prin prisma combinatiei dintre brand, produse, distributie si infrastructura proprie.
Aceasta evolutie poate sustine o perceptie diferita asupra valorii companiei si a actiunii HUNT, dar
ea trebuie castigata prin performanta, nu presupusa automat.

Construim pentru urmatorii ani, cu responsabilitate fata de capital

Ambitia mea este ca iHunt din urmatorii ani sa aiba un profil semnificativ diferit: un portofoliu mai
amplu, o prezenta fizica relevanta si o divizie EV sustinuta de infrastructura proprie si servicii
recurente. Succesul nuinseamna doar sa devenim mai mari, ci sa construim o companie mai eficienta
si mai valoroasa pentru actionari.

Va multumesc pentru incredere, pentru rabdare si pentru exigenta cu care urmariti evolutia
companiei. Capitalul pe care ni |-ati incredintat reprezinta o responsabilitate pe care o tratam cu
seriozitate. Vom continua sa construim cu ambitie, sa explicam deschis rezultatele si sa urmarim ca
dezvoltarea de astazi sa se transforme in valoare durabila pentru dumneavoastra.

Cu respect,

Stroe Cezar
Presedintele Consiliului de Administratie
iHunt Technology Import Export S.A.

Obiectivele si asteptarile prezentate reflectd perspectiva conducerii la data acestui mesaj si depind de conditiile pietei,
resursele de finantare siimplementarea proiectelor. Ele nu reprezinta garantii privind rezultatele viitoare sau evolufia cotatiei
bursiere.

3 Eurostat, Passenger cars in the EU, date extrase in iulie 2026, tabelul 3; ponderi calculate din numérul de autoturisme
integral electrice si parcul total pentru 2025.
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Primul semestru al anului 2026 reafirma pentru iHunt Technology Import Export S.A. (,Emitentul”,
,o0cietatea”, ,Compania”) traiectoria de crestere accelerata cu care societatea si-a obisnuit
investitorii in primii ani de dupa listare. Intr-un context macroeconomic in care consumul populatiei s-
a contractat, iar volumul comertului cu amanuntul din Romania s-a aflat pe o tendinta descrescatoare
in ultimele 12 luni, iHunt si-a accelerat cresterea la un ritm de aproape trei ori mai rapid decat in
intregul exercitiu 2025 si isi extinde modelul de business prin magazine fizice proprii, lansari de
produse noi si infrastructura de incarcare proprie.

+74,9% x3,6 x3,9 1.000+

cifra de afaceri neta profit net EBITDA puncte de incarcare
36,27 mil. lei 968,7 mii lei 3,15 mil. lei reteaua iHunt EV

Semestrul s-a incheiat cu o cifra de afaceri neta de 36,27 milioane lei, cu 74,91% peste nivelul din
perioada de referinta (semestrul | 2025). Cresterea s-a amplificat la nivelul profitabilitatii, rezultatul
din exploatare ajungand la 2,59 milioane lei, de 4,7 ori mai mult decat la 30.06.2025 (+366,20%), iar
profitul net s-a majorat la 968,7 mii lei, de 3,6 ori (+257,27%) 1In aceeasi perioada. De asemenea,
EBITDA aferenta primelor sase luni a depasit de aproape 4 ori nivelul din semestrul | 2025,
(+287,13%), iar marja EBITDA a ajuns la 8,68%, de la 3,92% in periocada de referinta.

Dinamica indicatorilor de marja indica restructurarea veniturilor in sensul cresterii ponderii produselor
si serviciilor cu valoare adaugata superioara. Marja brutd comerciala a crescut de la 33,99% la
46,99%, iar productia vanduta, care include serviciile si activitatea iHunt EV, a ajuns la 6,59 milioane
lei, de peste noua ori nivelul din S1 2025, si reprezintd acum 18,17% din cifra de afaceri, fata de
3,45% cu un anin urma. Un vector important al acestei evolutii este reteaua iHunt EV, care a depasit
pragul de 1.000 de puncte de incarcare operationale, reper pe care Societatea si I-a propus inca din
2025.

Cresterea se reflecta si in consolidarea echilibrului financiar, capitalurile proprii crescand cu 22,9%
fata de 30.06.2025, pana la 26,02 milioane lei, si finantand aproape jumatate (48,9%) din activele
Societatii, intr-o perioada In care activele totale au crescut cu 38,9%.

In perspectiva finalului de an 2026, remarcadm faptul ca cifra de afaceri a atins 54% din bugetul
aprobat pentru intregul exercitiu financiar, in conditiile in care cifra de afaceri din primul semestru al
anului 2025 a contribuit cu 36% la rezultatul raportat la 31.12.2025. De asemenea, profitul net a
acoperit 17% din profitul bugetat, cu 10 p.p. mai mult decat contributia profitului net din perioada de
referinta la profitul exercitiului financiar 2025. Avand in vedere sezonalitatea activitatii Societatii,
conducerea iHunt Technology Import Export S.A. urmareste pentru ultima parte a anului accelerarea
vanzarilor si o contributie pozitiva la profit, pe masura ce noile lansari de produse intra in vanzare si
magazinele fizice isi consolideaza activitatea.
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Evenimente importante

Adunarile Generale Ordinara si Extraordinara ale Actionarilor din 28.05.2026

La data de 28 mai 2026, actionarii iHunt, reprezentand 65,89% din capitalul social, au aprobat in
unanimitate distribuirea a 2.256.000 lei sub forma de dividende (0,03 lei brut/actiune), plata urmand
sa aiba loc la data de 27.11.2026. Adunarea Generala Extraordinara convocata la aceeasi data a
aprobat derularea unui plan de motivare, fidelizare si recompensare de tip Stock Option Plan, pentru
angajati, administratori si directorii societatii, precum si aprobarea unui program de rascumparare a
maximum 1.250.000 de actiuni proprii (aproximativ 1,66% din capitalul social), la un pret cuprins
intre 0,1 si 1,5 lei/actiune, in limita unei valori totale de 500.000 lei, pe o perioada de cel mult 18 luni,
in scopul implementarii SOP.

Prin distribuirea de dividende, societatea isi recompenseaza actionarii pentru performanta anului
2025, iar prin programul de rascumparare si planul SOP aliniaza interesele echipei cheie cu cele ale
investitorilor, pe termen lung.

iHunt EV: pragul de 1.000 de puncte de incarcare a fost depasit

Reteaua iHunt EV a depasit pragul de 1.000 de puncte de incarcare operationale, reper pe care
Societatea si I-a propus inca din 2025. Pentru comparatie, intreaga infrastructura publica de
incarcare din Romania numara aproximativ 7.100 de puncte la finalul anului 2025, ceea ce plaseaza
iHunt EV printre operatorii relevanti ai unei piete aflate inca in plina constructie.

iHunt EV este dezvoltat ca platforma integrata, care combina infrastructura fizica de incarcare,
aplicatia software proprie si serviciile recurente asociate operarii retelei. Comunitatea de utilizatori
construita in jurul proiectului ofera un feedback rapid, care accelereaza imbunatatirea continua a
serviciului. Contributia diviziei se regaseste deja in cresterea productiei vandute, care a ajuns la 6,59
milioane lei in primul semestru.

In trimestrul al doilea, o parte dintre locatiile de mare putere din reteaua iHunt EV au fost realizate cu
infrastructurd detinutd de companie, iHunt sustinand echipamentele, instalarea si punerea in
functiune. Dezvoltarea de active proprii, complementar colaborarilor cu partenerii, consolideaza
potentialul de venituri recurente din incarcare, proiectele fiind selectate dupa potentialul comercial si
randamentul capitalului investit.

Extinderea internationala prin marketplace-uri

In primul semestru, iHunt a continuat dezvoltarea canalelor de vanzare la nivel national si
international, prin prezenta pe platforme de tip marketplace precum Trendyol si Temu. Societatea
realizeaza in prezent vanzari in mai multe monede europene, ceea ce reflecta o baza de clienti din
ce in ce mai diversificata geografic si reduce dependenta de ciclul de consum de pe piata locala.
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Intrarea in retailul fizic: primele magazine iHunt

iHunt a intrat in retailul fizic modern cu magazine proprii. La data prezentului raport, primele trei
magazine iHunt sunt deschise, iar obiectivul de cinci magazine pana la sfarsitul anului 2026 ramane
in grafic. Pentru 2027, reperul de baza este o retea de aproximativ 15 magazine, prin zece deschideri
suplimentare, iar pe un orizont de 36 de luni ambitia conducerii este de a ajunge la 40 de magazine
fizice.

Mai mult decat un canal suplimentar de vanzare, magazinele ofera clientilor posibilitatea de a
descoperi si testa produsele, de a primi explicatii si de a interactiona direct cu brandul, sustinand atat
vanzarile din magazine, cat si activitatea online.

Extinderea gamei de produse

In paralel, iHunt pregateste lansarea a patru modele noi de telefoane si a peste 30 de alte produse,
inclusiv electrocasnice, ceea ce corespunde, conform planului de lansari, unei extinderi de
aproximativ 40% a gamei actuale. Noile produse si reteaua de magazine sunt complementare: o
oferta mai bogata sustine atractivitatea magazinelor, iar magazinele ofera spatiul necesar pentru
prezentarea utilitatii noilor produse.

Situatia financiar — contabila a Societafii

Analiza performantei financiare

In primele sase luni ale anului 2026, iHunt a realizat o cifrd de afaceri neta de 36,27 milioane lei, in
crestere cu 74,91% (+15.532,7 mii lei) fata de S1 2025, reprezentand peste 54% din nivelul aprobat
prin Bugetul de Venituri si Cheltuieli 2026.

Cresterea a fost sustinuta de ambele componente ale activitatii. Veniturile din vanzarea marfurilor au
crescut cu 48,20%, pana la 29.679,9 mii lei, pe fondul extinderii canalelor comerciale, inclusiv a celor
internationale. Productia vanduta a crescut de peste noua ori, de la 716,3 mii lei la 6.589,8 mii lei,
reflectand veniturile din servicii, in care iHunt EV are o contributie tot mai importanta. Astfel, ponderea
productiei vandute in cifra de afaceri a urcat de la 3,45% la 18,17%, modelul de business sporindu-
si diversificarea.

Structura cifrei de afaceri

$12025 S1 2026

servicii 3,45% servicii 18,17%

Venituri din vinzarea marfurilor B Productia vandutd (servicii, inclusiv iHunt EV)
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Contul de profit si pierdere (lei)

Cifra de afaceri neta

Productia vanduta

Venituri din vanzarea marfurilor

Reduceri comerciale acordate

Productia realizata pentru scopuri proprii si capitalizata
Alte venituri din exploatare

VENITURI DIN EXPLOATARE - TOTAL

Cheltuieli cu materiile prime si materialele consumabile
Alte cheltuieli materiale

Cheltuieli privind utilitatile

Cheltuieli privind marfurile

Cheltuieli cu personalul

Ajustari de valoare privind imobilizarile corporale si
necorporale

Ajustari de valoare privind activele circulante

Alte cheltuieli de exploatare, din care:
Cheltuieli privind prestatiile externe
Cheltuieli cu chiriile
Cheltuieli de management
Cheltuieli de consultanta
Cheltuieli cu impozite, taxe si varsaminte asimilate
Cheltuieli cu protectia mediului inconjurator
Alte cheltuieli

CHELTUIELI DE EXPLOATARE - TOTAL

REZULTATUL DIN EXPLOATARE

Venituri din dobanzi

Alte venituri financiare

VENITURI FINANCIARE - TOTAL

Cheltuieli privind dobanzile

Alte cheltuieli financiare

CHELTUIELI FINANCIARE - TOTAL

REZULTATUL FINANCIAR

VENITURI TOTALE

CHELTUIELI TOTALE

REZULTATUL BRUT

Impozitul pe profit

REZULTATUL NET AL PERIOCADEI

EBITDA

30.06.2025

20.735.703
716.260
20.026.597
7.154
11.981
20.747.684
29.221
84.686
19.264
13.220.466
1.434.353

256.932

5.146.219
4.803.626
74.197
205.128
14.931
27.744
473

20.120
20.191.141
556.543
25.243
306.840
332.083
268.820
277.000
545.820
-213.737
21.079.767
20.736.961
342.806
71.671
271.135

Raport Semestrul | 2026
S12026/ S1

30.06.2026 2025
36.268.362 +74,91%
6.589.756 +820,02%
29.679.916 +48,20%
1.310 -81,69%
50.000 n.a.
948 -92,09%
36.319.310 +75,05%
32.762 +12,12%
144.821 +71,01%
236.704  +1.128,74%
15.733.834 +19,01%
2.396.366 +67,07%
554.636 +115,87%
46 n.a.
14.625.538 +184,20%
13.506.821 +181,18%
279.471 +276,66%
239.316 +16,67%
11.571 -22,50%
367.973  +1.226,32%
155.657  +32.808,46%
64.729 +221,71%
33.724.707 +67,03%
2.594.603 +366,20%
4 -99,98%
461.708 +50,47%
461.712 +39,04%
633.462 +135,65%
1.158.234 +318,14%
1.791.696 +228,26%
-1.329.984 -
36.781.022 +74,48%
35.516.403 +71,27%
1.264.619 +268,90%
295.938 +312,91%
968.681 +257,27%
3.149.239 +287,13%

813.475
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Cheltuielile operationale s-au majorat intr-un ritm semnificativ mai lent decat cel al veniturilor,
respectiv cu 67% (+13.533,6 mii lei), preponderent pe seama altor cheltuieli de exploatare asociate
implementarii strategiei de dezvoltare, care ajung sa reprezinte 43% din totalul cheltuielilor de
exploatare.

Cheltuielile privind marfurile, principala categorie de cheltuieli (46,65% din total cheltuieli de
exploatare) au crescut cu 19,01%, semnificativ sub ritmul veniturilor din vanzarea marfurilor
(+48,20%), ceea ce a dus marja brutd comerciald de la 33,99% la 46,99%. Ponderea cheltuielilor
privind marfurile in totalul cheltuielilor de exploatare s-a redus de la 65,48% la 46,65%, iar ponderea
cheltuielilor cu personalul a ramas constanta, la 7,1%, in conditiile in care echipa s-a extins pentru a
sustine cresterea.

Cheltuielile cu prestatile externe, care alimenteaza extinderea afacerii si directiile de investitii
necesare pentru implementarea strategiei, precum promovarea brandului, logistica, distributie,
comisioanele platformelor de vanzare si serviciile asociate dezvoltarii retelei iHunt EV, si-au crescut
ponderea in totalul cheltuielilor operationale, de la 24% in pericada de referinta, la 40% la
30.06.2026. Bugetul alocat promovarii, reprezentand 25% din pozitia ,Alte cheltuieli de exploatare”
a crescut cu 62,5% fata de 30.06.2025, in timp ce ,alte cheltuieli cu servicii executate de terti” si-au
sporit valoarea cu 58%. Cresterea cheltuielilor cu chiriile reflecta, la randul ei, pregatirea si lansarea
primelor magazine fizice iHunt.

Ca efect, rezultatul din exploatare a crescut de 4,7 ori, de la 556,5 mii lei la 2.594,6 mii lei, iar marja
operationala s-a imbunatatit de la 2,68% la 7,15%. EBITDA, de asemenea, a ajuns la 3.149,3 mii lei,
de aproape patru ori nivelul din S1 2025.

In ceea ce priveste activitatea financiara, sub impactul cresterii diferentelor nefavorabile de curs
valutar, a costurilor finantarii si a sconturilor acordate pentru accelerarea vanzarilor, cheltuielile
financiare se majoreaza cu 1.245,9 mii lei (+228,3%), pana la 1.791,7 mii lei, in timp ce veniturile
financiare cresc intr-un ritm mai lent (+39%), respectiv cu 129,6 mii lei.

Rezultatul financiar negativ este acoperit integral de rezultatul operational, astfel incat profitul net al
semestrului atinge 968,7 mii lei, de 3,6 ori mai mare decéat in S1 2025.

Indicatori de performanta 30.06.2025 30.06.2026 Variatie
I\/I?rja pruta pomema@ (vemtun din marfuri - cost 33.99% 46.99% +13.0 p.p.
marfuri)/venituri din marfuri

Ponderea productiei vandute in cifra de afaceri 3,45% 18,17% +14,7 p.p.
Marja EBITDA (EBITDA/cifra de afaceri) 3,92% 8,68% +4,8 p.p.
Marja _opera’uonala (rezultat din exploatare/cifra de 0.68% 715% 4.5 p.p.
afaceri)

Marja neta (rezultat net/cifra de afaceri) 1,31% 2,67% +1,4 p.p.
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Dinamica trimestriala (lei) T1 2026 T2 2026 [E 22%2265/ [E

Cifra de afaceri neta 17.586.681 18.681.681 +63,90%
Venituri din vanzarea marfurilor 13.791.053 15.888.863 +44,34%
Productia vanduta 3.795.741 2.794.015 +615,55%

Venituri din exploatare 17.587.129 18.732.181 +64,23%

Al doilea trimestru al anului 2026 a confirmat ritmul de crestere inceput in perioada ianuarie-martie.
Cifra de afaceri in perioada aprilie-iunie 2026 a ajuns la 18.681,7 mii lei, cu 63,90% peste aceeasi
perioada a exercitiului anterior si cu 6,23% peste nivelul deja ridicat de la 31.03.2026. Veniturile din
vanzarea marfurilor au accelerat in trimestrul al ll-lea cu 15,21% fata de trimestrul anterior, ajungand
la 15.888,9 mii lei.

In acelasi timp, trimestrul al doilea a concentrat o parte importanta a investitiilor in dezvoltare:
cheltuielile aferente pregatirii si lansarii magazinelor fizice, extinderea echipei si costurile recunoscute
in perioada de dezvoltare a locatiilor EV proprii, la care s-au adaugat costurile de finantare. Ca
urmare, rezultatul net al trimestrului a fost negativ, de aproximativ 491 mii lei, reducand profitul
acumulat in primele trei luni.

Aceasta evolutie se inscrie in directia comunicata in raportul aferent T1 2026: dezvoltarea companiei
ramane prioritara, chiar daca presupune variatii ale rezultatelor trimestriale. Privit la nivelul
semestrului, orizontul relevant pentru un plan de dezvoltare de aceasta amploare, rezultatul confirma
directia: veniturile sunt in crestere cu 74,91%, iar profitul net este de 3,6 ori mai mare decéat in S1
2025. Obiectivul conducerii este ca investitiile realizate sa se transforme in vanzari, marje si fluxuri
de numerar care sa maximizeze capitalul alocat.

La 30.06.2026, iHunt Technology Import Export S.A. raporteaza active totale de 53.171 mii lei, in
crestere cu 14,40% fata de inceputul anului si cu 38,91% fata de 30.06.2025. Evolutia reflecta
scalarea accelerata a activitatii, sustinuta de extinderea iHunt EV, de dezvoltarea canalelor
internationale de vanzare si de pregatirea logistica pentru a doua jumatate a anului, traditional cea
mai intensa din punctul de vedere al vanzarilor.

Categoria de active cea mai bine reprezentata ramane cea a activelor circulante, avand in vedere
modelul de business iHunt.
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Bilant (lei)

Imobilizari necorporale, din care:
Concesiuni, brevete, licente, marci
comerciale si alte imobilizari
necorporale

Imobilizari corporale, din care:
Terenuri si constructii

Instalatii tehnice si masini

Alte instalatii, utilaje si mobilier
Imobilizari corporale in curs de
executie

Avansuri

Imobilizari financiare

Active imobilizate - total

Stocuri, din care:

Materii prime si materiale
consumabile

Produse finite si marfuri
Avansuri pentru stocuri
Creante, din care:

Creante comerciale

Alte creante

Casa si conturi la banci

Active circulante - total
Cheltuieli in avans

ACTIVE TOTALE

Datorii pe termen scurt, din care:
Sume datorate institutiilor de credit
Avansuri incasate in contul
comenzilor

Datorii comerciale - furnizori
Alte datorii, inclusiv fiscale si
sociale

Datorii pe termen lung, din care:
Sume datorate institutiilor de credit
Alte datorii, inclusiv fiscale si
sociale

TOTAL DATORII

Provizioane

Capital subscris varsat

Prime de capital

Rezerve, din care:

Rezerve legale

Alte rezerve

Profit reportat

Profitul exercitiului financiar
Repartizarea profitului
CAPITALURI PROPRII - TOTAL

Raport Semestrul | 2026

30.06.2025
23.546
23.546

6.952.383
5.380.885
1.474.012

97.486

6.628
6.982.557
24.706.569

309.846

16.643.698
7.753.025
6.376.032
5.953.808

422.224
212.483
31.295.084

38.277.641
13.582.144
6.740.278

114.761
2.788.426
3.938.679

3.5616.127
3.157.746

357.381
17.097.271

7.520.000
3.986.200
1.028.197
1.013.569
14.628
8.374.838
271.135

21.180.370

31.12.2025
8.244
8.244

7.187.157
5.217.454
1.832.111

129.328

8.264
6.628
7.202.029
28.150.353

438.557

23.811.473
3.900.323
10.608.467
9.934.974
673.493
518.343
39.277.163

46.479.192
17.681.452
8.039.703

406.618
4.536.057
4.699.074

3.743.160
3.202.555

540.605
21.424.612

7.520.000
3.986.200
1.270.619
1.255.991
14.628
8.374.838
4.145.345
242.422
25.054.580

30.06.2026
17.702
17.702

7.685.690
5.210.229
2.188.732

125.688

144.580

16.461
48.331
7.751.723
30.109.906

489.830

25.721.169
3.898.907
14.793.011
13.739.447
1.053.564
516.351
45.419.268

53.170.991
19.232.455
9.085.137

249.106
5.124.701
4.773.511

7.9156.275
7.072.000

843.275
27.147.730

7.520.000
3.986.200
1.270.619
1.255.991
14.628
12.277.761
968.681

26.023.261

30.06.2026/
31.12.2025

114,73%
114,73%

6,94%
-0,14%
19,47%
-2,81%

n.a.

99,19%
629,19%
7,63%
6,96%

11,69%

8,02%
-0,04%
39,45%
38,29%
56,43%
-0,38%
15,64%
14,40%

8,77%
13,00%

-38,74%
12,98%
1,58%

111,46%
120,82%

55,99%
26,71%

0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
0,00%
46,60%
-76,63%
-100,00%
3,87%

Pondere in
total activ
30.06.2026

0,03%
0,03%

14,45%
9,80%
4,12%
0,24%

0,27%

0,03%
0,09%
14,58%
56,63%

0,92%

48,37%
7,33%
27,82%
25,84%
1,98%
0,97%
85,42%
0,00%
100,00%
36,17%
17,09%

0,47%
9,64%
8,98%

14,89%
13,30%

1,59%

51,06%
0,00%
14,14%
7,50%
2,39%
2,36%
0,03%
23,09%
1,82%
0,00%
48,94%
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Stocurile, principala categorie de active, cu o pondere de 56,63% in totalul activelor si de 66% din
total active curente, a depasit 30.100 mii lei la 30.06.2026. Cresterea de 7% fata de inceputul anului
a fost generata preponderent de cresterea stocului de produse finite si marfuri (+8%) in linie cu
cererea de produse iHunt curenta si previzionata. Aceasta pozitionare anticipativa asigura
disponibilitatea produselor pentru sezonul de varf din a doua jumatate a anului si ofera predictibilitate
a aprovizionarii intr-o piata in care costurile de achizitie sunt pe tendinta de crestere.

Valoarea creantelor se majoreaza cu 40% fata de inceputul anului pe seama preponderent a
creantelor comerciale, care cresc cu 38,29% fata de 31.12.2025, in strénsa corelare cu cresterea
vanzarilor in special prin platformele de tip marketplace, ale caror mecanisme de decontare presupun
un decalaj temporal intre momentul vanzarii si cel al incasarii.

Disponibilitatile banesti se mentin stabile, la 516 mii lei.

Activele imobilizate, reprezentand 14,6% din total active, ajung la 7.751,7 mii lei, cu 7,63% mai mari
decét la 31.12.2025. Instalatiile tehnice si masinile cresc cu 19,47%, pana la 2,19 milioane lei, ca
urmare a investitiilor in mijloace de transport care deservesc activitatea operationala. Imobilizarile
corporale in curs de executie, de 144,6 mii lei, anticipeaza noi capacitati operationale, iar
componenta de terenuri si constructii, de 5.210,2 mii lei, reflecta baza logistica proprie din Ploiesti,
achizitionata in 2025. Investitiile Tn baza materiala necesara ca suport pentru extinderea activitatii din
perioada de raportare se ridica la suma de 1.078,8 mii lei, iar gradul de amortizare general pentru
activele imobilizate la 30.06.2026 se apropie de 21%.

Pe partea de finantare, datoriile totale ajung la 27.147,7 mii lei, din care datoriile cu exigibilitate de
pané la un an reprezinta 71%. In corelare stransa cu activitatea comerciald, datoriile pe termen scurt
cresc moderat, cu 8,77%, pana la 19.232,5 mii lei, fata de inceputul anului, pe seama facilitatilor de
finantare a activitatii curente (+13%), precum si a datoriilor comerciale (+13%). In aceeasi perioada,
datoriile pe termen lung, cu o contributie relativ redusa la structura de finantare (15% din total pasiv)
se dubleaza, pana la 7.915,3 mii lei, ca urmare a contractarii unei facilitati suplimentare de credit
destinate finantarii investitilor si capitalului de lucru. Rebalansarea structurii datoriilor catre
componenta pe termen lung aliniaza exigibilitatea finantarii cu orizontul investitiilor in dezvoltare.

Capitalurile proprii, in crestere cu 3,87% alimentata de rezultatul reportat (+46,6%) fata de inceputul

exercitiului, au depasit 26 milioane lei, ajungand sa finanteze activitatea societatii in proportie de
aproape 49%.
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Principalii indicatori economico-financiari

Interval

Indicatori optim 30.06.2025 31.12.2025 30.06.2026
Lichiditate curenta (AC/DC) >2 2,30 2,22 2,36
Lichiditate imediata ((AC-Stocuri)/DC) >1 0,49 0,63 0,80
Lichiditate rapida (Disponibilitati/DC) >0,5 0,016 0,029 0,027
Solvabilitate financiara (TA/TD) >1 2,24 2,17 1,96
Solvabilitate patrimoniala (CP/(CP+TD)) >30% 55,33% 53,90% 48,94%
Grad de indatorare pe termen lung o o o o
(DTL/(CP+DTL)) <50% 14,23% 13,00% 23,32%
Rata totala de indatorare (DT/TA) <80% 44,67% 46,10% 51,06%

Indicatorii de lichiditate si solvabilitate confirma o structura bilantiera echilibrata, adecvata unei
societati aflate intr-o faza activa de scalare. Lichiditatea curentd se imbunatateste la 2,36, peste
pragul optim de 2 si peste nivelurile de la 31.12.2025 (2,22) si 30.06.2025 (2,30). Lichiditatea
imediata urca la 0,80, de la 0,63 la inceputul anului si 0,49 cu un an in urma, ca urmare a cresterii
ponderii creantelor in activele circulante.

Solvabilitatea financiara, de 1,96, si solvabilitatea patrimoniala, de 48,94%, se situeaza confortabil
peste pragurile de referinta (1, respectiv 30%). Rata totala de indatorare, de 51,06%, ramane cu
mult sub pragul de 80%, iar cresterea gradului de indatorare pe termen lung, la 23,32%, reflecta
finantarea investitiilor pe un orizont de timp corelat cu maturitatea acestora.

Analiza activitatii emitentului

Tendinte, elemente, evenimente sau factori de incertitudine cu impact semnificativ
asupra lichiditatii si veniturilor emitentului

Contextul macroeconomic

Performanta iHunt din primul semestru capata o semnificatie suplimentara raportata la contextul
economic. Potrivit Institutului National de Statistica, Produsul Intern Brut al Romaniei a scazut cu
0,7% in semestrul | 2026 fata de semestrul | 2025 (serie bruta), iar consumul final al gospodariilor s-
a contractat cu 2,5%. Volumul comertului cu amanuntul a scazut cu 5,7% in primele sase luni ale
anului, iar vanzarile de produse nealimentare, segmentul in care activeaza iHunt, s-au redus cu 7,5%.

Intr-o piata de retail aflatd in contractie, cresterea de 74,91% a cifrei de afaceri a iHunt Tnseamna
castig real de cota de piatad si valideaza strategia de diversificare a canalelor, a produselor si a
surselor de venit.
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Piata de smartphone-uri

Piata globala de smartphone-uri traverseaza una dintre cele mai profunde transformari din istoria sa.
Potrivit IDC*, livrarile globale au scazut cu 7,4% in T2 2026, la 276,3 milioane de unitati, al doilea
trimestru consecutiv de declin, pe fondul crizei unitatilor de memorie. Aceeasi sursa estimeaza pentru
2026 o contractie record a livrarilor, de 16,7%, insotita de o crestere cu 27,6% a pretului mediu de
vanzare, iar presiunea pe costuri este anticipata sa persiste cel putin pana in 2028.

In Europa, potrivit Counterpoint Research?®, livrarile au scazut cu 10% in T2 2026, la 35 de milioane
de unitati, cu declinuri mai accentuate in Europa de Est, unde segmentele de buget au fost cele mai
afectate, iar distribuitorii si producatorii anticipeaza scumpiri in continuare pe lantul de aprovizionare.

Pentru iHunt, aceste tendinte confirma caracterul vizionar al strategiei de diversificare incepute in
urma cu cativa ani. Dependenta de segmentul smartphone-urilor accesibile, cel mai expus crizei
memoriilor, s-a redus semnificativ: veniturile din servicii au urcat la 18% din cifra de afaceri, iar
portofoliul de produse s-a extins catre electrocasnice inteligente, Smart Home si accesorii tech. Nisa
telefoanelor rezistente, cu un public fidel si o sensibilitate mai redusa la pret, ramane un avantaj
competitiv, In timp ce stocul de marfuri constituit anticipat reprezinta, in acest context, o pozitionare
in linie cu cele mai bune practici ale industriei, care asigura continuitatea ofertei intr-o piata cu
disponibilitate redusa.

Comertul online si marketplaceul transfrontalier

Piata romaneasca de e-commerce a depasit 8 miliarde de euro, cu o rata de adoptie a cumparaturilor
online de aproximativ 60% din populatie. Datele indica insa o crestere a valorii comenzilor de 6,3%
in 2025, sustinuta preponderent de inflatie, in timp ce numarul tranzactiilor a ramas aproape constant
(+0,8%). Totodata, platformele internationale precum Temu si Trendyol si-au extins rapid prezenta in
regiune.

iHunt a transformat aceasta tendinta intr-un canal de acces direct la consumatori din mai multe piete
europene. Aceasta abordare extinde piata adresabila dincolo de granitele Romaniei si atenueaza
efectul stagnarii consumului local.

Mobilitatea electrica: cea mai dinamica piata in care activeaza iHunt

Mobilitatea electrica a revenit in forta in Romania in 2026. Potrivit APIA, inmatricularile de autoturisme
100% electrice au crescut cu 76,6% in primul semestru, pana la o cota de 8,5% din piata, in timp ce
piata totala de autoturisme noi a ramas practic constanta (+0,3%). Datele ACEA indica 5.522 de
autoturisme electrice pe baterie inmatriculate in S1 2026, cu 72,5% mai multe decat in S1 2025.
Numaiin luna iunie, inmatricularile de masini pur electrice au crescut de peste patru ori, iar vehiculele
electrificate au ajuns la 64% din piata.

In acelasi timp, infrastructura publici de incércare a ajuns la aproximativ 7.100 de puncte la finalul
anului 2025, dupa un salt de aproape 50% intr-un singur an, si la aproximativ 9.500 de puncte in

4 IDC Worldwide Quarterly Mobile Phone Tracker (iulie—august 2026)
5 Counterpoint Research, Q2 2026 Smartphone Market Monitor (august 2026)
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septembrie 2026. Parcul de autoturisme electrice a depasit 68.000 de unitati in primavara anului
2026.

Potentialul pietei raméane considerabil. Potrivit datelor Eurostat pentru sfarsitul anului 2025,
autoturismele integral electrice reprezentau aproximativ 0,7% din parcul de autoturisme al Romaniei,
fata de aproximativ 2,9% in Uniunea Europeana, 8,6% in Suedia si 17,9% in Danemarca, un decalaj
care indica spatiul de crestere al pietei romanesti.

Pe de alta parte, obiectivul guvernamental de 22.400 de puncte de incarcare pana in 2026 ramane
insa departe de a fi atins, iar Regulamentul european AFIR impune cerinte suplimentare privind
acoperirea coridoarelor de transport si plata ad-hoc, fara abonament.

Acest decalaj dintre cresterea parcului de vehicule electrice si ritmul de extindere a infrastructurii
reprezinta o oportunitate pe termen lung, pentru iHunt EV. Cu peste 1.000 de puncte de incarcare
operationale, o aplicatie proprie si 0 comunitate activa de utilizatori, iHunt isi propune sa devina unul
dintre operatorii de referinta ai acestui segment, acordand o pondere tot mai importanta locatiilor cu
infrastructura proprie, cu potential de venituri recurente.

Pentru a doua jumatate a anului, conducerea iHunt isi concentreaza eforturile pe valorificarea
sezonului comercial de varf, sustinut de stocurile constituite anticipat, pe continuarea extinderii retelei
iHunt EV, pe consolidarea activitatii primelor magazine fizice si atingerea obiectivului de cinci
magazine pana la finalul anului, pe lansarea noilor produse iHunt si pe dezvoltarea vanzarilor
internationale prin marketplace-uri. In paralel, societatea va implementa programul de rdscumpérare
de actiuni proprii si planul SOP si va distribui actionarilor dividendele aprobate, la data de 27.11.2026.

Pe masura ce noile lansari intra in vanzare si magazinele isi consolideaza activitatea, conducerea
urmareste pentru ultima parte a anului accelerarea vanzarilor si o contributie pozitiva la profit.
Realizarea acestui obiectiv depinde de cerere, de marjele obtinute, precum si de disciplina in
gestionarea costurilor, care ramane o prioritate pentru conducerea Societatii.

Conducerea monitorizeaza in mod continuu factorii care pot influenta activitatea, precum evolutia
puterii de cumparare, costurile de finantare, dinamica preturilor la componente electronice si
fluctuatiile cursului de schimb, si ajusteaza operativ planurile de dezvoltare, astfel incat cresterea sa
ramana sustenabila.

In primul semestru al anului 2026, iHunt a realizat investitii in active imobilizate de aproximativ 1,1
milioane lei, directionate in principal catre mijloace de transport necesare activitatii operationale,
investitii In constructiile proprii, imobilizari corporale in curs de executie siimobilizari necorporale.
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Schimbari care afecteaza capitalul si administrarea emitentului

In primul semestru al anului 2026 nu s-au inregistrat modificari ale capitalului social sau ale drepturilor
detinatorilor de valori mobiliare emise de Emitent. Prin hotararile AGOA nr. 67 si AGEA nr. 68 din
28.05.2026 au fost aprobate distribuirea de dividende din profitul anului 2025, planul de tip Stock
Option Plan si programul de rascumparare a maximum 1.250.000 de actiuni proprii, descrise in
sectiunea Evenimente importante. La 30.06.2026, societatea nu detinea actiuni proprii.

AGOA din 28.05.2026 a aprobat, de asemenea, remuneratia membrilor Consiliului de Administratie
pentru pericada ramasa pana la expirarea mandatului: 24.000 lei net lunar pentru Presedintele
Consiliului de Administratie, 12.000 lei net lunar pentru administratorul executiv si 4.000 lei net lunar
pentru administratorul neexecutiv.

Tranzactii semnificative

Emitentul iHunt Technology Import Export S.A. nu a derulat tranzactii semnificative cu parti afiliate in
perioada de raportare.

Situatiile financiare interimare intocmite la 30.06.2026 care au stat la baza intocmirii prezentului
raport semestrial nu au fost auditate.

Declaratia conducerii iHunt Technology Import Export S.A.

Subsemnatul Cezar Catalin Stroe, in calitate de Presedinte al Consiliului de Administratie al
societatii iHunt Technology Import Export S.A., emitent admis la tranzactionare pe SMT
administrat de BVB, si in numele acesteia

declar ca, dupa cunostintele mele, situatiile financiare semestriale ale societatii iHunt
Technology Import Export S.A, intocmite la 30.06.2026 in conformitate cu standardele
contabile in vigoare reflectd o imagine corecta si conforma cu realitatea a activelor,
obligatiilor, pozitiei financiare, a veniturilor si cheltuielilor societatii, iar raportul Consiliului de
Administratie, publicat la data de 30.09.2026 conform calendarului financiar asumat,
prezinta in mod corect si complet informatiile despre emitent in aspectele sale esentiale

Stroe Cezar Catalin
Presedinte Consiliu de Administratie

IHUNT TECHNOLOGY IMPORT EXPORT S.A.

17




	Scrisoare către acționari
	Repere ale semestrului I 2026
	Evenimente importante
	Adunările Generale Ordinară și Extraordinară ale Acționarilor din 28.05.2026
	iHunt EV: pragul de 1.000 de puncte de încărcare a fost depășit
	Extinderea internațională prin marketplace-uri
	Intrarea în retailul fizic: primele magazine iHunt
	Extinderea gamei de produse

	Situația financiar – contabilă a Societății
	Analiza performanței financiare
	Analiza poziției financiare
	Principalii indicatori economico-financiari

	Analiza activității emitentului
	Tendințe, elemente, evenimente sau factori de incertitudine cu impact semnificativ asupra lichidității și veniturilor emitentului
	Cheltuieli de capital

	Schimbări care afectează capitalul și administrarea emitentului
	Tranzacții semnificative

	Declarația conducerii iHunt Technology Import Export S.A.

