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Stimati Actionari,

Am incheiat primele 9 luni ale anului 2022 cu rezultate peste asteptari, inregistrand un profit
net record de 11,6 mil. lei, in crestere cu 40,3% fata de rezultatul perioadei similare din anul
2021.

Cifra de afaceri a ajuns la 227,6 mil. lei, cu 14,7% mai mare comparativ cu aceeasi perioada a
anului precedent, sustinuta de intensificarea vanzarilor pe toate cele 3 canale, pe fondul unei
oferte continu ancorate la asteptarile pietei si de un management bine controlat al stocurilor.
Aceste rezultate reconfirma potentialul si directia afacerii, ne concentram pe evolutia si
rezultatele fiecarui trimestru, obiectivul nostru fiind depasirea cifrelor anului trecut.

Pe langa realizarea unei cifre de afaceri mai mare si a unui profit mai ridicat, suntem mandri ca
am reusit sa relocam punctul de lucru de la lasi in septembrie si sa finalizam noul centru de
colorare de la Pantelimon. Investitiile aferente celor doua proiecte au totalizat suma de 257 mii
euro si ne vor sprijini pentru a raspunde mai eficient cererii din piata.

TABEL 1. EVOLUTIA VANZARILOR PE DIVIZII 9 LUNI 2022/ 9 LUNI 2021 (lei)

Divizie Valoare. vanzare 9 Valoare.vénzare 9 Variatie (%).9 luni

luni 2021 luni 2022 2022 /9 luni 2021
Retail 134.121.610 142.617.386 6,33%
B2B 58.907.840 77.353.265 31,31%
Magazin & Online 1.167.598 1.919.141 64,37%
Total vanzari 194.197.048 221.889.792 14,26%

TABEL 2. EVOLUTIA CONTULUI DE PROFIT $I PIERDERE LA 9 LUNI 2022 (lei)

Indicator 9 luni 2020 9 luni 2021 9 luni 2022
Cifra de afaceri 7180.813.908 198.353.568 227.552.562
Profit brut 7.746.174 0.843.541 13.541.885
Profit net 6.672.437 8.240.804 11.565.530
Marja bruta 4,28% 496% 5,95%

TABEL 3. EVOLUTIA CONTULUI DE PROFIT $I PIERDERE LA TRIMESTRUL 111 2022 (lei)

Indicator 722022 732022 \21822%2(/2)0;2
Cifra de afaceri 74.560.979 227.552.562 205,19%
Profit brut 6.388.255 13.541.885 111,98%
Profit net 5.293.794 11.565.530 118,47%

Marja bruta 8,57% 5,95%



Cu toate ca 2022 ramane un an dificil pentru multe domenii de activitate, la care se adauga o
inflatie in urcare, SIPEX Company SA s-a adaptat si reusim sa creem plus-valoare actionarilor,
trimestru dupa trimestru. Atentia deosebita a ramas pe mentinerea si cresterea profitabilitatii
activitatii in trimestrul al lll-lea al anului 2022, marja brutd a companiei a crescut pana la nivelul
de 5,95%, continuand tendinta ascendenta.

in continuare, rsamanem dinamici si ne adaptdm la evolutiile pietei materialelor de constructii si
vom actiona cu promptitudine in fata schimbarilor. Anticipam ca si in trimestrul 4 vom obtine
rezultate in crestere comparativ cu aceeasi perioada a anului precedent.

Impreuna cu echipa Sipex, prin experienta acumulata in cei 25 de ani in business, am gestionat
cu succes toate dificultatile intdmpinate, cu obiectivul de a creste sanéatos si a ne incadra in
indicatorii de profitabilitate pe care ni i-am asumat.

Vreau sa multumesc actionarilor Sipex, atat celor care ne-au descoperit recent, cat si, in mod
special, celor care au crezut in noi de la inceput. Va asigur ca intreaga echipa este dedicata
misiunii companiei, cu atentie pe obtinerea de rezultate in crestere, generand valoare in
beneficiul direct al actionarilor nostri.

GHEORGHE CONSTANTIN IRINEL
Director General si Presedinte al Consiliului de Administratie



SIPEX Company este unul dintre cei mai mari distribuitori de materiale de constructii din
Romania, avand distributie nationald, sustinuta de 12 centre logistice, parc auto propriu format
din 191 de autovehicule, 12 laboratoare de colorare, precum si echipa pentru consultanta
tehnica de specialitate.

SIPEX a fost fondata in 1997 de antreprenorul Irinel Constantin Gheorghe si din iunie 2022 este
listata la Bursa de Valori Bucuresti, in piata AeRO, in urma unui plasament privat prin care a
atras 10,6 mil lei de la 54 de investitori.

Activitatea companiei a inceput in Prahova. In prezent SIPEX are aproximativ 300 de angajati Si
detine 12 centre logistice care functioneaza ca puncte de lucru si de desfacere: Brasov,
Bucuresti, Cluj, Craiova, lasi, lIfov (Pantelimon), Focsani, Piatra Neamt, Prahova (Aricestii
Rahtivani), R&mnicu Valcea, Suceava, Timisoara.

Compania opereaza cu un model de afaceri integrat, organizat in 3 linii de afaceri: vanzare si
distributie de materiale si finisaje pentru constructii, prestari servicii (consultanta tehnica) si
vanzare de produse finite colorate. Activitatea de vanzare si distributie se desfasoara pe 3
canale: retail traditional, business to business si online. Retailul traditional este reprezentat de
magazinele de diferite dimensiuni altele decat DIY (Do It Yourself). Vanzarea catre aceste
magazine se face prin agenti dedicati. Segmentul de piatd B2B (corporate) cuprinde societdati
de constructii, dezvoltatori, institutii de stat sau private, echipe de meseriasi si persoane fizice,
care construiesc in regie proprie sau isi renoveaza proprietatile. Din 2019 compania are un
canal dedicat acestui segment, sipexcomenzi.ro, care are scopul de a simplifica procesul de
vanzare catre partenerii existenti si de a reduce costurile operationale, prin oferirea unor
facilitati self-service.

Compania oferd, de asemenea, consultanta tehnica si are capabilitatea de a reprezenta si
promova produsele unui furnizor nou pe piata din Romania atat pe parte comercialg, tehnica,
cat si din punct de vedere logistic si distributie. Produsele finite colorate sunt realizate in
laboratoarele de colorare computerizata din fiecare centru logistic.

Compania comercializeaza o gama larga de produse, atdt marci internationale, cat si marci
proprii sub brandul ,Mesterica” si ,Profit” din 2013. Printre brandurile distribuite de SIPEX se
numara: Ceresit, Rigips, Isover, Weber, Cesarom, Swisspor, Austrotherm, Baumit, Porotherm,
Tondach, Brikston, Ytong, Leier, Structo, Tenco, Sapabet, Aco, Holver, Kronospan, Romstal.
Principalele categorii de produse comercializate sunt adezivi si mortare, hidro si termoizolatii,
metale, materiale grele, placi gips carton. Brandul propriu “Mesterica” contine produse din
categoria adezivi/gleturi/mortare si polistiren expandat (EPS), precum si vopsele
lavabile/amorse/tencuieli.

SIPEX a atras si selectat, inca de la inceput, companii recunoscute international cu care a
dezvoltat parteneriate pe termen lung (Henkel Romania - de peste 20 de ani, Saint-Gobain
Construction Products Romania - de peste 15 ani, SANEX SA, Knauf, Austrotherm, Swisspor SA,
Baumit Romania, Wienerberger, Tondach Romania, Brikston Construction Solutions SA, Holcim
SA, ACO, Holver, Kronospan Trading, Romstal. SIPEX detine de asemenea licentele Diifa si
Profitec si comercializeaza vopsele lavabile, amorse, grunduri sub aceasta marca pe pietele din
Roménia si Bulgaria, in urma incheierii unui acord de exclusivitate pe 10 ani cu grupul german
Meffert AG in 2017. Produsele din portofoliul SIPEX se realizeaza in mai multe fabrici, in functie
de ofertele, capacitatile si serviciile acestora.



ECHIPA DE MANAGEMENT

Conducerea societatii este realizata de domnul Constantin Irinel Gheorghe, Presedintele
Consiliului de Administratie al SIPEX si Director General SIPEX din 1997. Acesta este absolvent
al Facultatii de Stiinta si Ingineria Materialelor in cadrul Universitatii Politehnice Bucuresti si al
Institutului National de Administratie (INA) Bucuresti. A fost asistent in cadrul facultatii
absolvite in perioada 1992 — 1994. Constantin Irinel Gheorghe are si calitatea de vicepresedinte
al Federatiei Patronatelor din Constructii, 0 organizatie reprezentativa pentru piata roméneasca
a constructiilor.

Ceilalti 2 membri ai Consiliului de administratie sunt:

= Constantin Gheorghe - membru in Consiliul de Administratie SIPEX din anul 2004 si
Director economic al Societatii, absolvent al Facultatii de Finante si Contabilitate din
cadrul Universitatii Artifex din Bucuresti.

» Lucian Azoitei - membru in Consiliul de Administratie SIPEX din anul 2021 si
Administrator neexecutiv, absolvent al Facultatii de Drept la Universitatea din Bucuresti.

Consiliul de Administratie si Directorul General al SIPEX sunt sustinuti in activitatea de
conducere de o echipa manageriala formata din director economic, director de marketing,
director national de vanzari canal retail si director national de vanzari canal B2B, dupd cum
urmeaza:

= Constantin Gheorghe - Director Economic al SIPEX din 2004;
Inainte de a se aldtura echipei SIPEX, a ocupat inainte pozitia de Director financiar in cadrul
International Clothing Manufacturers SRL, si are o experienta de peste 20 de ani in domeniul
financiar-contabil, fiind si membru al Corpului Expertilor Contabili si Contabililor Autorizati din
Romania, din 2012.

= Sorina Macsen - Director Marketing din 2004;
Dupa o experienta de 12 ani in companii multinationale precum Shell Roménia si Metro Cash &
Carry, doamna Macsen se alatura echipei SIPEX si este in prezent Director de Marketing. A
urmat cursurile Facultatii de Stiinta si Ingineria Materialelor in cadrul Universitatii Politehnice
Bucuresti si a absolvit Facultatea de Marketing si Afaceri Economice Internationale
(specializare — Marketing) din cadrul Universitatii Spiru Haret Bucuresti (2010), fiind si Auditor
in domeniul Calitatii, precum si Auditor de Mediu.

= Marian Ghita - Director National de Vanzari B2B din 2015;
Marian Ghita s-a alaturat echipei SIPEX in septembrie 2004 si a ocupat de-a lungul timpului
diferite pozitii in cadrul companiei, printre care si cea de reprezentant vanzari si de sef de
divizie B2B. Din 2015, a devenit Director National pentru canalul dedicat clientilor societatii care
activeaza in domeniul constructiilor. A absolvit cursurile Facultatii de Management din cadrul
Universitatii Petrol si Gaze din Ploiesti.

» Cristian Burtea - Director National de Vanzari Retail din 2017,
Absolvent a facultatii de Management - Administrarea afacerilor din cadrul U.P.G Ploiesti, are o
experienta de 21 de ani in domeniul vanzarilor. Cristian Burtea s-a alaturat echipei SIPEX in anul
2017 si de-a lungul timpului a ocupat diverse pozitii in domeniul vanzarilor.



Conferinta de presa ,25 de ani de activitate, parteneriate durabile si servicii de calitate”

La sfarsitul lunii septembrie, in prezenta partenerilor si presei, SIPEX a marcat 25 de ani de
activitate in piata constructiilor ca furnizor de materiale si solutii pentru constructii, sustinand o
conferinta de presa. Aceasta a avut ca scop prezentarea companiei, presei, a planurilor de
dezvoltare, precum si a partenerilor alaturi de care dezvoltdm SIPEX. Cu aceeasi ocazie, in
fiecare din cele 12 puncte de lucru, echipele au sarbatorit implinirea celor 25 de ani de
activitate SIPEX.

Implicare in comunitate

“Suntem mandri sa contribuim la o educatie de calitate pentru tanara generatie!” — este deviza
care ne motiveaza sa continuam si impreuna cu Asociatia BookLand, sa sustinem renovarea
scolilor/gradinitelor din mediile rurale. La sfarsitul lunii septembrie au fost finalizate lucrarile la:

- Scoala Gimnaziala nr. 3 Uzunu - sat Uzunu, comuna Calugareni, Giurgiu

- Gradinita Program Normal Pietrosu - sat Pietrosu, comuna Costesti, Buzau

- Scoala Gimnaziala Fagetelu - comuna Fagetelu, OLT

- Scoala Gimnaziald Mehedinta - sat Mehedinta, comuna Podenii Noi, Prahova

- Gradinita cu Program Normal Aricestii-Zeletin - comuna Aricestii Zeletin, Prahova

Produsele puse la dispozitie de catre SIPEX au fost: vopsea lavabila de interior si de exterior,
tencuiala decorativa de exterior, gresie, faianta, profile pentru faianta, parchet etc.

Consolidarea relatiilor cu clientii nostri

Promovarea legaturilor puternice cu clientii si cresterea valorii de viata a acestora (retinerea
clientilor vechi) prin organizarea unei campanii, pe parcursul lunilor august si septembrie,
incheiata cu organizarea unei tombole, in cadrul careia s-au oferit premii. Campania care s-a
incheiat la sfarsitul lunii septembrie, vine in continuarea celor organizate timp de 15 ani, creaza
oportunitatea intalnirilor cu clientii participanti, intr-un cadru informal.

Noi investitii:

- relocarea punctului de lucru din lasi, la sfarsitul lunii septembrie, intr-un depozit cu o
suprafata mai mare si conditii de depozitare la standard ridicate. Totodata, in plus, s-a
realizat montarea unei structuri usoare metalice (cort), marind astfel suprafata de
depozitare a produselor, in conditii optime;

- finalizarea noului centru de colorare din punctul de lucru de la Pantelimon, llfov;

- obtinerea Autorizatiei de Construire pentru construirea unei structuri metalice usoare
(cort), la punctul de lucru din Timisoara, asigurand un spatiu de depozitare adecvat ca
suprafatd si conditii (acoperit).

Organizare teleconferinta de prezentare a rezultatelor financiare

La sférsitul lunii august, SIPEX a organizat prima teleconferinta de informare a actionarilor si
investitorilor asupra rezultatelor financiare, aferente semestrului | din 2022.



Incheierea unui parteneriat nou, cu producatorul Policolor - Orgachim

In luna august, SIPEX, a incheiat un nou parteneriat cu producé&torul de lacuri si vopsele,
Policolor - Orgachim, pentru distributia de produse in Romania. Parteneriatul cu producétorul
Policolor - Orgachim sustine directia strategica de expansiune si de dezvoltare a companiei
prin cresterea gamei de produse complementare. Astfel, SIPEX isi largeste distributia cu
produsele Policolor - Orgachim: SPOR, CasaBella, VINAROM, DEKO Professional, KLAR
Professional - pentru piata auto.

Campanii de marketing

Strategiile de marketing adoptate de SIPEX au avut ca scop atragerea clientilor. Am creat o
noud imagine de marca cu dorinta de a raméne competitivi pe piata si am adoptat noi strategii
de web, toate abordari diferite pentru clienti diferiti. Suntem compania pentru care marketingul
traditional este relevant, dar provocarile ultimilor ani ne prezinta internetul ca un instrument din
ce in ce mai important pentru un public online in crestere.

De-a lungul timpului, eforturile noastre s-au concentrat pe vanzarile momentului, pe produsele
si serviciile noastre. Am desfasurat campanii specifice fiecarui canal, retail si business to
business, campanii care ne-au apropiat de clientii nostri, persoane juridice. Campaniile
desfdsurate in ultimii 15 ani au creat oportunitatea intalnirilor bianuale (primavara si toamna)
cu clientii participanti, intr-un cadru informal, alaturi de familiile acestora si consolidarea
relatiilor de parteneriat cu acestia a devenit obiectivul nostru principal. impreunad este
experienta traitd cu entuziasm alaturi de angajati, de cei care ne aleg produsele in fiecare zi si
mai ales alaturi de cei care ne ajutd sa dam viata proiectelor noastre, partenerii nostri. Acest
aspect l-am comunicat in timp prin campanii outdoor.Ultima campanie a avut in prim-plan
aniversarea SIPEX si odata cu aceasta, parteneriatele si realizarile care ne-au insotit pe tot
parcursul. Ne-am dorit o0 modalitate de promovare cu impact direct, usor de inteles, in punctele
de lucru in care activam, cu un scop precis, sa castigam mai multa notorietate in zona,
vizibilitate si consolidarea pozitiei noastre pe piata.

Un obiectiv pentru noi pe termen scurt este echilibrarea vanzarilor intre traditional si digital.

Reconstructia magazinului online — www.sipex-online.ro

Dezvoltarea companiei, an de an si obtinerea de noi clienti este unul din obiectivele cheie al
strategiei de marketing. Totodata captarea atentiei potentialilor clienti si a persoanelor din
afara companiei, potentiali parteneri, descriu nu doar planul si strategia pe termen mediu si
lung, ci constituie provocarea ultimei perioade.

in urma auditarii magazinului online existent, s-a decis refacerea/lansarea unui nou magazin
online cu un nou format, mult mai accesibil si prietenos cu utilizatorii, destinat clientilor finali,
persoane fizice sau juridice. Procesul a demarat in luna aprilie 2021 si este finalizat la data
raportului.

Obiectivul urmarit este cresterea procentului de vénzari provenind din mediul online,
notorietate si imbunatatirea conectivitatii sociale si ca target sunt urmatorii

e retail: micii revanzatori, depozitele;

e B2B: firmele de constructii, dezvoltatorii de proiecte, echipele de meseriasi, clientul final
care realizeaza in regie proprie lucrari;

e statul: renovari, intretineri de spatii publice (scoli, gradinite, spitale, etc).


http://www.sipex-online.ro/
http://www.sipex-online.ro/

Rebranding companie

2022 - este un an special pentru SIPEX. Acesta marcheaza a 25-a aniversare a afacerii
noastre, un sfert de veac in care am oferit tot ce avem mai bun clientilor nostri. O aniversare
este un motiv foarte bun pentru o celebrare, una care sa includa o noua viziune asupra afacerii
SIPEX. Schimbarile pietei in care activam, dar si modul in care afacerea noastra s-a dezvoltat
au creat contextul favorabil pentru un refresh, o actiune de rebranding, cu scopul de a obtine o
noud pozitionare si implicit, o noua perceptie a brandului.

Prin rebranding speram, sa capdtam nu doar o infatisare noud, ci si un suflu nou. Este un
proces intentionat, la decizia caruia au contribuit cei 25 de ani de activitate si obiectivele
noastre, demarat anul trecut si a carui finalitate a fost atinsa, acum. Am adoptat un nou logo
(elemente de design, paleta de culori, fonturi) pe care urmeaza sa-l implementam, pe toate
palierele: papetarie personalizata, social media, inscriptionare auto.

in 25 de ani, nu doar SIPEX s-a transformat, clientii si optiunile lor s-au schimbat, acestia fiind
atrasi in mod evident de brandurile active, constant vizibile pe piata si asta ne-a determinat sa
evoluam, sa venim cu ceva nou si sa ne dorim sa devenim prima alegere a clientilor. Afacerea
SIPEX se schimba, modifica si procesul care vizeaza o noua viziune asupra brandului poate
atrage atentia asupra noilor schimbari si poate crea o noua etapa in dezvoltarea noastra.

Rebrandingul este o investitie pe termen lung si rezultatele nu apar din prima zi, dar va influenta
afacerea in timp:

+ creste si solidifica autoritatea brandului (afacerii) SIPEX — experienta acumulata pana
in acest punct ne ajuta sa concentram brandul in jurul celui mai valoros atribut al
sau — flexibilitate in adoptarea solutiilor / posibilitatea de a reactiona diferit la
cerintele clientilor;

+ actualizeaza promisiunea — adaptata la nevoile clientilor si situatia actualad (fidelizam
clientii existenti si atragem altii noi) — “solutii in constructii”-le tuturor;

+ sustine dezvoltarea in segmente noi de piatg;

+ justificd cresterea preturilor la care asistam, justificatda de calitatea produselor
distribuite (premium!);

+ diferentiaza brandul de alti competitori;

Listarea la BVB

Data de 3 iunie 2022 a fost o zi importanta pentru SIPEX Company S.A,, fiind ziua in care ne-
am listat pe piata AeRO. Listarea companiei a fost precedata de plasamentul privat prin care
compania a atras de la investitori 10,6 mil. de lei.

SIPEX este a zecea companie care s-a listat pe piata AeRO de la inceputul anului 2022.
Plasamentul privat si listarea actiunilor au fost realizate cu sprijinul BRK Financial Group. in
viitor, compania isi propune sa acceada pe Piata Reglementata a Bursei de Valori Bucuresti.

in ziua listarii, domnul
Irinel Gheorghe, Director
General la SIPEX
Company S.A. si actionar

‘ SIPEX @5 majoritar declara:
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deoarece odata cu listarea actiunilor SIPEX pe piata AeRO, dupa 25 de ani de la infiintare, mai
facem un pas in directia dezvoltarii companiei noastre. Suntem in acest moment a doua
companie de distributie a materialelor de constructii din Romania si vrem sa ne consolidam
aceastd pozitie. Actionam in 3 canale de vanzare si anume: retail traditional, business to
business si on-line, iar experienta capatata in cei 25 de ani de existenta ne da dreptul sa
spunem raspicat ca stim ce trebuie sa facem pentru a rasplati increderea actionarilor noi, care
au achizitionat sau care vor achizitiona actiuni SIPEX.

Vreau sa le multumesc partenerilor nostri, furnizori, revanzatori, companii de constructii, echipe
de mici meseriasi care de-a lungul timpului au crezut in mine si in echipa SIPEX si cu care am
dezvoltat parteneriate durabile. De asemenea, vreau sd multumesc echipei SIPEX alaturi de
care am parcurs toate etapele de pana acum precum si echipei BRK Financial Group pentru
suportul acordat in realizarea acestui proiect!"

Plasament privat

SIPEX a derulat in data de 24 februarie 2022 un plasament privat de actiuni, in cadrul caruia au
participat 54 de investitori. Compania a emis un numar de 16.595.656 actiuni ordinare in cadrul
operatiunii de majorare de capital, cu o valoare nominalad de 0,10 lei/actiune, la un pret de
subscriere de 0,64 de lei/actiune.

Echipa SIPEX se concentreaza pe dezvoltarea urmatoarelor actiuni:

1. Relocarea unor depozite in spatii noi si deschiderea altora noi, dedicate obiectului
nostru de activitate si a pachetului nostru de produse. Urmatoarea relocare planificata
va fi punctul de lucru din Cluj. Totodata, planificdm deschiderea de noi puncte de lucry,
la Constanta si Bucuresti.

2. Parteneriate noi, cu furnizori, ale caror produse sa completeze pachetul de produse pe
care SIPEX il ofera clientilor sai. De-a lungul timpului, eforturile noastre s-au concentrat
pe produsele si serviciile noastre cu dorinta de a rdmane competitivi pe piata. Suntem
flexibili si ne adaptam pietei, adoptand “strategii diferite pentru clienti diferiti”.

3. Pe fondul cresterii preturilor la materialele de constructii, consumabile, energie
electrica, gaz, impreuna cu partenerii nostri care activeaza in canalul B2B am identificat
un mecanism care sa asigure o mentinere a preturilor pentru anumite categorii de
produse, deja setate, pe o perioadd mai lunga de timp si disponibilitate in livrari.

4. Tinerea sub control a principalelor cheltuieli legate de activitatea noastra zilnica:
combustibil, reparatii, utilitati.

5. Mentinerea, continuarea si consolidarea parteneriatului cu Asociatia BookLand,
implicandu-ne impreuna sa aducem schimbarea in scolile si gradinitele din satele
Romaniei.

6. Finalizarea procedurii de acordare cu titlu gratuit a unui numar de actiuni pentru o parte
din angajatii companiei.



Performanta financiara

Dupa primele noua luni ale anului curent, compania inregistreaza o cifra de afaceri in valoare
de 227,6 mil. lei, mentinandu-si tendinta ascendenta in perioada de raportare. Traiectoria de
crestere (+14,7% vs. 30 septembrie 2021) este alimentatd de intensificarea activitatii de
comercializare, pe fondul unei oferte continu ancorate la asteptarile pietei si un management

bine controlat al stocurilor.

Contul de Profit si Pierdere - . A . Varoia;ie I:;r::;:i;n
(valorile sunt expr'imate in lei) SERETIIE | SEpEnliE (%) relevanta
2021 2022 2022/2021 (30.09.2022)
Cifra de afaceri 198.353.568 | 227.552.562 14,72% 100,00%
Productia vanduta 6.633.721 8.732.738 31,64% 3,77%
Venituri din vanzarea marfurilor 191.729.229 | 218.825.997 14,13% 94,41%
Alte venituri din exploatare 1.730.410 4.233.570 144,66% 1,83%
VENITURI DIN EXPLOATARE - TOTAL 200.093.360 | 231.792.305 15,84% 100,00%
ggﬁgﬁg;femate””e prime gi materialele | ;o1 270 | 7348002 | 2514% 3,37%
Alte cheltuieli materiale 558.384 357.692 -35,94% 0,16%
Alte cheltuieli externe (cu energia si apa) 256.608 328.476 28,01% 0,15%
Cheltuieli privind marfurile 162.726.023 | 182.741.696 12,30% 83,83%
Cheltuieli cu personalul 12.445.734 | 14.028.811 12,72% 6,44%
ﬁé ‘:Zﬁglgz;’ﬁfgfpgrrz’gd imobilizarile 2429963 | 2406718 | -0,96% 1,10%
Alte cheltuieli de exploatare, din care: 5.813.567 9.330.473 60,49% 4,28%
Cheltuieli privind prestatiile externe 3.919.740 5.021.001 28,10% 53,81%
ggiﬂiﬁg cu impozite, taxe si varsaminte 625.705 640.116 2.30% 6.86%
Alte cheltuieli 1.268.122 3.669.356 189,35% 39,33%
ﬁ}j:::itlzﬁtie valoare privind activele 12.802 1.459.908 | 11303,75% 0,67%
CHELTUIELI DE EXPLOATARE - TOTAL 190.114.858 | 218.001.866 14,67% 100,00%
Profitul Sau Pierderea Din Exploatare: 9.978.502 | 13.790.439 38,20%
Venituri din dobanzi 93 17.757 18993,55% 62,49%
Alte venituri financiare 11.378 10.660 -6,31% 37,51%
VENITURI FINANCIARE - TOTAL 11.471 28.417 147,73% 100,00%
Ajustari de valoare privind imobilizarile
financiare si investitiile financiare detinute 0 - 0,00%
ca active circulante
Cheltuieli privind dobanzile 110.364 228.983 107,48% 82,67%
Alte cheltuieli financiare 36.068 47.988 33,05% 17,33%




CHELTUIELI FINANCIARE - TOTAL 146.432 | 276.971 89,15% 100,00%
FINANCIARGR): DA 134961 | 248554 | 84,17%
VENITURI TOTALE 200.104.831 | 231.820.722 15,85%
CHELTUIELI TOTALE 190.261.290 | 218.278.837 14,73%
PROFITUL SAU PIERDEREA BRUT(A): 9.843.541 | 13.541.885 | 37,57%
Impozitul pe profit 1.602.737 1.976.355 23,31%
PROFITUL SAU PIERDEREA NET(A) A 8.240.804 11.565.530 40,34%

Cheltuielile de exploatare din primele 9 luni au crescut cu 14,67% fatd de aceeasi perioada a
anului trecut. Veniturile din exploatare aferente primelor 9 luni din anul curent sunt cu 15,48%
mai mari fata de realizarile din aceesi perioada a anului trecut. Cresterea valorica a cheltuielilor
de exploatare, a fost inferioara celei de crestere a veniturilor din exploatare, concretizand un
rezultat din exploatare in valoare de 13,8 mil. lei.

Avand in vedere specificul activitatii, principala categorie de cheltuieli operationale este
reprezentata de cheltuielile privind marfurile. Ponderea acestora este de 83,83% din total
cheltuieli de exploatare la data de 30.09.2022.

Veniturile financiare cresc cu 147,73% in primele 9 luni din 2022 vs perioada similara din 2021,
insumand variatia pozitiva a veniturilor din diferente favorabile de curs valutar si din investitii
pe termen scurt. Activitatea financiara la sfarsitul perioadei de raportare inregistreaza un profit
in valoare de 248,6 mii lei, cu 84,17% mai mult fata de aceeasi perioada a anului 2021.

La data de 30.09.2022, excedentul din activitatea operationald si din activitatea financiara
materializeaza un profit brut record de 13,5 mil. lei, semnificativ peste valoarea inregistrata in
aceeasi perioada a exercitiului financiar precedent, de 9,8 mil. lei.

Pozitia financiard
La sféarsitul celui de al treilea trimestru al exercitiului financiar 2022, activele circulante,

categoria cu ponderea cea mai ridicatad in activul total detinut de Societate, inregistreaza o
crestere de 54,52% fata de inceputul anului.

30 30 L. Pondere in
Pozitii bilantiere .| 01 lanuarie : Variatie | rotal Activ
el Septembrie 2022 Septembrie procentuala / Pasiv
(lei) 2021 2022 (30.09/01.01.2022)
2022

ACTIVE
IMOBILIZATE, din 20.231.432 | 19.746.386 | 19.421.121 -1,65% 14,78%
care:
Imobilizari 73.623 |  114.626 132.588 15,67% 0,10%
Necorporale
Imobilizari Corporale 20.148.809 | 19.622.760 19.279.533 -1,75% 14,67%
Imobilizari Financiare 9.000 9.000 9.000 0,00% 0,01%
‘:f]Tc';’r'iF'RCULANTE' 77.119.432 | 71.847.139 | 111.016.043 54,52% |  84,49%
Stocuri 30.023.470 | 30.097.045 | 41.869.104 39,11% 31,86%
Creante 43.185.346 | 39.208.564 53.493.933 36,43% 40,71%



Investitii pe termen

0 0 0 ; 0,00%
scurt
g:ﬁzis' Conturi La 3.910.616 | 2.541.530 | 15.653.006 515,80% |  11,01%
Cheltuieli in avans 775.050 | 693.077|  966.053 39,39% |  0,74%
TOTAL ACTIV 98.125.914 | 92.286.602 | 131.403.217 42,39% | 100,00%
stfj‘r’t”' pe termen 57.427.262 | 43.838.533 | 67.576.553 5415% |  51,43%
Datorii pe termen lung 1.790.933 | 1.790.933 1.382.812 -22,79% 1,05%
TOTAL DATORII 50.218.195 | 45.629.466 | 68.959.365 5113% | 52,48%
Provizioane 250.000 | 250.000|  250.000 0,00%| 019%
Venituri in avans 20.475 29.475 20.475 -30,53% 0,02%
Actiuni propri 0 68.750 68.750 0,00%|  011%
Capital social 25.000.000 | 25.000.000 | 39.989.348 59,06% |  30,43%
Prime de capital 0 7.480.655 - 5,69%
Rezerve 1545437 | 2.518.301| 2.480.719 149% | 1,89%
Profitul Sau Plerderea | 5 951003 | 3.869.332 | 725876 81,24% | 0,55%
Reportat
Profitul Sau Pierderea | g 510 804 | 16.049.971 | 11.565.530 -27,94% | 8,80%
Exercitiului Financiar
Repartizarea profitului 0 991.193 -100,00% 0,00%
CAPITALURIPROPRIL | 30 637 244 | 46.377.661 | 62.173.378 34,06% |  47,31%

- TOTAL

Dinamica activelor circulante este determinata de cresterea valorica a stocurilor cu 39,11% si a
creantelor cu 36,43% fata de inceputul anului curent. Majorarea semnificativa a stocurilor,
alcatuite in proportie de 92,89% din marfuri, este inregistrata pe fondul cresterii nivelului de
aprovizionare, aflat in stransa legatura cu intensificarea activitatii de desfacere.

La 30.09.2022, valoarea activelor imobilizate inregistreaza o scadere cu 1,65% fata de
inceputul anului, pe fondul ajustarii acestora cu amortizarea aferenta perioadei de raportare si
a cedarii de active.

Cresterea valorica a activelor curente se datoreaza in principal cresterii stocurilor si a
disponibilului la banci.

La 30.09.2022, datoriile totale ale societatii sunt in crestere cu 51,13% fata de inceputul anului
curent, cresterea acestora se datoreaza in principal aprovizionarii cu marfuri.

in acord cu aprecierea activelor circulante si a activelor imobilizate, patrimoniul total al
societatii inregistreazd, in primele 9 luni ale anului 2022, o crestere cu 15,8 mil lei, respectiv cu
34,06%.

Conform Deciziei nr.1/24.02.2022, in urma plasamentului privat desfasurat in perioada
10.02.2022 — 24.02.2022, se majoreaza capitalul social de la 25.000.000 lei la 26.659.565,60
lei, prin emiterea unui numar de 16.595.656 de actiuni, iar prin Hotararea Adunarii Generale
Extraordinare a Actionarilor nr.2/23.05.2022, capitalul social al companiei se majoreaza cu
13.329.782,50 lei, prin incorporarea partiala a profitului aferent anului 2021 in suma de
11.848.783,63 lei si a primelor de emisiune in suma de 1.480.998,87lei. Astfel societatea prin
aceasta operatiune poate pastra resursele financiare necesare implementarii strategiilor de
dezvoltare si recompensa investitorii, acordand actiuni gratuite.



Indicatori economico-financiari

Indicatori de Lichiditate, Solvabilitate Si de | INTERVAL HL . 1 . £IL .

Risc OPTIM Septembrie | lanuarie | Septembrie
2021 2022 2022

Lichiditate curenta (AC/DC) 7-2 7,343 7,639 7,643

Lichiditate imediata (AC-Stocuri)/Datorii >0.8 0,820 0952 1023

curente

Solvabilitate financiara (TA/TD) >7 1,657 2023 7,906

Solvabllltafe patrimoniala (Cap. Proprii/ >30% 39.48% 5047% 4747%

Cap.Proprii +TD)

Ind. (.E.radulm de indatorare (DTL/Cap. <50% 464% 386% 222%

Proprii)

Rata de indatorare (DT/Total Pasive) <80% 60,35% 49,44% 5248%

Indicatorul lichiditatii curente, care reflecta capacitatea societatii de a-si indeplini obligatiile
financiare pe termen scurt pe seama activelor sale curente, isi mentine trendul ascendent si in
primele noua luni ale anului 2022. In linie cu dezvoltarea activitatii si indicatorul lichiditatii

imediate isi mentine trendul ascendent.

Capacitatea societatii de a face fata tuturor obligatiilor de plata, exprimate prin indicatorul
solvabilitatii financiare si indicatorul solvabilitatii patrimoniale, se incadreaza in intervalele de

referinta considerate optime.

Evolutia gradului de indatorare reflectd implementarea politicii de management axata pe

consolidarea capacitatii de autofinantare.

Situatiile financiare interimare intocmite la 30 septembrie 2020 care au stat la baza intocmirii
prezentului raport trimestrial nu au fost auditate.

Presedintele Consiliului de Administratie
Constantin Irinel Gheorghe



Prin prezenta, subsemnatul Gheorghe Constantin Irinel, in calitate de Director General
si Presedinte al Consiliului de Administratie al societatii SIPEX COMPANY S.A. declar
ca, dupa cunostintele mele, situatiile financiare ale societatii SIPEX Company S.A,,
intocmite la 30.09.2022, in conformitate cu standardele contabile aplicate, reflecta o
imagine corecta si conforma cu realitatea a activelor, creantelor, datoriilor, pozitiei
financiare, a veniturilor si cheltuielilor societatii si informatiile despre emitent in
aspectele sale esentiale.

Data: 08.11.2022

GHEORGHE CONSTANTIN IRINEL
Director General si Presedinte al Consiliului de Administratie



