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Stimati Actionari,

SIPEX COMPANY SA (SIPEX) a incheiat primele 3 luni ale anului 2023 cu o cifra de afaceri de
63,1 mil. lei, similar cu aceeasi perioada a anului precedent, si un profit net de 132,8 mii lei. in
perioada analizatd, vanzarile din canalul B2B au contribuit la cresterea usoara a vanzarilor
totale, cu o evolutie favorabila de 15,5% fata de primul trimestru al anului 2022. Am inregistrat
scaderi ale vanzarilor din canalele Retail si Magazin & Online, pe fondul contractiei activitatilor
specifice la nivel national.

TABEL 1. EVOLUTIA VANZARILOR PE DIVIZII T1 2023 vs. T1 2022 (lei)

Divizie Valoare vanzare Valoare vanzare Variatie (%) T1 2023
T1 2022 T1 2023 /T12022
Retail 38.815.849 36.027.708 -7,18%
B2B 21.947.844 25.349.670 15,50%
Magazin & Online 818.448 215.174 -73,71%
Total vanzari 61.582.141 61.592.552 0,02%

Rezultatul net a inregistrat o diminuare urmare a cresterii cheltuielilor operationale, in principal,
al celor privind marfurile, dar si celor cu salarii sau utilitati. In subsidiar, am majorat stocurile pe
fondul cresterii nivelului de aprovizionare, aflat in stransa legatura cu intensificarea activitatii

de desfacere.

TABEL 2. EVOLUTIA CONTULUI DE PROFIT $I PIERDERE T1, ULTIMII 3 ANI (lei)

Indicator T1 2021 T1 2022 T1 2023
Cifra de afaceri 52.250.448 63.111.503 63.107.741
Profit brut 1.572.181 3.679.788 173.670
Profit net 1.317.948 3.118.651 132.887
Marja bruta 3,01% 5,83% 0,28%

TABEL 3. EVOLUTIA CONTULUI DE PROFIT SI PIERDERE T1 2023 vs. T1 2022 (lei)

Indicator T12022 T12023 Va’iaﬁi‘;s%z)og 2023
Cifra de afaceri 63.111.503 63.107.741 0,01%
Profit brut 3.679.788 173.670 95.28%
Profit net 3.118.651 132.887 95,74%
Marja brutd 5,83% 0.28% 95.28%



Anul 2023 ramane un an dificil pentru multe domenii de activitate, la care se adauga in
continuare o inflatie in crestere, SIPEX s-a adaptat si reusim s& cream plus-valoare actionarilor,
trimestru dupéd trimestru. Atentia deosebitd a ramas pe mentinerea si cresterea profitabilitatii
activitatii in trimestrele urmatoare ale anului 2023, de asemenea urméarim sa crestem marja
bruta a companiei. Din 26 mai vom incepe plata dividendelor in valoare de 6 mil. lei.

in continuare, rsamanem dinamici si ne adaptdm la evolutiile pietei materialelor de constructii si
vom actiona cu promptitudine in fata schimbarilor. Anticipam ca in trimestrul 1l vom obtine
rezultate in crestere comparativ cu aceeasi perioada a anului precedent.

Impreuna cu echipa SIPEX, prin experienta acumulata in cei 26 de ani in business, am gestionat
cu succes toate dificultatile intdmpinate, cu obiectivul de a creste sanatos si a ne incadra in
indicatorii de profitabilitate pe care ni i-am asumat.

Doresc s& multumesc actionarilor SIPEX, atat celor care ne-au descoperit recent, cat si in mod
special, celor care au crezut in noi de la inceput. Va asigur ca intreaga echipa este dedicata
misiunii companiei, cu atentie pe obtinerea de rezultate in crestere, generand valoare in
beneficiul direct al actionarilor nostri.

GHEORGHE CONSTANTIN IRINEL
Director General si Presedinte al Consiliului de Administratie



Din primii ani de activitate, SIPEX cunoaste o dezvoltare semnificativa, ceea ce sustine
compania in efortul de a deschide centre logistice regionale, avand ca obiectiv reprezentarea
regionala si nationala strategica, precum si livrarea rapida a produselor si serviciilor SIPEX, pe
intreg teritoriul Romaniei.

in prezent, compania beneficiaza de reprezentare si distributie la nivel national, prin reteaua de
12 centre logistice din diferite regiuni ale tarii, ce functioneazd ca puncte de lucru si de
desfacere. Sediul central al companiei, amplasat in judetul Prahova, in comuna Aricestii
Rahtivani, are deschidere la drumul national DN7, o suprafata totala de 21.000 metri patrati, in
care gazduieste un showroom, birouri, spatii de depozitare si platforme precum si echipamente
si masini.

Cele 12 centre logistice sunt situate in: Aricestii Rahtivani (Prahova), Bucuresti, Pantelimon
(Ilfov), Focsani (Vrancea), Bosanci (Suceava), Carcea (Dolj), Budesti (Valcea), Cluj, Dumbrava
Rosie (Piatra Neamt), lasi (lasi), Timisoara (Timisoara) si Prejmer (Brasov) si au fost deschise
in urmatoarea ordine:

% 1997 SIPEX COMPANY isi incepe activitatea cu primul spatiu de depozitare si birouri
in Ploiesti, Gh.Doja 138 (functioneaza pana in 2007);

% 2000 Se deschide punctul de lucru din Bucuresti, pe bd. Timisoara nr. 100, sector 6,
Bucuresti;

% 2002 Se deschide primul depozit din Ploiesti, in sos. Vestului, 27, Ploiesti, jud.
Prahova;

% 2005 Se deschide punctul de lucru Focsani, in calea Munteniei, T83P435, Focsani, jud.
Vrancea;

% 2007 Se inaugureaza noul sediu central, cu showroom ,Ceresit” in Aricestii Rahtivani,
DN 72, km 8, jud. Prahova;

% 2011 Se deschide punctul de lucru Cluj, pe bd. Traian Vuia, nr. 206, Cluj-Napoca, jud.
Cluj;

% 2012 Se deschide punctul de lucru Craiova, sat Carcea, str. Crangului, nr. 2, jud. Dolj si
punctul de lucru Piatra Neamt, sat Izvoare, com. Dumbrava Rosie, str. Serei, nr. 7, jud.
Neamt;

% 2015 Se deschide punctul de lucru lasi, bd. Chimiei, nr. 12, lasi, jud. lasi si cel de la
Suceava, sat Bosanci, str. Sucevei, nr. 81, jud. Suceava;

% 2017 Se deschide punctul de lucru Timisoara, cal. Buziasului, nr. 162, Timisoara, jud.
Timis si cel de la R@mnicu Valcea, sat Racovita, com. Budesti, nr. 284, jud. Vélcea;

% 2018 Se deschide punctul de lucru Pantelimon, bd. Biruintei, nr. 189, Pantelimon, lifov,
cu 5000 mp spatii de depozitare si birouri. Se deschid si punctele de lucru din Brasov,
sat Prejmer, str. Brasovului, nr. 162, jud. Brasov si cel din Proiesti, str. Laboratorului nr.
10, jud. Prahova.



Echipa SIPEX structurata in departamente specializate, coordoneaza proiectele de la inceput
pana la finalizare, dispunénd de o gama completa de resurse si pachete de produse care sa ii
sustind o activitate permanenta. Directiile principale de activitate ale companiei sunt
reprezentate de vanzarea produselor si solutiilor distribuite de SIPEX si acordarea de consiliere
tehnica la alegerea si punerea in opera a produselor.

Departamentul de vanzari are ca obiectiv principal de activitate dezvoltarea relatiilor de afaceri
si consolidarea pozitiei SIPEX COMPANY de lider national, pe piata de desfacere a materialelor
pentru constructii din Roménia. Departamentul de Vanzari SIPEX isi desfasoara activitatea pe
3 canale:

% Online: SIPEX este prezenta pe segmentul de e-commerce prin magazinul Online
detinut. Aplicatia folosita repartizeaza comenzile catre cele mai apropiate puncte de
lucru astfel incat livrarea sa se faca intr-un timp cat mai scurt. Magazinul ofera accesul
la diferite campanii pe care SIPEX le demareaza la diferite intervale de timp. Cele 12
centre logistice SIPEX sunt dotate cu echipamente necesare pentru a asigura livrari
rapide in fiecare locatie de unde se primesc comenzi.

% Retail: Retail-ul traditional, compus din magazine de diferite dimensiuni, altele decét
DIY (Do It Yourself). Véanzarea catre aceste magazine se face prin agenti dedicati,
coordonati de managerii de zona si de catre Directorul national de vanzari. Acestia au la
dispozitie un sistem SFA (tablete conectate la sistemul ERP avand acces in timp real la
stocuri), astfel incat comenzile preluate sa ajunga rapid in sistemul ERP.

% B2B - acest segment de piata este format din urmatorii parteneri:

1. Societati de constructii (care executa lucrari de constructii pentru diversi investitori sau
dezvolta propriile proiecte, rezidentiale sau industriale). Acesti parteneri sunt alocati unei
echipe dedicate acestui segment de piata si in acelasi timp au la dispozitie o platforma de
comenzi ,sipexcomenzi.ro” creata special pentru ei. Aceeasi platforma le pune la dispozitie
informatii despre stocuri, solduri, status comenzi lansate, preturi setate pentru diverse
proiecte etc.

2. Dezvoltatori (investitori care aleg sa-si negocieze preturile materialelor si ale sistemelor
pentru constructii direct cu un distribuitor). Acestia sunt alocati unei echipe dedicate, care
impreuna cu reprezentantul furnizorilor le ofera cele mai bune solutii tehnice si comerciale.

3. Echipe de mici meseriasi (aceiasi reprezentanti de vanzari SIPEX incearca sa le propuna
cele mai bune solutii si servicii (transport, colorare, solutii tehnice) astfel incat acestia sa
devina vectorii de promovare a pachetelor de produse pe care SIPEX le comercializeaza.

4. Persoane fizice (care construiesc in regie proprie sau isi amenajeaza propriile proprietati).
Acestora, echipele de vanzari dedicate, le propun achizitionarea diverselor produse, din
pachetul SIPEX.

Activitatea de distributie si vanzare a materialelor pentru constructii se desfasoara in toate
cele 12 puncte de lucru (depozite).

Conducerea Departamentului de Vanzari este asiguratad de doi Directori Nationali, cite unul
pentru fiecare canal de vanzari: Retail si B2B. In activitatea lor, Directorii Nationali de vanzari,
coordoneaza fiecare, echipele de vanzari dedicate, Retail sau B2B, din fiecare punct de lucru
SIPEX.



Departamentul logistic

Din primii ani de activitate, SIPEX cunoaste o dezvoltare semnificativa, ceea ce sustine
compania in efortul de a deschide centre logistice regionale, avand ca obiectiv reprezentarea
regionala si nationala strategica, precum si livrarea rapida a produselor si serviciilor SIPEX, pe
intreg teritoriul Romaniei.

Departamentul tehnic are ca obiectiv principal asigurarea consilierii tehnice la alegerea de
catre clienti a materialelor necesare lucrarilor atat din punct de vedere calitativ, cat si
cantitativ, prin:

% contactarea si intretinerea relatiilor de colaborare cu clientii din zona in care Tsi
desfasoara activitatea, de a fi in permanenta la curent cu proiectele in lucru din zon3g,
indiferent de marimea acestora;

% promovarea produselor si sistemelor comercializate de companie catre proiectantii de
specialitate, la executanti si nu in ultimul rand la beneficiarii finali;

% elaborarea ofertelor tehnice si comerciale pentru pachetul de produse SIPEX
COMPANY;

% oferirea celor mai bune solutii din punct de vedere tehnic pentru fiecare proiect in parte,
realizand oferte personalizate;

Departamentul de achizitii asigura in conditii optime aprovizionarea cu produse specifice
domeniului, in care Societatea activeaz4, in toate punctele de lucru. Asigura in permanenta un
nivel optim al stocurilor cu cele mai bune produse, a celor mai bune solutii, la cele mai bune
preturi si  acoperirea tuturor cerintelor venite din partea clientilor, mentine contactul
permanent cu producatorii, astfel incat sa fim la curent cu ultimele noutati din domeniu in ceea
ce priveste produsele si tehnologiile specifice.

SIPEX a atras si selectat, incé de la inceput, companii recunoscute international cu care a
dezvoltat parteneriate pe termen lung (Henkel Romania - de peste 20 de ani, Saint-Gobain
Construction Products Romania - de peste 15 ani, Firos - de peste 12 ani, SANEX SA, Knauf,
Austrotherm, Swisspor SA, Wienerberger, Tondach Romania, Brikston Construction Solutions
SA, Holcim SA, ACO, Holver, Kronospan Trading, Romstal, Policolor, TeraPlast. SIPEX detine de
asemenea licentele Diifa si Profitec si comercializeaza vopsele lavabile, amorse, grunduri sub
aceasta marca pe pietele din Romania si Bulgaria, in urma incheierii unui acord de exclusivitate
pe 10 ani cu grupul german Meffert AG in 2017. Produsele din portofoliul SIPEX se realizeaza
in mai multe fabrici, in functie de ofertele, capacitatile si serviciile acestora.

Gama de produse distribuite de SIPEX COMPANY:
* vopsea lavabila — dispersii : Ceresit, Profitec, diifa, Mesterica, Kraft, Spor, Deko ;
# scule si accesorii: Mesterica ;

% produse pentru renovare acoperisuri si podele: Ceresit, Mestericd, Tegola, General
Membrane;

# lacuri si baituri: Sadolin, Hammerite, Spor, Deko;
% amorse: diifa, Profitec, Ceresit, Mesterica, Kraft, Spor, Deko;
% produse pt. zidarie: Leier, Cemrom, Structo, Tenco, Porotherm;



acoperisuri: Tondach;

termosistem: Ceresit, Mesteric3;

termoizolatii cu vata minerala: Isover, Rockwool;

materiale termoizolante din polistiren: Swisspor, Austrotherm, Hirsch, diifa, Mesteric3;
tencuieli decorative: Ceresit, Mesterica, Kraft, Vinarom, Deko;

tavane casetate, baghete: Rigips, Mesterica Décor

profile metalice si accesorii: Rigips, Mesterica;

spume poliuretanice, silicoane: Ceresit, TKK ;

sape: Ceresit, Mesterica, Baumit;

sisteme de hidroizolatii: Ceresit, Mesterica, Baumit, General Membrane;
gleturi: Ceresit, Mesterica, Rigips, Baumit, Weber;

chituri rost: Ceresit, Baumit;

adezivi standard si flexibili: Ceresit, Mesterica, Baumit, Weber ;

produse ceramice: gresie si faianta: Cesarom;

produse termo-hidro-sanitare: Romstal;

sisteme de incalzire in pardoseala NeoTer

0SB, Tego, parchet si panouri din lemn: Holver,

sisteme de retentie si curatire a apelor reziduale si pluviale, solutii drenaj: ACO;
sisteme de pavaj si borduri: Elis Pavaje, Semmerlock;

plasa sudata, panouri bordurate: Fier CTC, Intertranscom;
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aditivi pentru betoane, etansanti, mortare de reparatii: Ceresit;

% Tncepand cu data de 20 martie 2023 SIPEX este inclusa in indicele BETAeRO, la 9 luni
de la listarea la Bursa de Valori Bucuresti in piata AeRO (simbol bursier SPX). Indicele
BETAeRO include cele mai tranzactionate companii din Sistemul Multilateral de
Tranzactionare - SMT. SIPEX avea o pondere de 1,51% in cosul indicelui, la pretul de
referinta al actiunii de 0,372 lei si un free-float de 0,1.

Ca directie strategica, echipa SIPEX se concentreaza pe dezvoltarea urmatoarelor directii:

% Parteneriate noi, cu furnizori, ale caror produse sa completeze pachetul de produse pe
care SIPEX il ofera clientilor sdi. Suntem exact in derularea acestui proces, demarand
discutii atat cu producatori locali, cat si cu producatori externi.

# Tinerea sub control a unor cheltuieli legate de activitatea noastrd zilnicd, dar si atentia
pe care o acordam vitezei de rotatie a stocurilor noastre.



% Obiectivul de transfer pe Piata Reglementatd, estimat pentru anul viitor, necesita o
perioada de pregatire, inclusiv privind raportarea rezultatelor financiare in format IFRS,
demers pentru care am initiat deja procedurile care se impun.

Performanta financiara

Dupa primele trei luni ale anului curent, compania inregistreaza o cifra de afaceri in valoare de

63,1 mil.lei.
Pondere in

Contul de Profit si Pierdere (lei) 312?;; ie 312?;; ie gggg}'zeo(z%z) ::::vgac:tig

(31.03.2023)
Cifra de afaceri 63.111.503 | 63.107.741 -0,01% 100,00%
Productia vanduta 1.903.904 | 1.858.468 -2,39% 2,88%
Venituri din vAnzarea marfurilor 61.212.696 | 61.249.273 0,06% 94,77%
Alte venituri din exploatare 429.202 1.520.579 254,28% 2,35%
VENITURI DIN EXPLOATARE - TOTAL 63.545.802 | 64.628.320 1,70% 100,00%
Cheltulell ou materile prime i 1.648.608 | 1.445994 | -12,29% 2,24%
Alte cheltuieli materiale 224.894 80.202 -64,34% 0,12%
Alte cheltuieli externe (cu energia si apa) 159.354 174.172 9,30% 0,27%
Cheltuieli privind marfurile 50.447.567 | 54.252.977 7,54% 84,06%
Cheltuieli cu personalul 4.441.817 | 5.103.540 14,90% 7,91%
ﬁi‘;g})ﬁglgz;’ﬁfca;fpgg’ligd imobilizarile | gy3 695 | 828432 3,08% 1,28%
Alte cheltuieli de exploatare, din care: 2.097.922 | 2.676.388 27,57% 4,15%
Cheltuieli privind prestatiile externe 1.599.617 | 1.640.388 2,55% 61,29%
aCQi;ItillJ;ﬂ cu impozite, taxe si varsaminte 213.462 214.629 0,55% 8,02%
Alte cheltuieli 284.843 821.371 188,36% 30,69%
gjrlisutlzrri]tc‘lae valoare privind activele 37104 17.308 -53,35% 10,03%
CHELTUIELI DE EXPLOATARE - TOTAL | 59.786.753 | 64.544.397 7,96% 100,00%
Profitul Sau Pierderea Din Exploatare: 3.759.049 83.923 -97,77%
Venituri din dobanzi 65 103.635 | 159.338,46% 48,03%
Alte venituri financiare 1.246 112.146 8.900,48% 51,97%
VENITURI FINANCIARE - TOTAL 1.311 215.781 16.359,27% 100,00%




Ajustari de valoare privind imobilizarile

financiare si investitiile financiare 0 0 - 0,00%
detinute ca active circulante

Cheltuieli privind dobanzile 68.009 122.904 80,72% 97,52%
Alte cheltuieli financiare 12.563 3.130 -75,09% 2,48%
CHELTUIELI FINANCIARE - TOTAL 80.572 126.034 56,42% 100,00%

PROFITUL SAU PIERDEREA

FINANCIAR(A): -79.261 89.747 -213,23%
VENITURI TOTALE 63.547.113 | 64.844.101 2,04%
CHELTUIELI TOTALE 59.867.325 | 64.670.431 8,02%
PROFITUL SAU PIERDEREA BRUT(A): 3.679.788 173.670 -95,28%
Impozitul pe profit 561.137 40.783 -92,73%
PROFITUL SAU PIERDEREA NET(A) A 3.118.651 132.887 -95,74%

Veniturile din exploatare aferente primelor trei luni din anul curent sunt cu 1,70% mai mari fata
de realizérile din aceesi perioada a anului trecut. Cheltuielile de exploatare din primele trei luni
au crescut cu 7,96% fata de aceeasi perioada a anului trecut. Cresterea valorica a cheltuielilor
de exploatare a fost superioara celei de crestere a veniturilor din exploatare, cu un rezultat din
exploatare de 83,9 mii lei.

Avand in vedere specificul activitatii, principala categorie de cheltuieli operationale este
reprezentata de cheltuielile privind marfurile. Ponderea acestora este de 84,06% din total
cheltuieli de exploatare la data de 31.03.2023.

Veniturile financiare cresc cu 16.359,27% in primele trei luni din 2023 vs. perioada similara din
2022, insumand variatia pozitiva a veniturilor din diferente favorabile de curs valutar si din
investitii pe termen scurt, in crestere in perioada analizata.

Pozitia financiara

La sfarsitul primului trimestru al exercitiului financiar 2023, activele circulante, categoria cu
ponderea cea mai ridicata in activul total detinut de Societate, inregistreaza o crestere de
84,94% fata de inceputul anului.

L. Pondere
Variatie in Total
Pozitii bilantiere 31 martie 01 lanuarie 31 martie procentuala Activ /
’ ’ 2022 2023 2023 (31.03.2023 Pasiv
/01.01.2023) 2023
ACTIVE IMOBILIZATE, | 14 866 470 | 19.505.989 | 19.520.649 -0,38% | 14,41%
din care:
Imobilizari 146.515 132.622 118.414 1071% | 0,09%
Necorporale
Imobilizari Corporale 19.710.955 19.454.367 19.393.235 -0,31% 14,32%
Imobilizari Financiare 9.000 9.000 9.000 0,00% 0,01%
':gg;’ri,(:IRCULANTE' 89.515.578 | 91.777.428 | 115.047.918 25,36% 84,94%

Stocuri 37.341.033 | 41.733.019 | 45.401.600 8,79% 33,52%



Creante 42.043.593 | 40.322.012| 52.100.368 2923% | 3847%
Investitii Pe Termen 0! 7.000.000| 12.000.000 0,00%
Scurt

ggrs;is' ConturiLa 10.130.952 | 2.722.397 | 5.536.950 54417% | 12,95%
Cheltuieli in avans 1.132.559 700.552 874.316 2480% | 0,65%
TOTAL ACTIV 110.514.607 | 112.073.969 | 135.442.883 20.85% | 100,00%
Datorii pe termen scurt | 51.765.367 | 34.288.226 | 57.699.253 68.28% | 42.60%
Datorii pe termen lung |  1.549.798 |  6.817.401 |  6.642.401 257% | 490%
TOTAL DATORII 53.315.165 | 41.105.627 | 64.341.654 56,53% | 47,50%
Provizioane 250.000 91.060 91.060 0,00% | 0,07%
Venituri in avans 20.475 0 0 0,00% 0,00%
Actiuni propri 68.750 31.250 31.250 0,00% | 004%
Pierderi legate de 0 6.250 6.250 0,00%
instrumente de capital

Capital social 26.659.566 | 39.989.348 | 39.989.348 0,00% | 29.52%
Prime de capital 8.961.654 7.480.655 7.480.655 5,52%
Rezerve 2.500.851 | 3.615.067 |  3.594.824 056% | 265%
Profitul Sau Pierderea | ¢ -/ 995 855790 | 19.849.955 |  2.21949% | 14.66%
Reportat

Profitul Sau Pierderea | 5 115 651 | 20134364 132887 9934% | 0,10%
Exercitiului Financiar

Repartizarea profitului 1.160.442 -100,00% 0,00%
CAPITALURIPROPRIl | o 955 967 | 70.877.282 | 71.010.169 0,19% | 52,43%

- TOTAL

Dinamica activelor circulante este determinata de cresterea valorica a stocurilor cu 8,79% si a
creantelor cu 29,23% fata de inceputul anului curent. Majorarea stocurilor este inregistrata pe
fondul cresterii nivelului de aprovizionare, aflat in stransa legatura cu intensificarea activitatii

de desfacere.

La 31.03.2023, valoarea activelor imobilizate inregistreaza o scadere cu 0,38% fata de
inceputul anului, pe fondul ajustarii acestora cu amortizarea aferenta perioadei de raportare si

a cedarii de active.

Cresterea valorica a activelor curente se datoreaza in principal cresterii stocurilor, creantelor si

a disponibilului la banci.

La 31.03.2023, datoriile totale ale societatii sunt in crestere cu 56,53% fata de inceputul anului
curent, cresterea acestora se datoreaza in principal aprovizionarii cu marfuri.

Indicatori economico-financiari

Indicatori de Lichiditate, Solvabilitate Si
de Risc

OPTIM

INTERVAL

2022

31 martie

01
lanuarie
2023

31 martie

2023




Lichiditate curenta (AC/DC)

Lichiditate imediata (AC-Stocuri)/Datorii
curente

Solvabilitate financiara (TA/TD)
Solvabilitate patrimoniala (Cap. Proprii/
Cap.Proprii +TD)

Ind. Gradului de indatorare (DTL/Cap.
Proprii)

Rata de indatorare (DT/Total Pasive)

Alti indicatori

1-2
>0,8
>1
>30%

<50%

< 80%

Viteza de rotatie a activelor imobilizate (CA/Active

imobilizate)

Viteza de rotatie debit-clienti ((sold mediu

clienti/CA)*90 zile)
Viteza de rotatie a stocurilor (chelt.cu
stocurile/stocul mediu)

Viteza de rotatie a creditelor - furnizor ((sold mediu
furnizori/Achizitii de bunuri-fara servicii)*90 zile)

1,73 268
7,07 7,46
207 273
57,64% 6329%
272% 962%
4824% 36,68%
31 martie | 31 martie
2022 2023
3178 323
50 58
1,48 1,33
50 46

1,99
1,27
211
5246%

935%

47,50%

Indicatorul lichiditatii curente, care reflecta capacitatea societatii de a-si indeplini obligatiile
financiare pe termen scurt pe seama activelor sale curente, isi mentine valorile in intervalul
optim in primele trei luni ale anului 2023. in linie cu dezvoltarea activitatii si indicatorul
lichiditatii imediate isi mentine valorile in intervalul optim.
Capacitatea societatii de a face fata tuturor obligatiilor de plata, exprimate prin indicatorul
solvabilitatii financiare si indicatorul solvabilitatii patrimoniale, se incadreaza in intervalele de

referinta considerate optime.

Evolutia gradului de indatorare reflectd implementarea politicii de management axata pe

consolidarea capacitatii de autofinantare.

Situatiile financiare interimare intocmite la 31 martie 2023 care au stat la baza intocmirii
prezentului raport trimestrial nu au fost auditate.

Presedintele Consiliului de Administratie
Constantin Irinel Gheorghe



Prin prezenta, subsemnatul Gheorghe Constantin Irinel, in calitate de Director General si
Presedinte al Consiliului de Administratie al societatii SIPEX COMPANY S.A. declar ca, dupa
cunostintele mele, situatiile financiare ale societatii SIPEX COMPANY S.A., intocmite la
31.03.2023, in conformitate cu standardele contabile aplicate, reflecta o imagine corecta si
conforma cu realitatea a activelor, creantelor, datoriilor, pozitiei financiare, a veniturilor si
cheltuielilor societatii si informatiile despre emitent in aspectele sale esentiale.

Data: 17.05.2023

Gheorghe Constantin Irinel
Director General si Presedinte al Consiliului de Administratie



