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Stimati Actionari,

Avem un istoric de afacere care a ramas profitabila Tn orice context, fie ca este un context de
crizd economica, sociala sau pandemie. Am inregistrat o crestere a afacerilor si profit intr-un
mediu macroeconomic dificil si un sector al constructiilor afectat de provocari diverse. Am
continuat sa ne concentram pe dezvoltarea de parteneriate si extinderea gamei de produse.
Suntem flexibili, ne-am adaptat ofertele permanent pentru a raspunde asteptarilor pietei si am
gestionat eficient stocurile, elemente care au sprijinit avansul vanzarilor.

In primele 9 luni SIPEX a inregistrat o crestere de 4% a afacerilor comparativ cu perioada
similara din 2022. Cifra de afaceri a ajuns la 236 milioane de lei, sustinutd de vanzarile din
canalul B2B care au avansat cu 13%. Aceste rezultate reconfirma potentialul si directia afacerii,
ne concentram pe evolutia si rezultatele fiecarui trimestru.

TABEL 1. EVOLUTIA VANZARILOR PE DIVIZIl - 9 LUNI 2023/ 9 LUNI 2022 (lei)

Divizie Valoare_vénzare 9 Valoare.vénzare 9 Variatie (%). 9 luni

luni 2022 luni 2023 2023/ 9 luni 2022
Retalil 142.617.386 142.727.929 0,08%
B2B 77.353.265 87.672.265 13,34%
Magazin & Online 1.919.141 898.457 -53,18%
Total vanzari 221.889.792 231.298.651 4,24%

TABEL 2. EVOLUTIA CONTULUI DE PROFIT SI PIERDERE - 9 LUNI (lei)

Indicator 9 luni 2021 9 luni 2022 9 luni 2023
Cifra de afaceri 198.353.568 227.552.562 236.134.128
Profit brut 9.843.541 13.541.885 3.566.558
Profit net 8.240.804 11.565.530 3.013.578
Marja bruta 4,96% 5,95% 1,51%

TABEL 3. EVOLUTIA CONTULUI DE PROFIT SI PIERDERE - TRIMESTRIAL (lei)

Variatie (%)

Indicator T2 2023 T3 2023 T3 2023/T2 2023
Cifra de afaceri 82.133.521 90.892.866 10,66%
Profit brut 3.726.774 -279.864 -107,51%
Profit net 3.187.566 -306.875 -109,63%
Marja bruta 4,54% -0,31% -106,79%

Profitul net inregistrat in primele 9 luni din 2023 a fost de 3 milioane de lei, o scadere de 74%
fatd de acceasi perioada a anului trecut, ca urmare a cresterii cheltuielilor operationale, in
principal, cele privind marfurile, dar si cele cu salariile. Avand in vedere activitatea companiei,
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in trim IV se vor inregistra bonusurile anuale de la furnizori, care vor diminua scaderea
profitului Tnregistrat Tn primele 9 luni. Principala categorie de cheltuieli operationale este
reprezentata de cheltuielile privind marfurile, cu o pondere de 85,27% din totalul cheltuielilor de
exploatare inregistrate.

Cu toate ca 2023 ramane un an dificil pentru multe domenii de activitate, la care se adauga o
inflatie in crestere, SIPEX s-a adaptat. Privind perspectivele pentru intreg anul 2023, ne
asteptam sa mentinem trendul de crestere pentru cifra de afaceri si estimam o scadere de 30-
35% a profitului net fata de anul anterior.

In continuare, ramanem dinamici si ne adaptam la evolutiile pietei materialelor de constructii si
vom actiona cu promptitudine in fata schimbarilor.

Impreunad cu echipa SIPEX, prin experienta acumulatd in cei 26 de ani in business, am
gestionat cu succes toate dificultatile intampinate, cu obiectivul de a creste sanatos. In 2024 ne
asteptdm sa vedem o stabilizare a preturilor in piata. Obiectivul nostru raméane mentinerea
profitabilitatii si cresterea afacerii pe baze solide.

Va multumesc tuturor pentru increderea acordata!

GHEORGHE CONSTANTIN IRINEL
Director General si Presedinte al Consiliului de Administratie



Din primii ani de activitate, SIPEX cunoaste o dezvoltare semnificativa, ceea ce sustine
compania n efortul de a deschide centre logistice regionale, avand ca obiectiv reprezentarea
regionala si nationala strategica, precum si livrarea rapida a produselor si serviciilor SIPEX, pe
ntreg teritoriul Romaniei.

in prezent, compania beneficiaza de reprezentare si distributie la nivel national, prin reteaua de
12 centre logistice din diferite regiuni ale tarii, ce functioneazad ca puncte de lucru si de
desfacere. Sediul central al companiei, amplasat in judetul Prahova, in comuna Aricestii
Rahtivani, are deschidere la drumul national DN7, o suprafata totald de 21.000 metri patrati, in
care gazduieste un showroom, birouri, spatii de depozitare, platforme, echipamente si masini.

Cele 12 centre logistice sunt situate in: Aricestii Rahtivani (Prahova), Bucuresti, Pantelimon
(Ilfov), Focsani (Vrancea), Bosanci (Suceava), Carcea (Dolj), Budesti (Véalcea), Cluj, Dumbrava
Rosie (Piatra Neamt), lasi (lasi), Timisoara (Timisoara) si Prejmer (Brasov) si au fost deschise
in urmatoarea ordine:

% 1997 SIPEX COMPANY isi incepe activitatea cu primul spatiu de depozitare si birouri
in Ploiesti, Gh.Doja 138 (functioneaza péna in 2007);

% 2000 Se deschide punctul de lucru din Bucuresti, pe bd. Timisoara nr. 100, sector 6,
Bucuresti;

¢ 2002 Se deschide primul depozit din Ploiesti, in sos. Vestului, 27, Ploiesti, jud.
Prahova;

# 2005 Se deschide punctul de lucru Focsani, in calea Munteniei, T83P435, Focsani,
jud. Vrancea;

” A

% 2007 Se inaugureaza noul sediu central, cu showroom ,Ceresit” in Aricestii Rahtivani,

DN 72, km 8, jud. Prahova;

¢ 2011 Se deschide punctul de lucru Cluj, pe bd. Traian Vuia, nr. 206, Cluj-Napoca, jud.
Cluj;

¢ 2012 Se deschide punctul de lucru Craiova, sat Carcea, str. Crangului, nr. 2, jud. Dol
si punctul de lucru Piatra Neamt, sat Izvoare, com. Dumbrava Rosie, str. Serei, nr. 7,
jud. Neamt;

% 2015 Se deschide punctul de lucru lasi, bd. Chimiei, nr. 12, lasi, jud. lasi si cel de la
Suceava, sat Bosanci, str. Sucevei, nr. 81, jud. Suceava;

% 2017 Se deschide punctul de lucru Timisoara, cal. Buziasului, nr. 162, Timisoara, jud.
Timis si cel de la Ramnicu Valcea, sat Racovita, com. Budesti, nr. 284, jud. Vélcea,

% 2018 Se deschide punctul de lucru Pantelimon, bd. Biruintei, nr. 189, Pantelimon,
lIfov, cu 5000 mp spatii de depozitare si birouri. Se deschid si punctele de lucru din
Brasov, sat Prejmer, str. Brasovului, nr. 162, jud. Brasov si cel din Proiesti, str.
Laboratorului nr. 10, jud. Prahova.

Echipa SIPEX structurata in departamente specializate, coordoneaza proiectele de la Tnceput
pana la finalizare, dispunand de o gama completa de resurse si pachete de produse care sa fi
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sustina o activitate permanenta. Directiile principale de activitate ale companiei sunt
reprezentate de vanzarea produselor si solutiilor distribuite de SIPEX si acordarea de
consiliere tehnica la alegerea si punerea in opera a produselor.

Departamentul de vanzari are ca obiectiv principal de activitate dezvoltarea relatiilor de
afaceri si consolidarea pozitiei SIPEX COMPANY de lider national, pe piata de desfacere a
materialelor pentru constructii din Roméania. Departamentul de Vanzari SIPEX fsi desfasoara
activitatea pe 3 canale:

% Online: SIPEX este prezenta pe segmentul de e-commerce prin magazinul Online
detinut. Aplicatia folosita repartizeaza comenzile catre cele mai apropiate puncte de
lucru astfel incat livrarea sa se faca intr-un timp cat mai scurt. Magazinul ofera accesul
la diferite campanii pe care SIPEX le demareaza la diferite intervale de timp. Cele 12
centre logistice SIPEX sunt dotate cu echipamente necesare pentru a asigura livrari
rapide Tn fiecare locatie de unde se primesc comenzi.

% Retail: Retail-ul traditional, compus din magazine de diferite dimensiuni, altele decat
DIY (Do It Yourself). Véanzarea catre aceste magazine se face prin agenti dedicati,
coordonati de managerii de zona si de catre Directorul national de vanzari. Acestia au
la dispozitie un sistem SFA (tablete conectate la sistemul ERP avéand acces in timp real
la stocuri), astfel incat comenzile preluate sa ajunga rapid n sistemul ERP.

4+ B2B - acest segment de piata este format din urmatorii parteneri:

1. Societati de constructii (care executa lucrari de constructii pentru diversi investitori sau
dezvolta propriile proiecte, rezidentiale sau industriale). Acesti parteneri sunt alocati unei
echipe dedicate acestui segment de piata si in acelasi timp au la dispozitie o platforma de
comenzi ,,sipexcomenzi.ro” creata special pentru ei. Aceeasi platforma le pune la dispozitie
informatii despre stocuri, solduri, status comenzi lansate, preturi setate pentru diverse
proiecte etc.

2. Dezvoltatori (investitori care aleg sa-si negocieze preturile materialelor si ale sistemelor
pentru constructii direct cu un distribuitor). Acestia sunt alocati unei echipe dedicate, care
impreuna cu reprezentantul furnizorilor le ofera cele mai bune solutii tehnice si comerciale.

3. Echipe de mici meseriasi (aceiasi reprezentanti de vanzari SIPEX incearca sa le propuna
cele mai bune solutii si servicii (transport, colorare, solutii tehnice) astfel incat acestia sa
devina vectorii de promovare a pachetelor de produse pe care SIPEX le comercializeaza.

4. Persoane fizice (care construiesc in regie proprie sau isi amenajeaza propriile proprietati).
Acestora, echipele de vanzari dedicate, le propun achizitionarea diverselor produse, din
pachetul SIPEX.

Activitatea de distributie si vanzare a materialelor pentru constructii se desfasoara in toate cele
12 puncte de lucru (depozite).

Conducerea Departamentului de Vanzari este asigurata de doi Directori Nationali, cate unul
pentru fiecare canal de vanzari: Retail si B2B. In activitatea lor, Directorii Nationali de vanzari,
coordoneaza fiecare, echipele de vanzari dedicate, Retail sau B2B, din fiecare punct de lucru
SIPEX.

Departamentul logistic
Din primii ani de activitate, SIPEX cunoaste o dezvoltare semnificativd, ceea ce sustine
compania Tn efortul de a deschide centre logistice regionale, avand ca obiectiv reprezentarea
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regionala si nationala strategica, precum si livrarea rapida a produselor si serviciilor SIPEX, pe
ntreg teritoriul Romaniei.

Departamentul tehnic are ca obiectiv principal asigurarea consilierii tehnice n alegerea de
catre clienti a materialelor necesare lucrarilor atat din punct de vedere calitativ, cat si cantitativ,
prin:

% contactarea si intretinerea relatiilor de colaborare cu clientii din zona in care isi
desfasoara activitatea, de a fi in permanenta la curent cu proiectele in lucru din zona,
indiferent de marimea acestora;

% promovarea produselor si sistemelor comercializate de companie catre proiectantii de
specialitate, la executanti si nu in ultimul rand la beneficiarii finali;

% elaborarea ofertelor tehnice si comerciale pentru pachetul de produse SIPEX
COMPANY;

% oferirea celor mai bune solutii din punct de vedere tehnic pentru fiecare proiect in parte,
realizand oferte personalizate;

Departamentul de achizitii asigura in conditii optime aprovizionarea cu produse specifice
domeniului, in care Societatea activeaza, in toate punctele de lucru. Asigura in permanenta
un nivel optim al stocurilor cu cele mai bune produse, a celor mai bune solutii, la cele mai bune
preturi si acoperirea tuturor cerintelor venite din partea clientilor, mentine contactul permanent
cu producatorii, astfel incat sa fim la curent cu ultimele noutati din domeniu in ceea ce priveste
produsele si tehnologiile specifice.

SIPEX a atras si selectat, inca de la inceput, companii recunoscute international cu care a
dezvoltat parteneriate pe termen lung (Henkel Roménia - de peste 20 de ani, Saint-Gobain
Construction Products Romania - de peste 15 ani, Firos - de peste 12 ani, SANEX SA, Knauf,
Austrotherm, Swisspor SA, Wienerberger, Tondach Roméania, Brikston Construction Solutions
SA, Holcim SA, ACO, Holver, Kronospan Trading, Romstal, Policolor, TeraPlast. SIPEX detine
de asemenea licentele Dufa si Profitec si comercializeaza vopsele lavabile, amorse, grunduri
sub aceasta marcd pe pietele din Romania si Bulgaria, in urma incheierii unui acord de
exclusivitate pe 10 ani cu grupul german Meffert AG Tn 2017. Produsele din portofoliul SIPEX
se realizeaza Tn mai multe fabrici, in functie de ofertele, capacitatile si serviciile acestora.

Gama de produse distribuite de SIPEX:
% vopsea lavabila — dispersii : Ceresit, Profitec, diifa, Mesterica, Kraft, Spor, Deko;
scule si accesorii: Mesterica;

produse pentru renovare acoperisuri si podele: Ceresit, Mesterica, Tegola, General
Membrane;

lacuri si baituri: Sadolin, Hammerite, Spor, Deko;

amorse: difa, Profitec, Ceresit, Mesterica, Kraft, Spor, Deko;
produse pt. zidarie: Leier, Cemrom, Structo, Tenco, Porotherm;
acoperisuri: Tondach;

¢ ¢ ¢ ¢ @

termosistem: Ceresit, Mesterica;



termoizolatii cu vata minerala: Isover, Rockwool;

materiale termoizolante din polistiren: Swisspor, Austrotherm, Hirsch, difa, Mesterica;
tencuieli decorative: Ceresit, Mesterica, Kraft, Vinarom, Deko;

tavane casetate, baghete: Rigips, Mesterica Décor;

profile metalice si accesorii: Rigips, Mesterica;

spume poliuretanice, silicoane: Ceresit, TKK;

sape: Ceresit, Mesterica, Baumit;

sisteme de hidroizolatii: Ceresit, Mesterica, Baumit, General Membrane;
gleturi: Ceresit, Mesterica, Rigips, Baumit, Weber;

chituri rost: Ceresit, Baumit;

adezivi standard si flexibili: Ceresit, Mesterica, Baumit, Weber;

produse ceramice: gresie si faianta: Cesarom;

produse termo-hidro-sanitare: Romstal;

sisteme de incalzire in pardoseala NeoTer;

OSB, Tego, parchet si panouri din lemn: Holver;

sisteme de retentie si curatire a apelor reziduale si pluviale, solutii drenaj: ACO;
sisteme de pavaj si borduri: Elis Pavaje, Semmerlock;

plasa sudata, panouri bordurate: Fier CTC, Intertranscom;

¢ ¢ ¢ ¢ ¢ ¢ ¢ P ¢ P P e P P ¢ e e ¢ e

aditivi pentru betoane, etansanti, mortare de reparatii: Ceresit;

ECHIPA DE MANAGEMENT

Conducerea societdtii este realizatd de domnul Constantin Irinel Gheorghe, Presedintele
Consiliului de Administratie al SIPEX si Director General SIPEX din 1997. Acesta este
absolvent al Facultatii de Stiinta si Ingineria Materialelor in cadrul Universitatii Politehnice
Bucuresti si al Institutului National de Administratie (INA) Bucuresti. A fost asistent in cadrul
facultatii absolvite Tn perioada 1992 — 1994. Constantin Irinel Gheorghe are si calitatea de
vicepresedinte al Federatiei Patronatelor din Constructii, o organizatie reprezentativa pentru
piata romaneasca a constructiilor.

Ceilalti 2 membri ai Consiliului de administratie sunt:

% Constantin Gheorghe - membru in Consiliul de Administratie SIPEX, din anul 2004
Director economic al Societatii, absolvent al Facultatii de Finante si Contabilitate din
cadrul Universitatii Artifex din Bucuresti.

% Lucian Azoitei - membru in Consiliul de Administratie SIPEX din anul 2021 si
Administrator neexecutiv, absolvent al Facultatii de Drept la Universitatea din Bucuresti.

Consiliul de Administratie si Directorul General al SIPEX sunt sustinuti in activitatea de
conducere de o echipa manageriala formata din director economic, director de marketing,
director national de vanzari canal retail si director national de vanzari canal B2B, dupa cum
urmeaza:

4 Qonstantin Gheorghe - Director Economic al SIPEX din 2004,
Inainte de a se alatura echipei SIPEX, a ocupat pozitia de Director financiar in cadrul
International Clothing Manufacturers SRL, si are o experientd de peste 20 de ani in
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domeniul financiar-contabil, fiind si membru al Corpului Expertilor Contabili si
Contabililor Autorizati din Romania, din 2012.

% Sorina Macsen - Director Marketing din 2004;
Dupa o experienta de 12 ani in companii multinationale precum Shell Roménia si Metro
Cash & Carry, doamna Macsen se alatura echipei SIPEX si este in prezent Director de
Marketing. A urmat cursurile Facultatii de Stiinta si Ingineria Materialelor in cadrul
Universitatii Politehnice Bucuresti si a absolvit Facultatea de Marketing si Afaceri
Economice Internationale (specializare — Marketing) din cadrul Universitatii Spiru Haret
Bucuresti (2010), fiind si Auditor in domeniul Calitatii, precum si Auditor de Mediu.

% Marian Ghita - Director National de Vanzari B2B din 2015;
Marian Ghita s-a alaturat echipei SIPEX in septembrie 2004 si a ocupat de-a lungul
timpului diferite pozitii in cadrul companiei, printre care si cea de reprezentant vanzari si
de sef de divizie B2B. Din 2015, a devenit Director National pentru canalul dedicat
clientilor societatii care activeaza in domeniul constructilor. A absolvit cursurile
Facultatii de Management din cadrul Universitatii Petrol si Gaze din Ploiesti.

% Cristian Burtea - Director National de Vanzari Retail din 2017;
Absolvent al facultatii de Management - Administrarea afacerilor din cadrul U.P.G Ploiesti, are
o experienta de 21 de ani in domeniul vanzarilor. Cristian Burtea s-a alaturat echipei SIPEX in
anul 2017 si de-a lungul timpului a ocupat diverse pozitii in domeniul vanzarilor

% Incepand cu data de 20 martie 2023 SIPEX este inclus& in indicele BETAeRO, la 9 luni
de la listarea la Bursa de Valori Bucuresti in piata AeRO (simbol bursier SPX). Indicele
BETAeRO include cele mai tranzactionate companii din Sistemul Multilateral de
Tranzactionare - SMT. SIPEX are o pondere de 1,51% in cosul indicelui, la pretul de
referinta al actiunii de 0,372 lei si un free-float de 0,1.

% Tn 26 aprilie 2023 a fost anuntat parteneriatul incheiat cu TeraPlast, care sustine directia
de dezvoltare a firmei SIPEX, prin cresterea gamei de produse distribuite prin cele 12
centre logistice pe care le detinem la nivel national. SIPEX a introdus astfel in portofoliu
un sistem complet de Tincalzire prin pardoseala, calibrat pe nevoile actuale ale
consumatorilor, dezvoltat de TeraPlast sub brandul NeoTer.

% In data de 26 mai 2023 a avut loc primul eveniment Ziua Investitorilor SIPEX organizat
la primul centru logistic deschis de companie in Aricestii Rahtivani. In cadrul
evenimentului echipa de management SIPEX a prezentat activitatea companiei,
strategia de dezvoltare a companiei si planurile in piata de capital. Participantii la
eveniment au avut ocazia sa vada cum se desfasoara in practica operatiunile la centrul
logistic si distributia materialelor de constructie, precum si sa viziteze laboratorul de
colorare din incinta centrului. De asemenea, impreuna cu partenerii SIPEX, compania a
organizat ateliere cu demonstratii practice ale produselor distribuite.

¢+ In data de 30 iunie 2023, compania a fost premiatd la Gala Forbes - Liga
Campionilor pentru performanta exceptionald din ultimii 10 ani, unde am fost
recunoscuti printre companiile care si-au crescut constant afacerile si au ramas
profitabile Tn decursul ultimului deceniu.

% In data de 23.08.2023 a avut loc Adunarea Generald a Actionarilor care a aprobat, in
unanimitate, numirea noului Consiliu de administratie, pe o perioada de 4 ani.
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Ca directie strategica, echipa SIPEX se concentreaza pe dezvoltarea urmatoarelor:

% Parteneriate noi, cu furnizori, ale caror produse sa completeze pachetul de produse pe
care SIPEX 1l ofera clientilor sai. Suntem exact in derularea acestui proces, demarand
discutii atat cu producatori locali, cat si cu producatori externi.

% Tinerea sub control a unor cheltuieli legate de activitatea noastra zilnica, dar si atentia
pe care 0 acordam vitezei de rotatie a stocurilor de materiale.

% Obiectivul de transfer pe Piata Reglementatd, estimat pentru perioada urmatoare,
necesita o perioada de pregatire, inclusiv privind raportarea rezultatelor financiare in
format IFRS.

Strategia de dezvoltare a companiei continua n directile asumate — extinderea gamei de
produse distribuite prin incheierea unui nou parteneriat cu un producator de elemente
prefabricate din beton si M&A. Tn prezent suntem fin discutii cu 2 jucatori regionali. De
asemenea, analizam optiunile privind deschiderea unei unitati de productie in contextul
posibilitéti de a accesa fonduri nerambursabile, pentru care am achizitionat un teren in
suprafata de 74.966 mp in Comuna Aricestii Rahtivani.

Performanta financiara

iIn primele noud luni ale anului 2023, SIPEX a inregistrat venituri totale de 242,3 milioane de
lei, in crestere cu 4,52% fata de aceeasi perioada a anului anterior.

Compania a inregistrat o cifra de afaceri in valoare de 236,1 milioane de lei, mentinandu-si
tendinta ascendenta in perioada de raportare. Traiectoria de crestere (+3,77% vs. 30
septembrie 2022) este sustinuta de activitatea de comercializare, pe fondul unei oferte continuu
ancorate la asteptarile pietei si al unui management bine controlat al stocurilor.

o Pondere in

Contul de Profit si Pierdere € o Val;latle categoria

(valorile sunt exprimate in lei) Sepztgrznzbrle Sepztgrznsbrle 202%2022 relevanta
(30.09.2023)
Cifra de afaceri 227.552.562 | 236.134.128 3,77% 100,00%
Productia vanduta 8.732.738 6.865.603 -21,38% 2,84%
Venituri din vanzarea marfurilor 218,825,997 | 229,290,232 4,78% 94,93%
Alte venituri din exploatare 4,233,570 5,387,685 27,26% 2,23%
VENTURI DIN EXPLOATARE - 231,792,305 | 241,543,520 | 4,21% 100,00%
Cheltuieli cu materiile prime si 7,348,092 | 5907,410 | -19,61% 2,48%

materialele consumabile

Alte cheltuieli materiale 357,692 480,957 34,46% 0,20%
Qgg)cheltwell externe (cu energia si 328,476 404,201 23.05% 0.17%
Cheltuieli privind marfurile 182.741.696 | 203.207.443 11,20% 85,27%
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Cheltuieli cu personalul 14.028.811 16.323.473 16,36% 6,85%
Ajustari de valoare privind 2406718 | 2.494.795 3,66% 1,05%
imobilizarile corporale si necorporale

’C*z';ree_‘she't“'e" de exploatare. din 9.330.473 | 9.549.891 2.35% 4,01%
Cheltuieli privind prestatiile externe 5.021.001 4.935.808 -1,70% 51,68%
Cheltuieli cu impozite. taxe si 640.116 646.892 1,06% 6,77%
varsaminte asimilate

Alte cheltuieli 3.669.356 3.967.191 8,12% 41,54%
Ajustari de valoare privind activele ) 0 0
circulante 1.459.908 39.436 97,30% 0,02%
Ajustari privind provizioanele -91.060

CHELTUIELI DE EXPLOATARE — | 518 001.866 | 238.316.546 | 9,32% 100,00%
TOTAL

Profitul sau Pierderea din 13.790.439 | 3.226.974 | -76,60%

Exploatare:

Venituri din dobanzi 17.757 588.520 3214,30% 77,52%
Alte venituri financiare 10.660 170.626 1.500,62% 22,48%
VENITURI FINANCIARE — TOTAL 28.417 759.146 2.571,45% 100,00%
Ajustari de valoare privind

|rnob|I|_zar|Ie f|_nanC|are Si !nvestltule 0 0 ) 0.00%
financiare detinute ca active

circulante

Cheltuieli privind dobanzile 228.983 377.304 64,77% 89,93%
Alte cheltuieli financiare 47.988 42.258 -11,94% 10,07%
CHELTUIELI FINANCIARE - o o
TOTAL 276.971 419.562 51,48% 100,00%
PIERDEREA FINANCIAR(A): 248.554

PROFITUL FINANCIAR(A): 339.584

VENITURI TOTALE 231.820.722 | 242.302.666 4,52%

CHELTUIELI TOTALE 218.278.837 | 238.736.108 9,37%

PROFITUL SAU PIERDEREA 0

BRUT(A): 13.541.885 3.566.558 -73,66%

Impozitul pe profit 1.976.355 552.980 -72,02%

PROFITUL SAU PIERDEREA o

NET(A) 11.565.530 3.013.578 -73,94%

Veniturile din exploatare aferente primelor 9 luni din anul curent sunt cu 4,21% mai mari fata de
realizarile din aceesi perioada a anului trecut. Alte venituri din exploatare au crescut cu
27,26%, ajungand la 5,4 milioane de lei. Cheltuielile de exploatare din primele 9 luni au crescut
cu 9,32% fatd de aceeasi perioada a anului trecut. Cresterea valorica a cheltuielilor de
exploatare a fost superioara celei de crestere a veniturilor din exploatare, concretizand un
rezultat din exploatare in valoare 3,2 milioane de lei.

Avand n vedere specificul activitatii, principala categorie de cheltuieli operationale este
reprezentata de cheltuielile privind marfurile. Ponderea acestora este de 85,27% din total
cheltuieli de exploatare la data de 30.09.2023.

Veniturile financiare au crescut cu 2571,45 % in primele 9 luni din 2023 vs perioada similara
din 2022, insumand variatia pozitiva a veniturilor din diferente favorabile de curs valutar si din
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investitii pe termen scurt. Activitatea financiara la sfarsitul perioadei de raportare inregistreaza
un profit Tn valoare de 339,6 mii lei.

La data de 30.09.2023, excedentul din activitatea operationala si din activitatea financiara
materializeaza un profit brut de 3,6 milioane de lei lei.

Pozifia financiara

La sfarsitul primelor 9 luni ale exercitiului financiar 2023, activele circulante, categoria cu
ponderea cea mai ridicata in activul total detinut de Societate, inregistreaza o crestere de
29,20% fata de inceputul anului.

30 _ 30 Variatie Pondere ?n
Pozitii bilantiere Septembrie OR [EMUEE Septembrie R I A.Ct'v
’ ; 2022 2023 2023 (30.09 / Pasiv
/01.01.2023) 2023
ACTIVEIMOBILIZATE, din | 19421121 | 10.505.989 | 19.723.469 0,65% 14,18%
Imobilizari Necorporale 132.588 132.622 98.205 -25,95% 0,07%
Imobilizari Corporale 19.279.533 | 19.454.367 | 19.625.264 0,88% 14,11%
Imobilizari Financiare 9.000 9.000 0 -100,00% 0,00%
ACTIVE CIRCULANTE, din | 111,016,043 | 91.777.428 | 118.579.146 29,20% 85,24%
Stocuri 41.869.104 | 41.733.019 | 37.431.373 -10,31% 26,91%
Creante 53.493.933 | 40.322.012 | 59.802.938 48,31% 42,99%
Investitii Pe Termen Scurt 0 7.000.000 | 19.000.000 171,43% 0,00%
Casa si Conturi la Banci 15.653.006 2.722.397 2.344.835 -13,87% 1,69%
Cheltuieli in avans 966.053 700.552 808.882 15,46% 0,58%
TOTAL ACTIV 131.403.217 | 112.073.969 | 139.111.497 24,12% 100,00%
Datorii pe termen scurt 67.576.553 | 34.288.226 | 64.687.806 88,66% 46,50%
Datorii pe termen lung 1.382.812 6.817.401 6.438.394 -5,56% 4,63%
TOTAL DATORII 68.959.365 | 41.105.627 71.126.200 73,03% 51,13%
Provizioane 250.000 91.060 0 -100,00% 0,00%
Venituri In avans 20.475 0 0 #DIV/O! 0,00%
Actiuni proprii 68.750 31.250 19.177 -38,63% 0,03%
z(iee(r:i;riit;?gate de instrumente 0 -6.250 0 -100,00%
Capital social 39.989.348 | 39.989.348 | 39.989.348 0,00% 28,75%
Prime de capital 7.480.655 7.480.655 7.480.655 | 5,38%
Rezerve din reevaluare 774.335
Rezerve 2.480.719 3.615.067 2.856.117 -20,99% 2,05%
zg’gg‘r‘t'aia“ Pierderea 725876 | 855790 | 13.800.441 |  1523,11% 9,99%
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Profitul sau Pierderea

YRS ; 11.565.530 | 20.134.364 3.013.578 -85,03% 2,17%
Exercitiului Financiar
Repartizarea profitului 0 1.160.442 0 -100,00% 0,00%
.lc_:é‘.ll?'LTLALURI PROPRI! - 62.173.378 | 70.877.282 | 67.985.297 -4,08% 48,87%

Dinamica activelor circulante este determinata de cresterea valorica a creantelor cu 48,31% si
a investitiilor pe termen scurt cu 171,43% fata de inceputul anului curent. Majorarea creantelor
este Tnregistratad pe fondul cresterii veniturilor din vanzari, iar majorarea investitiilor pe termen
scurt este efectul unei bune Tncasari a creantelor si o buna gestionare a stocurilor si a celorlalte
cheltuieli.

La 30.09.2023 valoarea activelor imobilizate inregistreazéd o crestere cu 0,65% fatd de
Tnceputul anului.

La 30.09.2023 datoriile totale ale societétii sunt in crestere cu 73,03% fata de inceputul anului
curent, cresterea acestora se datoreaza in principal aprovizionarii cu marfuri. O mare parte a
marfurilor aprovizionate anul acesta este cu plata la termen, diferit fatéd de datoriile Tnregistrate
la 31.12.2022 cand un volum important al aprovizionarii cu marfuri a fost achitat cu plata in
avans. In valoarea datoriilor la 31.12.2022 sunt luate in calcul si discounturile anuale accesate
de companie ca urmare a volumelor achizitionate, urméand ca la sfarsitul anului 2023 cu
discounturile accesate datoriile totale sa se diminueze.

Indicatori economico-financiari

Indicatori de Lichiditate, Solvabilitate si | INTERVAL & : o, : o .

de Risc OPTIM Septembrie lanuarie Septembrie
2022 2023 2023

Lichiditate curenta (AC/DC) 1-2 1,64 2,68 1,83

Lichiditate imediata (AC-Stocuri)/Datorii >0.8 1,02 1,46 1,25

curente

Solvabilitate financiara (TA/TD) >1 1,91 2,73 1,96

Solvablhta_t_e patrimoniala (Cap. Proprii/ > 30% 47.41% 63.29% 48.,87%

Cap.Proprii +TD)

Ind. C_?radulw de indatorare (DTL/Cap. <50% 2.22% 9.62% 9.47%

Proprii)

Rata de indatorare (DT/Total Pasive) < 80% 52,48% 36,68% 51,13%

Atat indicatorul lichiditatii immediate, cat si indicatorul lichiditatii curente se incadreaza in
intervalul considerat optim Tn primele noua luni ale anului 2023.

Capacitatea societatii de a face fata tuturor obligatiilor de plata, exprimata prin intermediul
indicatorului de solvabilitate financiara, se situeaza cu 0,96 p.p. peste pragul minim de
referinta.

In egald masura, indicatorul solvabilititii patrimoniale reconfirm& trendul ascendent al bonit&tii
companiei pe termen lung.

Evolutia gradului de indatorare reflectd implementarea politicii de management axatad pe
consolidarea capacitatii de autofinantare.
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Echilibrul pe termen lung al surselor de finantare interne si externe se mentine la o valoare
constanta si se incadreaza in limitele de referinta ale indicatorilor, la 30.09.2023.

Situatiile financiare interimare intocmite la 30 septembrie 2023 care au stat la baza intocmirii
prezentului raport trimestrial nu au fost auditate.

Presedintele Consiliului de Administratie
Constantin Irinel Gheorghe
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Prin prezenta, subsemnatul Gheorghe Constantin Irinel, in calitate de Director General si
Presedinte al Consiliului de Administratie al societatii SIPEX COMPANY S.A. declar ca, dupa
cunostintele mele, situatiile financiare ale societati SIPEX Company S.A., intocmite la
30.09.2023, in conformitate cu standardele contabile aplicate, reflectd o imagine corecta si
conforma cu realitatea a activelor, creantelor, datoriilor, pozitiei financiare, a veniturilor gi
cheltuielilor societatii si informatiile despre emitent in aspectele sale esentiale.

Data: 13.11.2023

GHEORGHE CONSTANTIN IRINEL
Director General si Presedinte al Consiliului de Administratie
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